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“Algo s6 € impossivel até que alguém duvide e

acabe provando o contrario”.

Albert Einstein



RESUMO

O presente trabalho de conclusdo de curso versa sobre a importancia dos contratos
no ambito internacional, de forma que sem um estudo aprofundado da evolucao
contratual ndo temos como aferir o quanto importante para uma negociacao segura
eles sdo. A partir do aumento de negociacdes entre diferentes paises em um mundo
globalizado, percebeu-se uma necessidade de uma padronizacdo nos contratos de
prestacdo de servicos, importacoes e exportacdes, desta forma no ano de 2000
foram criados os Termos internacionais comerciais denominados INCOTERMS.
Estas clausulas contratuais vieram da necessidade de garantir uma maior clareza e
seguranca para agueles que estdao adentrando em um acordo ou negociagdo com
uma parte que esta localizada e uma nagéo diferente da sua. A partir disto, nota-se
que cada vez mais €& preciso um estudo e conhecimento dos diferentes
ordenamentos juridicos existentes no mundo, o aumento notavel das negociacdes
entre paises nos trouxe esta necessidade, pois a variedade de transacdes feitas
hoje causou uma procura cada vez maior por conhecimento de outras legislacoes,
independentemente de quem esta representando quem, todas as partes envolvidas
nestes contratos tem o dever de ajustar da melhor maneira possivel as clausulas e
condicdes da negociacao, para garantir desta forma uma obrigacao justa, confiavel e
acima de tudo segura, pois ndo podemos deixar de lado o fato que tais negocios

envolvem quantias notaveis de dinheiro, onde ndo ha margem para erro.

PALAVRAS-CHAVE: Lex Mercatéria - Contrato - Direito
Internacional - Incoterms, Importagédo — Exportacéo - Compra e Venda

- Negociacdes Internacionais — Execugéo - Aplicabilidade.
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INTRODUCAO

Falar em Comércio entre paises, exportacdo e importacdo, contratos com
nacodes distintas h4 alguns anos atras seria coisa para aventureiros, irresponsaveis e
sem conhecimento, muito porque a ndo muito tempo ndo haviam muitas atividades
relacionadas ao ramo do Comércio Exterior, muito menos em relacdo ao Direito
Internacional, eram campos muito virgens e inexplorados, sem muito estudo e
legislacdo. Porém nos dias atuais, relagbes como estas supracitadas sao
corrigueiras e muito utilizadas por diversas nacbes e empresas, uma vez que

estamos vivendo em um mundo extremamente globalizado.

A abertura de novas fronteiras comerciais, diminuicdo de barreiras
alfandegarias, novas legislacbes e salvaguardas no ramo do Comércio Exterior
juntamente com a evolucdo das tecnologias nos trouxeram a um mundo sem
fronteiras e com infinitas possibilidades, onde hoje podemos compartilhar de tudo
desde tecnologia, recursos naturais até recursos humanos com um transito cada vez
maior de pessoas indo trabalharem em empresas situadas em diferentes paises,

criando classes de trabalho internacionais.

Com as constantes oscilacdes das perpétuas poténcias mundiais como
Estados Unidos da America e outros paises da Europa abre-se espaco no cenario
econdmico mundial para paises emergentes como a China e o proprio Brasil. Nosso
pais evoluiu muito no que ambito das negociacdes internacionais, esta em constante
negociacdo com a grande maioria dos paises mundiais, buscando inclusive um lugar
permanente no Conselho de seguranca das Nac¢des Unidas. Por ser uma nacédo em
evolucdo econdmica e politica, o Brasil esta entre os maiores importadores e
exportadores do mundo, movimentando milhares e milhares de délares, chamando a

atencao de multinacionais por todo o mundo.

Tendo em vista o exposto, o estudo dos contratos e negociacdes

internacionais, bem como a legislagéo existente no &mbito do Direito Internacional, é



extremamente necessario, desta forma sera possivel estudar e compreender todas
as etapas necessérias na construgdo de um contrato internacional exequivel no
mundo real, e acima de tudo entender a melhor maneira de criar um contrato seguro
para ambas as partes contratantes. Desta forma estudaremos a matéria contratual
desde o seu inicio até a sua utilizacdo mais corriqueira utilizada nos dias atuais.
Juntamente com a evolucao historica dos contratos ndo podemos deixar de analisar
a Lex Mercatoria que é igualmente importante, pois antes de haver qualquer tipo de
legislacao internacional uniforme, a utilizacdo desta norma norteava as negociacdes

internacionais.

ApOs muitos anos de negociacbes aventureiras foram criados termos
internacionais de comercio, denominados de INCOTERMS, estas clausulas
contratuais padronizadas, ajudaram muito na interpretacdo dos contratos e em suas
execucdes. A partir das Incoterms de 1936, obtinham-se clausulas que
caracterizavam uniformemente a responsabilidade de cada parte no contrato, quem
era encarregado do que durante o cumprimento da obrigacdo. Com o aumento das
relagcbes comerciais tanto no Brasil como no resto do mundo, pergunta-se: existe
algum tipo de contrato infalivel e perfeito? O uso das incoterms é extremamente
necessario ou € algo optativo? Estas questfes s6 poderiam ser respondidas com um
estudo mais aprofundado do direito internacional privado e também dos contratos

internacionais.

Ante o0 exposto, estudaremos 0s contratos desde sua espécie mais primaria e
inicial, onde os costumes predominavam as negocia¢fes até a chegada da Lex
Mercatoria e os institutos garantidores de um contrato internacional mais seguro e

aplicavel para um mundo globalizado onde a lei e o direito estdo presentes.



CAPITULO | — INTRODUCAO AO COMERCIO EXTERIOR

A atividade relacionada a negécios entre partes localizadas ou residentes em
diferentes territdrios pode ser denominada como Comeércio Exterior ou Comércio
Internacional, pode-se ainda ressaltar que se trata de uma atividade multidisciplinar
e exige uma abordagem técnica que esta atrelada as mais diversas areas de estudo,
desde a parte negocial, administrativa e comercial até a parte juridica presente no
ambito contratual e de execucéo das obrigacdes contraidas.

Em uma transacdo internacional estdo presentes 0s mais diversos
conhecimentos técnicos para que se obtenha uma relacdo comercial da melhor
forma possivel, por exemplo: em uma negociagcao temos a aplicacdo das noc¢des de
direito, economia e administracdo. A necessidade de um conhecimento juridico no
comercio exterior vem do principio juridico da Extraterritorialidade das normas, uma
vez que para haver um negocio internacional um ou mais partes envolvidas devem
estar situadas em territorios diferentes, o que em caso de qualquer conflito trara uma
discussdo entre normas e ordenamentos juridicos distintos. A parte econbmica
também é de suma importdncia uma vez que estamos lidando com valores
normalmente muito altos envolvendo moedas, sistemas cambiais diferentes e muitas
vezes nacoes diferentes que possuem realidades econémicas discrepantes, o que
tras a necessidade de uma analise econbmica mais aprofundada. Temos ainda a
disciplina da administracdo, necessaria para que se organize e controle tudo que
esta em andamento na transacao, desde o controle do tempo, resultados, tomada de
decisdes, gerenciamento de pessoas tudo isso para que se complete o trabalho.

Em conjunto com estas disciplinas envolvidas na atividade de comércio
exterior temos as ditas Habilidades Pessoais necessarias para que se realize com
perfeicdo esta atividade tdo complexa, estas sdo qualidades que vao desde os
conhecimentos de diferentes idiomas, cultura, costumes, andlise global, percepcao
dos cenérios econdmicos, etc...

Podemos afirmar com muita propriedade que o mundo atual ndo teria
avancado tanto em todas as areas sem a pratica do Comércio Exterior, uma vez que
as interacbes entre paises aumentaram consideravelmente gracas ao transito de
pessoas, servicos e mercadorias. A partir do pioneirismo dos primeiros exportadores
e importadores é que se foi possivel estudar e criar institutos que regulassem esta
atividade
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1.1 CONCEITO GERAL DE DIREITO INTERNACIONAL PRIVADO

Com o passar das épocas econdbmicas mundiais pode se perceber um
aumento notavel nas interacdes entre as nacdes no cenario internacional, desde
simples tratados de cooperacao, até relacbes contratuais milionarias de compra e
venda, exportacdo e importacao, tudo isto possivel gracas a globalizacdo. Enquanto
as atuais poténcias mundiais estdo em um declinio perceptivel, com problemas
externos e internos, lidando com a competitividade cada vez maior com paises
emergentes, com economias em acedéncia como a china, um espaco muito grande
e competitivo abre-se para 0s negdcios internacionais realizados com muito mais
freqUuéncia por paises que antes nem figuravam neste mundo globalizado. Porém
cada Estado (hoje em dia no mundo existem cerca de 200 Estados soberanos)
possui legislacdo, doutrina, e ordenamento juridico proprio, 0 que tras uma
importancia muito grande no estudo do direito internacional, mais especificamente
no que diz respeito a responsabilidade e a aplicabilidade das leis, do foro elencado
para resolucdo de conflitos e até o local aonde sera executado o contrato, e isto
somento no ambito dos contratos e negocios internacionais, também temos que
salientar as legislacbes pertinentes aos crimes e responsabilidades de cada

individuo quando ingressa em um pais diferente.

Cada estado pode aplicar seu direito interno pela questdo da soberania e
autonomia do Estado, porém cada nacado possui algumas peculiaridades em seus
ordenamentos juridicos em relacdo ao direito internacional privado, com regras e leis
gue irdo vigorar em cada contrato e/ou negécio e quais leis serdo aplicadas no caso

concreto.

O objeto na questao jurisdicional internacional, conforme o entendimento da
doutrina, o Direito Internacional Privado, resolve tais conflitos de leis no espaco
referentes ao direito privado, serve para resolver, determinar e aplicar o direito em
relacdo juridica internacional, ou seja, questdes de lide em nacdes soberanas

distintas.
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A aplicabilidade do direito patrio ou estrangeiro (Lex fori, autonomia de cada
estado de criar sua legislacdo e executéd-la em seu préprio territorio e para aqueles
que estdo sob sua subordinacdo) quando tratar-se de uma conexao juridica
internacional, essa norma ira determinar a legislacdo pertinente para a resolucao
dos conflitos de ordem material, elencando quem, e qual sera o julgador de

eventuais conflitos entre partes.

Trazendo uma analise historica sobre a evolucdo do direito internacional
temos que estabelecer alguns principios importantes para sua caracterizagao:

estrutura, normas juridicas, ordenamento juridico principio de sistema,

Um sistema sdo elementos interligados e correlacionados e que tais
elementos devem estar organizados externa e internamente em uma hierarquia

correta e exequivel.

Neste sistema estdo inseridas normas juridicas que sdo utilizadas para
determinar o que pode e 0 que nao pode ser realizado dentro do sistema, € o que
coordena, organiza e determina a conduta de cada individuo que esta adstrito a tais
normas, a partir disto se origina um sistema juridico que vem composto basicamente

por dois tipos de normas: normas de conduta e normas de estrutura e competéncia.

Tais definicbes servem para que possamos compreender como funciona um
ordenamento juridico que varia de uma nacao para outa. Desta andlise que se pode
concluir importancia do conhecimento das legislacdes e do direito internacional, pois
sem ele ndo seria possivel nenhuma transacao intercontinental, ficaria dificil de
identificar quem tem legitimidade para resolver possiveis conflitos contratuais ou

obrigacionais.

As regras do Direito Internacional Privado (DIP) que constam nos sistemas
juridicos nacionais ndo resolvem as discussdes em relacdo a negoOcios que
envolvam e contenham mais de um ordenamento juridico, ele apenas indica qual

sera a legislacao aplicavel.

! SOARES, Claudio Cesar. Introducdo ao Comeércio Exterior. 12 ed., Sdo Paulo: Livraria Saraiva,
2003, p. 44.
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O DIP nasce da diversidade de leis aplicadas dentro de cada Estado
soberano, este € o principio da EXTRATERRITORIALIDADE das leis, este principio

que permite a aplicabilidade das normas estrangeiras em territorio nacional.

1.2 A ldéia de Contratos Internacionais

Desde que iniciaram as transacdes entre diferentes paises notou-se a
necessidade de assegurar as partes que contratavam seus direitos e obrigagfes, dai
surge um documento, que vém garantir de maneira oficial o cumprimento das
obrigacbes contratadas e que em caso de conflitos haverd um documento que
comprovara a existéncia do negdécio. A aparicdo dos primeiros critérios de
negociagcdes entre nacdes diferentes € datada desde a Idade Média, quando Bartolo
(figura importantissima no direito internacional) instituiu a Lex loci contractus , que
mais tarde Savigny coloca que o lugar para a execucao das obrigacbes torna-se
determinante para as partes. Sua composicdo acompanha a evolucdo do Direito
Internacional e do Comércio Internacional, uma vez que o comércio internacional foi
quem impulsionou 0s negdécios entre nacdes. Com o constante desenvolvimento das
economias mundiais que inclui desde a compra e venda de mercadorias e a
prestacdo de servicos até operacdes por meio eletrbnico onde o0s contratantes

pretendem afastar a aplicacéo da lei do Estado a relacéo juridica internacional.

O ponto principal de identificacdo da internacionalidade de um contrato ou
negocio, é a existéncia dois ou mais paises envolvidos em uma negociacdo, seja
esta de compra e venda importagcdo ou exportacdo, servicos ou tecnologia. Na 5°
Conferéncia Especializada Interamericana sobre Direito Internacional Privado, da
Organization of American States (OAS), realizada nos dias 14 e 19 de marco de
1994 no México, foi aprovada (inclusive pelo Brasil) a “Inter-American Convention on
the Law applicable to International Contracts”, definindo em seu art. 1° que: “Deve

7

ser entendido que o contrato € internacional, se as mesmas partes tém a sua
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residéncia habitual ou estabelecimento em diferentes Estados Partes, ou se o

contrato tem vinculac&o objetiva com mais de um Estado Parte”.?

Algumas caracteristicas dos contratos internacionais®:

- Quanto ao alcance nota-se a necessidade da extraterritorialidade deve ser

influenciada por ordenamentos juridicos diferentes;

- A submissado de uma das partes ao ordenamento juridico de outra nagéo.

- Quanto ao idioma, na maioria das vezes o contrato envolve um idioma
diferente do oficial do pais, o idioma mais utilizado € o inglés, porém existe a
possibilidade de o instrumento ser celebrado em mais de um idioma, sendo que po
idioma que prevalecera deve ser determinado previamente, para que em caso de

conflito fique claro em que lingua sera produzida a documentacao.

- O foro e a jurisdicdo que ficardo competentes em caso de resolugéo de
conflitos bem como arbitros em novas negocia¢gfes ficam a livre para escolha das

partes;

- A lei aplicavel, ja que a autonomia para a escolha da lei fica a critério das
partes, isto, porém ndo existem em um contrato nacional, que fica atrelado as leis
patrias. Mas cabe ressaltar que no siléncio das partes no que tange a legislacdo
aplicavel, pelo direito brasileiro no Cédigo Civil em sua Lei de Introducdo (LICC),

indica que a lei que predominara no contrato é a do local onde ele foi celebrado.

O contrato comercial é regido pela Lex mercatoria, porém quando um

contrato ndo é regido por esta lei, ele fica atrelado ao Direito Internacional Privado,

> ORGANIZATION OF AMERICAN STATES. Inter-American Convention on the Law applicable to
International Contracts. (Traducdo nossa). Disponivel em: <http://www.oas.org/juridico/English/
Treaties/b-56.htmI>. Acesso em 27/03/2012, 18:00.

® <http://pt.wikipedia.org/wiki/Contrato_internacional_de_com%C3%A9rcio>. Acesso em 24/05/2012,
24:00.


http://pt.wikipedia.org/wiki/Contrato_internacional_de_com%C3%A9rcio
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onde as normas definirdo as formas de execugdo e mantenimento do contrato

firmado, mesmo que a escolha das leis vigentes fique a cargo das partes.*

1.3Conceitos Gerais de Contratos Internacionais

Estas regras servem como balizadores para a constru¢cdo de um contrato

internacional eficiente e seguro para ambas as partes contratantes.

O principio da autonomia da vontade é um dos norteadores dos contratos
bem como o da Boa-Fé, sdo muito importantes também nos contratos internacionais,
e estes integram parte importante no Direito Internacional Privado. A autonomia das
partes contratarem livremente o que querem € muito importante para que fique claro
em cada relagédo contratual o que cada um trds a mesa e como isto sera executado,
e também partimos do principio que aqueles que desejam contratar estédo
adentrando na negociacdo com clareza, seguranca, respeito e atencdo aos bons
costumes (fica ai caracterizado a Boa-fé, tdo necesséria para a celebragdo de um
contrato tanto nacional como internacional). A caracteristica principal para que um
contrato seja definitivamente Internacional é a Extraterritorialidade, isto é, uma ou
mais partes localizadas em paises diferentes. A partir disto iniciam as discussfes
para prever situacdes futuras estabelecendo regras e diretrizes para o cumprimento

do contrato e 0 bom convivio entre as partes até o término da contratagao.

As regras gerais de conexao para a aplicacdo do contrato ficaram a cargo
da escola italiana, na idade media, e perduram até hoje inclusive no Brasil®. O local
de celebracdo do contrato € o que dita as regras do mesmo, a lei do local aonde é
celebrado o contrato e aonde ele vai ser executado em principio ditam sua

execucdo. No Brasil a regra de conexao € a do local da constituicdo da obrigacao,

* SOARES, Claudio Cesar., Introducdo ao Comércio Exterior:Fundamentos Tedricos do
Comeércio Internacional, 2004 Séo Paulo, Editora Saraiva p. 104.

® ARAUJO, Nadia de,Direito Internacional Privado: Teoria e Pratica Brasileira, 2004, Rio de
Janeiro Sdo Paulo Recife, Editora Renovar p. 56.
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conforme o art. 9 da LICC, o caput deste artigo cuida do substancial do contrato
quando este é celebrado entre presentes.®

Um contrato de compra e venda internacional resumidamente possui 0s
seguintes elementos: uma mercadoria (esta pode ser uma coisa moével com a
possibilidade de ser transportada), uma relacéo juridica econémica e os atos de

oferta e aceitacéo por ambas a partes.’

Mais um principio constantemente presente no cenario dos contratos
internacionais é a “Pacta Sunt Servanda”, traduzindo do latim significa que o0s
acordos firmados devem ser cumpridos, principio que também aparece muito Direito
Civil. Este principio trabalha juntamente com o da Boa-fé, este versa sobre a boa
indole daqueles que ingressam em negocio, para que ndo haja uma intencdo de

lesar a outra parte com quem se contrata ou convenciona.

1.4 Conceitos Gerais de Contratos Mercantis

O mundo de hoje esta cada vez mais globalizado e em constante evolucgéo,
0 que com o0 passar dos anos tornou-se possivel transacdes comerciais entre
diferentes nacgdes, desde a comercializacao de tecnologias até o transito de servicos
0 que trouxe a necessidade de instrumentos que garantiriam as partes envolvidas

em negodcios internacionais seus direitos e obrigacoes.

Os contratos mercantis sdo aqueles que possuem uma pretensao comercial
em seu teor contratual. Devemos analisar a diferenca entre as obrigagdes civis e
mercantis, esta distincdo ndo mais foi necessaria com a unificagdo das justicas
civeis e comercial que se deu em 1875% porém algumas pequenas diferencas

podem ser notadas entre as obrigacoes.

® ARAUJO, Nadia de. Direito Internacional Privado. 52 ed., Sdo Paulo: Editora Renovar, 2011, p.
57.

" SOARES, Claudio Cesar., Introducdo ao Comércio Exterior: Fundamentos Tedricos do
Comeércio Internacional, 2004 Séo Paulo, Editora Saraiva p. 107.

® BULGARELLI, Waldirio. Contratos Mercantis. 12 ed., S&o Paulo: Editora Malheiros, 1995, p. 62.
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Conforme disposi¢cdo da segunda parte do artigo 191 do cédigo comercial:
“é unicamente considerada mercantil a compra e venda de efeitos mdveis ou
semoventes para revendé-los por grosso ou atrelado, na mesma espécie ou
manufaturados, ou para alugar ou para seu uso; compreendendo-se na classe dos
primeiros a moeda metalica e o papel moeda, titulos de fundo publico, a¢bes de
companhias e papéis de crédito comerciais, contanto que nas referidas transacdes o

comprador ou o vendedor seja comerciante.”

Sado exemplos de contratos mercantis regidos pelo direito brasileiro: de
alienacdo fiduciaria em garantia, o de promessa de compra e venda, os de
transporte, o de mandato mercantil, o de representacdo comercial, o de gestédo de
negocio, o de comissao, o de mutuo mercantil, o de seguro, o de fianca mercantil, o
de penhor mercantil, o de know-how, o defranchising, contrato de compra e venda

mercantil.®

1.5 Tipos de Contratos Internacionais Mais Utilizados

a) Contrato de Representacdo: se da quando um terceiro interessado fica
responsavel como representante de uma marca ou um servico de outra
pessoa Oou empresa, esta terceira parte sera comissionada com valores
previamente firmados no contrato'®. O agente internacional funciona como um
intermediador entre um exportador e um importador, esta pessoa aproximara
as duas partes interessadas no contrato. Este contrato tem sua classificacéo

como sendo consensual, bilateral, comutativo, oneroso e tipico™*.

b) Contrato de Leasing: mais conhecido como arrendamento mercantil, este
contrato tem como caracteristica o0 arrendamento de maquinas ou
equipamentos’?, os valores a serem pagos para o arrendador, deverdo ficar
claros no contrato, e pode ser um pagamento fixo ou até um valor conforme o

lucro que este equipamento gerar para o0 arrendatario. No Brasil o

® MURTA, Roberto de Oliveira. Contratos em Comércio Exterior., p. 160.

19 MURTA, Roberto de Oliveira. . Contratos em Comércio Exterior., Sdo Paulo: Editora Aduaneiras,
1998, p. 63 e 64.

1 |dem, pp. 63 e 64.

12 MURTA, Roberto de Oliveira. Contratos em Comércio Exterior., Sdo Paulo: Editora Aduaneiras,
1998, pp. 79 e 80.
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arrendamento mercantil € regulamentado pela Lei n 6099 de 12/09/74. O
contrato de leasing pode ser executado de duas manerias, ou como leasing
financeiro ou como o lease-back, o primeiro € quando a parte que “aluga” o
bem de outro, paga uma remuneracdo ao proprietario pela utilizacdo do
aguipamento, na segunda como ensina Roberto de Oliveira Murta, € quando
uma empresa é proprietaria de um bem, vende-o a outra empresa e esta
empresta novamente a empresa que anteriormente era proprietaria do bem.
O contrato de leasing pode ser ainda mobiliario, imobiliario ou de
equipamentos, este contrato tem como caracteristicas juridicas ser

consensual, bilateral, oneroso, comutativo, tipico ou atipico.

c) Contrato de Factoring, ou Faturacdo: traduzindo para o portugués, é
guando uma empresa ou pessoa repassa um crédito ou nota promissoria a
uma empresa de Factoring, e esta paga um valor menor do que o crédito, e
fica com uma porcentagem deste, depois executa o crédito na sua totalidade
perante o devedor deste. E uma antecipacéo a parte que cede o crédito. Por
exemplo: a empresa “A” produtora de garrafas plasticas recebe um pedido da
empresa “B” de 30 mil garrafas, deste pedido gerou-se uma nota no valor de
R$: 10.000,00 reais, porém a empresa “B” s6 efetuard o pagamento deste
montante dentro de 30 dias, enquanto isso a empresa “A” necessita pagar
seus fornecedores em um prazo menor. A partir disto a empresa “A” vai a
uma empresa de Factoring que compra a promissoria da empresa “A” por
10% a menos do valor total (supondo que esta seja a taxa cobrada pela
empresa de Factoring), e depois de passados 30 dias executa a nota perante
a empresa “B” devedora dos dez mil reais, lucrando 10% além dos ja
cobrados anteriormente. Este contrato tem sua natureza como consensual,

bilateral, oneroso, de execucao sucessiva e exclusiva.™®

d) Contrato de Franquia ou Franchising: esta forma de contrato é utilizada
guando uma empresa que ja tenha notoriedade publica, concede a outra
pessoa o direito de abrir uma “filial” desta empresa, denomina-se o adquirente

da marca como franqueado, este ficara sujeito as determinacdes e regras ja

3 |dem, pp. 121 a 125.
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utilizadas pelo dono da marca, estabelecimento e/ou do produto, geralmente
a parte que adquire o direito de franquia paga ao proprietario um valor inicial
pelo direito, e apos poderdo ser regulados em contrato valores a serem pagos
durante a atividade da franquia. Trata-se de um contrato consensual, bilateral,

oneroso, de execucdo continuada e tipica.™

e) Contrato de Know- How: é uma modalidade contratual onde uma
determinada empresa ou pessoa cede seus conhecimentos ou técnicas
exclusivas a outra empresa, reservando-se do direito de ser remunerada por
esta concessado. Esta remuneracdo é denominada royalty. Este contrato
traduzido do inglés para o portugués seria chamado de “Contrato de como se
faz” e trata-se de um contrato bilateral, oneroso, consensual, comutativo e

tipico.”

f) Contrato de Joint-Venture: € quando duas empresas se juntam para
trabalhar em diferentes partes do mundo. Estas empresas trocardo
informacdes, produtos, funcionarios e experiéncias para obterem maior
sSucesso em suas areas e nos paises onde atuam. Sua natureza juridica € de

um contrato consensual, bilateral, oneroso, comutativo e tipico.®

1.6 Conceitos de Importacéo e Exportacao

No comercio exterior ndo se fazem muitas distingbes entre as partes
envolvidas no contrato, simplesmente s&o denominadas como importador e
exportador. Resumindo podemos conceituar como importador aquele busca em
outros paises produtos ou servicos, para trazer ao seu pais, seja por demanda dos
consumidores ou por necessidade da populagdo. O exportador é aquele que vende

ou envia mercadoria nacional para outro pais.

¥ MURTA, Roberto de Oliveira., Contratos em Comércio Exterior., Sdo Paulo: Editora Aduaneiras,
1998, , p. 129 a 133.

> |dem, pp. 143 a 146.

1% |dem, pp. 156 a 160.
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Alguns paises por possuirem diferentes tipos de producdo e estarem
em locais geograficamente mais favoraveis para a producéo de determinado tipo de
mercadoria, importam aquilo que ndo produzem, e da mesma forma exportam suas
mercadorias aqueles paises que nao tem capacidade para produzi-los. Isto constitui
uma andlise mercadolégica muito comum dentro do comercio internacional, todos os
aspectos sdo analisados independentemente de ser importador, exportador,
entidade governamental. Deve levar-se em conta desde as variacbes cambiais, até
as condi¢cdes de venda, estas outras obrigagbes que aparecem em uma negociagcao
internacional podem ser denominados como obrigacbes acessoérias pois elas

nascem do negocio em si.

Conforme ensina Antonio Carlos Rodrigues do Amaral, as obrigacoes
acessorias do exportador sdo emitir documentacao fiscal de saida de mercadoria de
acordo com a legislacdo do pais de saida e demais documentos relativos a
operacédo, enquanto para o importador estas obrigacdes sdo de receber e conferir
tais documentacdes enviadas pela parte exportadora e pagar os impostos e taxas
referentes a mercadoria para entrada no pais de destino.

As empresas exportadoras surgiram das necessidades da economia
globalizada, onde diferentes paises podem importar aquilo que ndo produzem ou até
importar por sair mais barato do que produzir. Conforme estudado no livro de Carlos
Rodrigues do Amaral, o decreto-lei n 1.248, de 29/11/72, foi onde o governo
brasileiro estruturou as condicbes para acdes de trading companies, pois estas
determinadas empresas trabalham de forma mais dinamica, e como
empreendimento especifico, para poder viabilizar com mais agilidade para empresas

internacionais, por isso necessitam de legislacao prépria para caracteriza-las.

O comércio exterior teve sua evolucao facilitada pelos Auxiliares do
Comércio exterior, sdo 0s agentes que se inserem nas transacfes internacionais
prestando servicos para as partes envolvidas. Sdo os despachantes aduaneiros,
transportadores, comissarios ou agentes de cargas. Sem o0 auxilio destas pessoas
os procedimentos aduaneiros e de embarque das mercadorias seria muito mais

trabalhoso e demorado para as partes, muitas vezes inviabilizando os negécios.



20

1.6.1 Auxiliadores do Comércio Exterior

Conforme os ensinamentos de Antonio Carlos Rodrigues do Amaral, em seu

livro Direito do Comércio Internacional: aspectos fundamentais, agentes do comercio

exterior, pessoas estas que facilitam e fiscalizam ao andamento das relacbes de

importacao e exportacao.

a)

b)

d)

Agentes de exportacdo e importacdo: também denominado de trading
agent, € o intermediador dos contratos de compra e venda de produtos
destinados a importacdo ou a exportacdo. Em alguns paises possuem

inclusive legislacao especifica que regula suas atividades.

Agentes de carga: € o0 encarregado pela organizacdo das cargas,
transporta de um lado para o outro dentro do porto, e ainda embala cargas

menores em uma sé embalagem.

Despachantes aduaneiros: representa o importador ou exportador perante
as autoridades alfandegarias, necessitam de credenciamento no SRF.
Entre suas funcbes podemos citar a inspecao e fiscalizacdo da entrada e
saida de bens e mercadorias no pais onde trabalham, também buscam a
comprovacdo dos pagamentos de impostos, pagam taxas para eventuais

armazenamentos, e controlar as demais exigéncias burocraticas.

Comissérios de despacho: tem suas funcdes relacionadas com a logistica
de transporte ou de expedicdo para a entrega da carga. Deve ter um

conhecimento especifico de cada carga com a qual esta lidando.

Bancos: atuam na é&rea de credito, financiamentos, s&o instituicdes
financeiras que participam ativamente do comercio exterior. Também

fazem a intermediacao entre as partes.
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f) Corretores de cambio: agente autorizado a negociar a compra e venda de

moeda estrangeira.

g) Empresa transitaria: responsavel pelo desembaraco das cargas.

h) Empresas seguradoras e corretores de seguros.
i) Agentes de vistoria: preposto das empresas seguradoras para a

verificacdo das condi¢cdes das mercadorias para possiveis indenizacgdes.

j) Empresas de transporte e armazéns gerais;

k) Entrepostos aduaneiros: antes da saida ou da entrada dos produtos, eles

fica armazenados nesses locais.

No Brasil nos ultimos anos devido a crescente economia e valorizacdo da
moeda nacional, temos importado muito mais do que exportado, embora nosso pais

seja um grande exportador de matérias primas, carne e produtos agricolas.

A partir do que foi exposto anteriormente no trabalho, nota-se que devido ao
mundo globalizado devemos nos remeter ao conceito base de toda a politica
internacional e econbmica desde os primordios aos dias de hoje, a LEX
MERCATORIA, norma que rege o direito internacional e as negociagoes feitas entre

paises.

CAPITULO Il - A LEX MERCATORIA

A Lex Mercatéria ndo somente regula a atividade dos comerciantes ou
mercadores mas muito por que ela advém da atividade mercantil, da atividade de

trocas e comércio entra diferentes nagées'’.

" GALGANO, Francesco. Lex Mercatoria. 12 ed., Italia: Editora Il Mulino, 2001, p. 102.
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Surgiu para mediar e garantir o crescimento da atividade mercantil da época
das grandes navegacOes era puramente um direito comercial. Apés uma época de
escassa legislacéo escrita sobre o tema, entra a acdo do estado para documentar as
leis de direito mercantil, separando-a da jurisdicdo civil. Esta compilacao legislativa
nao possuia um status normativo autossuficiente, funcionava concomitantemente ao
direito civil, e hoje em dia com a globalizagcdo e com a nova Lex Mercatoria, trabalha
em conjunto com os ordenamentos juridicos dos paises que participam do business

community.

Mesmo a Lex Mercatoria ndo estando submetida a um sistema juridico
independente, ela esta sujeita uma série de principios que sao reconhecidos

internacionalmente.

A internacionalidade é um dos principais principios da Lex mercatoria, este
marco histérico de legislacdo permite o uso de leis e costumes de diferentes paises,
porém sempre estando sujeito aos termos do contrato internacional celebrado, onde
nele conterdo as particularidades para a resolugéo de conflitos, legislagcédo vigente,
termos da negociagao e partes contratantes.

A interpretacao e aplicacdo da Lex Mercatoria ndo teriam sua eficacia plena
se fosse aplicada de forma dispare pelos juizes e arbitros nacionais, a partir disto

advém outro principio, o da aplicacdo uniforme das leis.

O principio da boa-fé, presente nos contratos nacionais, ndo poderia deixar
de ser mencionada, pois é a partir dela que se tem uma padronizacdo da conduta
pessoal de cada parte integrante no contrato ou na obrigacdo, mesmo sendo ela
subjetiva ou objetiva. Quando um empresario ou prestador de servico age de forma
muito diferente, ou com o intuito de burlar ou desviar dos habitos econémicos da

regido onde esta negociando, ele sera taxado por ter agido de ma-fé.*®

Para que a execucdo de um negdcio, ou um contrato internacional seja

viavel e seguro a ambas as partes, precisamos observar um outro principio tdo

¥ SOARES, Claudio Cesar. Introducdo ao Comércio Exterior: Fundamentos Teéricos do
Comércio Internacional, 2004 Séo Paulo, Editora Saraiva, p. 104 a 110.
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importante quanto 0s outros previamente citados, a razoabilidade, parte-se do
pressuposto de que aquilo que sera acordado e executado deve ser aplicado dentro
de circunstancias razoaveis e possiveis as partes, tanto no prazo quanto nas

condicOes de execucao.

Todas as normas juridicas sejam elas nacionais ou internacionais, elas
obrigatoriamente séo pertencentes a um ordenamento juridico préprio e possuem
uma natureza juridica prépria. Estas normas irdo ditar o comportamento dos
individuos que estariam sujeitos a ela. A partir da criagdo da Lex Mercatdria as
praticas e costumes utilizados no comércio internacional estdo sujeitas a esta lei,

esta que guarda algumas semelhancas com os sistemas juridicos estatais.*®

Mesmo a Lex Mercatoria ndo tendo uma norma fundamental e nem san¢des
aplicaveis aquelas que descumprem algum principio ou norma ditada pela Lei
Magna, nédo significa que ela ndo possua natureza juridica, trata-se de uma norma
que norteia o comeércio internacional e trabalhando em conjunto com ela temos as
Convencdes Internacionais de Direito Uniforme, que servem para uniformizar o
direito aplicavel nos casos de contratos internacionais. A principal caracteristica
desta norma é a sua insercdo em todos os ordenamentos juridicos que fazem parte
da ICC (international chamber of commerce), ela ajuda a formar um padrdo nas

negociacdes entre diferentes paises.

A utilizagdo dos costumes nas negociagdes internacionais bem como na
celebracdo dos contratos internacionais além de muito corriqueiro, €
importantissimo, pois dependendo do lugar aonde é celebrado o contrato, seja na
Australia ou no Brasil, todos os paises tem suas peculiaridades e conceitos proprios
para a formalizagdo de um contrato com uma comarca com costumes e leis

diferentes das utilizadas em territorio patrio.

Y SOARES, Claudio Cesar., Introducdo ao Comeércio Exterior:Fundamentos Tedricos do
Comércio Internacional, 2004 Séo Paulo, Editora Saraiva, p. 107 a 110.
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2.1 Principios da Boa-Fé e Pacta Sunt Servanda

A partir do nascimento da Lex mercatéria ficou convencionado
internacionalmente, mesmo nao constituindo um sistema juridico supranacional, que
todas as atividades e os usuarios do Comeércio Exterior seriam regidas por uma serie
de principios juridicos que trariam mais clareza e seguranca aos negocios
internacionais, dentre eles estdo: a aplicacdo uniforme das leis e interpretacbes
juridicas pelos juizes e arbitros, a Boa-Fé, a Pacta Sunt Servanda e o principio da
Razoabilidade. Dentre estes trataremos com maior énfase os Principios da Pacta
Sunt Servanda e da Boa-Fé.

Conforme os ensinamentos do Professor Claudio Cesar Soares em seu livro
“Introducdo ao Comércio Exterior” (ed Saraiva, 2004), a Boa-Fé no comércio
internacional ndo pode ser tratada simplesmente como uma conduta pessoal
subjetiva, trata-se de uma conduta objetiva que gera uma obrigacéo. Este principio é
medido a partir da pratica, usos, costumes e comportamentos habituais no comercio
exterior. Em resumo podemos afirmar que um comerciante que agir de forma
diferente da costumeira, traindo as boas maneiras e 0 carater exigido nas
negociagdes, este pode ser considerado em um possivel julgamento perante uma
corte arbitral ou até em tribunal como tendo agido com ma-fé, desta forma
lesionando a outra parte, pois partimos do pressuposto de que ambas as partes
contratantes estdo adentrando no contrato de forma limpa e clara, com intencdes

corretas e dentro da lei, de forma que nenhuma delas saia prejudicada no negocio.

Atrelado ao principio da Boa-Fé surge o termo ou instituto da Pacta Sunt
Servanda que em sua traducdo literal do latim para o portugués significa “os pactos
devem ser respeitados”, ou seja, aquilo que foi acordado previamente durante as
negociacbes e combinacdes do negocio apOs a assinatura do contrato ou
simplesmente da aceitacdo das partes (comum acordo) deverdo ser respeitadas e
cumpridas até o término da obrigacdo. O ndo cumprimento das clausulas acordadas
acarretard em quebra de pacto e por sua vez tangiveis de sangoes.

Estes dois principios foram consagrados ao longo dos anos de Comércio

Exterior, uma vez que no inicio das atividades mercantis internacionais todas elas
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eram regidas pura e simplesmente por costumes e normas de conduta, que nos dias
de hoje séo celebradas na forma contratual, trazendo assim para concretizacado do
negocio um documento escrito e com forcga juridica, uma vez que a parte que se
sinta lesada por qualquer motivo, estando munida do contrato contendo as clausulas
acordadas previamente pode ingressar em juizo e/ou corte arbitra conforme ficou

acordado no contrato e desta forma buscar seus devidos direitos.

Com a evolucdo dos contratos hoje em dia € muito mais seguro celebrar
negécios tanto com execucdo em paises diferentes como importacbes e
exportacdes, uma vez que no momento em que as partes estdo de acordo com o0s
termos do negocio, todas as particularidades serdo elencadas em um documento
que tera validade e exequibilidade em juizo, proporcionando seguranca aqueles que
se aventuram em empreitas internacionais. Atualmente também existem inimeros
orgdos que regulam e fiscalizam as negociacdes internacionais como a ICC, bem

como tratados e convencdes internacionais como o Pacto de Viena.

2.2 A International Chamber Of Commerce, ICC

Sua fundacédo foi em 1919 em Paris na Franca, veio com um objetivo
especifico que permanece inalterado até o presente dia que é de promover livre
comércio entre diferentes nagfes, livre fluxo de capital, mercado aberto para
mercadorias e servicos e investimentos no setor de comércio exterior.”> Em 1936 ela
iniciou seus esfor¢os para a uniformizacdo dos conceitos e costumes mais utilizados
pelos comerciantes e empresarios do mundo do comércio internacional, para que
desta maneira a interpretacdo e execucao dos contratos fosse simplificada e mais
eficiente em qualquer lugar em que fossem pactuados e executados. Porém esta
uniformizacdo ndo é uma regra, cada contrato tem sua liberdade e funcionalidade,
pode ser adaptado para suprir as necessidades de cada parte, novas condicbes

podem ser criadas.?*

20 <http:/iwww.iccwbo.org>. Acesso em 17/05/2012, 18:30.
?l SOARES, Claudio Cesar., Introducdo ao Comércio Exterior: Fundamentos Teoricos do
Comércio Internacional., p. 115.


http://www.iccwbo.org/
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Esta camara internacional do comércio, tem como objetivo ser um canal de
comunicacdo com aqueles que do comércio exterior se beneficiam, serve para
garantir o crescimento e prosperidade desta atividade que existe ha muitos e muitos
anos. Ela € uma instituicdo que também proporciona assessoria em resolucédo de
conflitos por meio da arbitragem, isto €, qualquer atrito ou discussao originada de
uma relacdo contratual internacional terd o apoio e o respaldo da ICC. Esta Camara
Internacional foi criada com o intuito de proteger e garantir que nao haja fraude nem

qualquer tipo de leséo aqueles que trabalham com negocios internacionais.

A ICC tem uma constituicdo propria e regras que podem ser aplicadas em
qualquer contrato internacional, o Brasil também é um pais signatario e usuario das
convencgoes feitas pela ICC. Esta camara funciona com um conselho, e possui 10
membors diretos. O conselho elege o presidente e o vice-presidente que tém
mandato de dois anos, e também elege o conselho executivo, este que tem de 15 a
30 membros que serve por trés anos, e onde um terco deste conselho se aposente

de ano em ano.??

As politicas onde a ICC se envolve dentro do mundo dos negocios
internacionais sdo: anticorrupgao, arbitramento, pratica e técnica bancaria, pratica e
legislacdo comercial, competicdo, responsabilidade corporativa, regulamento
alfandegario e regulamento de negocios, politica econémica, economia digital, meio
ambiente e energia, servigos financeiros e de seguros, propriedade intelectual,
marketing e propaganda, tributos, transporte e logistica, politicas negociais e de

investimentos.

2.3 A Criagéo das Incoterms

Para garantir a boa execucdo dos contratos internacionais, foram criadas
clausulas contratuais especificas estas chamadas de INCOTERMS. Esta sigla
significa international commercial terms, ou em portugués, termos internacionais de

comércio. Estes termos dependem da aceitacdo tanto do contratante como do

22 <http://www.iccwbo.org/id96/index.html>. Acesso em 21/05, 19:30.
23 <http://www.iccwbo.org/id96/index.html>. Acesso em 22/05/12, 24:00.


http://www.iccwbo.org/id96/index.html
http://www.iccwbo.org/id96/index.html
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contratado. A primeira introdugcdo destas normas foi em 1936, na camara
internacional de Paris (a CClI, organizacdo ndo governamental que trata de comércio
exterior®®) e sua ultima atualizag&o foi no ano 2000 atualizacdes estas que ao longo
dos anos foram feitas para acompanhar as novas formas de comércio e de
transporte bem como as novas tecnologias. Pesar da Ultima atualizacdo mais
enfatica ter sido feita a quatorze anos, em 2010 foram feitas algumas inclusdes que
vieram para tratar de negociacdes domeésticas mais conhecidas com intra-blocos
(realizadas entre blocos comerciais no mesmo continente). Porém estes termos
contratuais ndo séo obrigatérios e tem limitacdes, pois eles servem para deixar bem
claros quais sé@o os direitos e deveres de cada contratante, relativos a entrega das
mercadorias. O professor Claudio Cesar Soares, delimita o que as INCOTERMS
definem quando inseridas em um contrato de venda internacional: a) momento e o
local em que a entrega sera completa; b) momento de transferéncia de riscos; c)
momento de transferéncia de custos; d) responsabilidade de documentacao; e)
principio da razoabilidade na conducédo da entrega. Sao dividias em quatro grupos
que se distinguem por aumentar a responsabilidade das partes, e sdo no total 13
termos.” As INCOTERMS sdo identificadas nos contratos por siglas, veremos a

seguir sua estrutura.

2.3.1 A estrutura das INCOTERMS

As INCOTERMS sao identificadas nos contratos por siglas, veremos a
seguir sua estrutura. O grupo E tem o critério de partida, a Ex-works que relativa ao
local de embarque, identificada pela sigla EXW.

O grupo F fica responsavel pelo controle do transporte principal ndo pago,
denominam-se Free-carrier, sigla FCA, responsavel pelo local de embarque, free-
alongside ship, sigla FAS, relativo ao porto de embarque, e a free on board, sigla

FOB, que tambem é relativa ao porto de embarque.

** SOARES, Claudio Cesar. Introducdo ao Comércio Exterior: Fundamentos Tedéricos do

Comeércio Internacional, 2004 Séo Paulo, Editora Saraiva, p. 116.
%5 <http://pt.wikipedia.org/wiki/lncoterms> Acesso em 22/05/12, 24:00.


http://pt.wikipedia.org/wiki/Incoterms
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O terceiro grupo, chamado de grupo C, trata de quando o transporte principal
esta pago, as INCOTERMS que neste grupo se enquadram sao: cost and freight,
sigla CFR, trelativo o porto de embarque, cost insurance and freight, sigla CIF,
também relativa ao porto de destino, e as outras duas que ficam responsaveis pelo
local de destino, carriege paid to, sigla CPT, e carriege and insurance paid to, sigla
CIP.

O grupo D é relativo a chegada das mercadorias, sdo as outra INCOTERMS
que compde o quadro: Os termos DAT (Delivered at Terminal) e DAP (Delivered at
Place) foram introduzido, os outros dois termos séo relativos ao porto de destino,
delivered ex-ship, sigla DES, e delivered duty paid, sigla DDP.?°

Na revisdo de 2010 houve uma reducao nos INCOTERMS de 13 para 11,
onde os termos DAF (delivered at fronier), DEQ (delivered ex-quay) e DDU
(delivered duty unpaid), forma vistos como irrelevantes entdo suprimidos e
substituidos pelos termos acima citados (DAT e DAP), porém nada impede as partes
contratantes utilizem as versfes anteriores dos INCOTERMS sem prejuizo nenhum,
basta citar a sigla especifica para que esta tenha validade no contrato.

2.4 Defini¢cdes das Incoterms

A criacdo das INCOTERMS é um marco importantissimo no mundo dos
negocios internacionais e do comércio exterior, pois com o0 aumento exponencial de
importacdo e exportacdo entre os paises do globo, viu-se necesseidade de uma
padronizacdo nas negocia¢cdes e nos contratos. Como em todos 0s paises existem
suas peculiaridades tanto negociais como tarifarias e aduaneiras, estes termos
contratuais auxiliam a compreensdo de quando comeca e quando termina a
responsabilidade de cada parte envolvida. Como vimos anteriormente as
INCOTERMS séo divididas em grupos, E, F, C e D.

*® SOARES, Claudio Cesar. Introducdo ao Comércio Exterior: Fundamentos Teéricos do

Comércio Internacional., p.150.
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O primeiro grupo fica responsavel por caracterizar uma maior
responsabilidade do importador, que fica obrigado a produzir, embalar e

disponibilizar as mercadorias.?’

O termo que se insere neste grupo € denominado de Ex works, que significa
conforme o professor Anténio Carlos do Amaral®® “a partir do local da producao, é
uma clausula que deixa bem claro que as partes acordaram que o importador ficara
encarregado pela compra das mercadorias, pelo frete, transporte, seguro,
embalagem, despacho, e, inclusive, pagamento pelos custos adueaneiros e taxas
alfandegarias. O exportador fica responsavel apenas por disponibilizar a mercadoria
a ser importada pela parte interessada, que também sera responsavel pela perda ou
pelos danos sofridos as mercadorias ap0s sua saida do estabelecimento do

exportador”.

No segundo grupo, as responsabilidades por tranporte so6 ficam inteiramente
a cargo do importador, apés saida da mercadoria do pais do exportador, o que
diminui os riscos para o importador que fica estabelecido que ele cuidara apenas do
transporte internacional até a chegada ao pais de destino das mercadorias. Neste

grupo se inserem trés INCOTERMS: free carrier, free alongside ship e free on board.

Com a utilizagdo da clausula de Free carrier, o exportador o importador,
ficando este obrigado a entregar as mercadorias totalmente liberadas e
desembaracadas no local solicitado pelo importador. Isto sigifica que o exportador
devera pagar todas as taxas e impostos necessarios para o envio da mercadoria.*
O importador ficard encarregado do transporte e do pagamento de todos os
encargos necessarios apos a entrega da mercadoria livre e liberada pelo exportador,
ficando o primeiro com o risco das perdas e dos eventuais danos sofridos a

mercadoria no transito até o local de destino.

O segundo termo deste grupo chama-se free alongside ship, trata-se de

uma clausula utilizada somente quando o transporte das mercadorias é feito pelas

2" AMARAL, Antdnio Carlos Rodrigues do. Direito do Comércio Internacional. 12 ed., Sao Paulo:
Editora Aduaneiras, 2005, p 274.

?® Jdem, ibidem.

? |dem, pp. 274 e 275.
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vias maritimas ou fluviais, isto porque, ela prevé que o exportador entregue 0s
produtos prontos para embarque no navio e no local indicado pelo importador, livres
e desembaracados, com sua situacdo aduaneira em ordem, ficando os custos

destes a cargo do exportador.

A ultima clausula deste grupo “F”, atende pelo nome de free on board, trata-
se de termo similar ao anterior, também sendo utilizado quando o transporte se da
em vias maritimas ou fluviais. Neste caso o custo decorrente do desembaraco das
mercadorias fica a cargo do exortador, e este devera entrega-las em perfeito estado
e prontas para transporte dentro do navio ou embarcacg&o. O importador por sua vez
ficara encarregado de pagar os outros encargos apo0s a entrega pela outra parte,
desde o frete ate os seguros. E a clausula mais utilizada no comércio maritimo por

empresas brasileiras.*°

No terceiro grupo das INCOTERMS, estdo aqueles termos onde a
responsabilidade pelo transporte das mercadorias fica a cargo do exportador, e este
também ficara obrigado a desembaracar as mercadorias frente a aduana do seu
pais. Os termos que se enquadram neste grupo sao cost and freight, cost insurance

and freight, carriege paid to e carriege and insurance paid to.

A primeira clausula, as mercadorias deverdo estar com todas as despesas
pagas pelo exportador até o porto de destino indicado pelo importador, bem como o0s
custos de armazenamento e transporte até o local indicado para embarque da
mercadoria. A responsabilidade por quaisquer danos ou perda da mercadoria fica a
cargo do exportador até 0 momento em que a entrega para o comprador, porém a
responsabilidade por perdas e danos ap0s a posse do produto fica inteiramente ao

importador.*!

O segundo termo, cost insurance and freight, acorda que o exportador ficara
obrigado a aracar com todas as despesas até a chegada ao pais de destino, e

também fica responsavel por possiveis danos ou perdas da mercadoria. As

% 1dem, p. 275.
1 AMARAL, Antonio Carlos Rodrigues do. Direito do comércio Internacional: aspectos
fundamentais, 2006, S&o Paulo, Editora Aduaneiras, p. 276.
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despesas com armazenamento transporte até o embarque e o destino, liberacdo das
tarifas aduaneiras e alfandegarias, ficaram tudo a cargo do exportador, enquanto o
importador s6 assumira alguma responsabilidade e risco apés o desembarque dos

produtos no destino final.*

As clausulas citadas anteriormente tratam de transportes realizados por vias
maritimas ou fluviais, a INCOTERM denominada carriege paid to, é utilizada para
todos os tipos de transporte, seja ele maritimo, ferroviario, aéreo etc. Semelhante ao
termo CFR, todos os custos até a chegada da mercadoria no local acordado com o
importador fica a cargo do exportador, desde o transporte, pernoite de mercadorias
em silos, pagamento dos tributos, e a responsabilidade deste termina quando as
mercadorias sdo entregues ao importador. O outro termo deste grupo, carriege and
insurance paid to, se assemelha muito com a clausula CPT, porém inclui o
pagamento de seguro da mercadoria, que somente cessara quando a mercadoria for

entregue no local indicado pelo importador.*?

No ultimo grupo estdo compiladas as clausulas de chegada, sédo as
responsabilidades do exportador quanto entrega dos produtos ao importador, desde
0S encargos, passagens pela fronteira e transporte. Neste grupo encontram-se as
ultimas cinco clausulas chamdas de: delivered at frontier, delivered ex ship, delivered

ex quay, delivered duty unpaid e delivered duty paid.

A primeira das cinco ultimas clausulas supracitadas requer que o tranporte
seja realizado especificamente por vias terrestres, seja ele ferroviario ou rodoviario.
Todos os encargos deverdo ser pagos pelo exportador até o0 momento de entega na
fronteira que previamente foi acordada por ambas as partes, e a mercadoria deve
estar desembaracada e livre para a entrada no pais. A partir da entrega inicia-se a
responsabiliade do importador, tendo este que arcar com as despesas dai adiante

necessarias.**

%2 |dem, ibidem.

% AMARAL, Anténio Carlos Rodrigues do. Rodrigues do.Direito do comeércio Internacional:
aspectos fundamentais, 2006, Sdo Paulo, Editora Aduaneiras, pp. 276 e 277.

% AMARAL, Anténio Carlos Rodrigues do. Rodrigues do.Direito do comércio Internacional:
aspectos fundamentais, 2006, Sdo Paulo, Editora Aduaneiras, p. 278.
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A segunda clausula, respectivamente, se faz necessario que o tipo de
transporte seja maritimo ou fluvial. O exportador fica encarregado pelas perdas e
danos, e também o pagamento de todas as despesas até o destino final nas maos
do importador. Os desembaracos necessarios, despesas com armazenamento,
transporte e embarque das mercadorias devem ser feitos pelo exportador, a
responsabilidade do importador inicia no momento em que ele recebe os produtos

em seu estabelecimento no pais de destino.*

A utilizacdo da clausula DEQ, o exportador tambem fica responsavel por
todas as despesas, transporte local e principal, desembaraco de importacéo, e
também perdas e danos relativos a mercadoria, até a entrega dos mesmos no cais
do porto elegido no contrato, o importador s6 passa a arcar com o risco quando a
mercadoria é entregue no cais do porto o que pressupde um tipo de transporte

exclusivamente maritimo ou fluvial.

As Ultimas duas clausulas DDU e DDP, se diferenciam pelo nivel de
reponsabilidade do exportador. A primeira pressupbe que o exportador, ficara
encarregado dos desembaracos aduaneiros, transporte, armazenamento, embarque
das mercadorias no local da chegada e o transporte até o estabelecimento do
importador, porém ainda restam alguns encargos ao importador, que fica obrigado a
tratar das taxas aduaneiras e tarifas alfandegarias, esta clausula pode ser utilizada
em qualquer tipo de transporte, porém em caso de transporte maritimo deve se usar
os termos DES e DEQ. A clausula de DDP, é a que resta maior responsabilidade ao
exportador ficando este encarregado de tudo, desde o despacho no local de origem,

até a chegada no destino, assumindo todos os riscos e despesas.

Todas as INCOTERMS tém sua importancia e suas peculiaridades, seréo
utilizadas conforme a vontade das partes, por isso que sao tdo importantes, elas irdo
ditar o funcionamento das obrigacdes, aonde comeca e aonde termina a
responsabilidade do importador e do exportador. Isto também ajuda a minimizar as
dificuldades com os embarques e transporte, bem como com a lingua dos paises em

questdo, uma vez que com a responsabilidade sendo dividida, ou que fique bem

% |dem, ibidem.
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clara a quem resta cada obrigacdo, tornando cada vez mais possivel e usual o

comércio internacional.

Conforme consulta feita no site
(http://www.feg.unesp.br/dpd/cegp/2013/LOG/Textos%20gerais/Artigo%20INCOTER
MS%202011.pdf), uma nova atualizagdo nos Incoterms em 2010, denominados:

DAT e DAP tornaram seus antecessores DES e DEQ supérfluos. Podem ser
utilizados em qualquer modal de transporte e como o termo DAP define o veiculo e
local de entrega, o termo DES também ndo precisa mais existir. Como na versao
anterior (Incoterms 2000, vigente até o fim de 2010), a obriga¢céo de “entrega” prevé
0 exportador ou vendedor arcando com todos os custos e riscos até o local de
importacdo (exceto o despacho aduaneiro de importacdo). Assim, o termo DDU
também passou a ser desnecessario, devendo ser utilizados os termos DAT ou
DAP, dependendo do caso.

Ante 0 exposto no que diz respeito as INCOTERMS, tanto as que deram
origem ao termo (2000) e as suas modificagées (2010), estes termos internacionais
de comércio podem ser considerados um marco na historia das Negociacdes
Exteriores uma vez que antigamente ndo era possivel realizarmos compra e venda,
importacdo e exportacdo, transito de servicos entre nacles diferentes, pois as
dificuldades tanto pela falta de tecnologia como a escassa legislacdo acerca do tema
tornavam muito dificultosas estas operagbes. Podemos ainda dizer que os
empresas/empreséarios que deram o pontapé inicial no Comércio Exterior sdo o0s

responsaveis pelo mundo globalizado e de livre comercio que temos hoje.

As Incoterms com suas padronizagdes permitiram gue pontos obscuros em
negociacdes internacionais ficassem mais claros, dando seguranca aqueles que
constantemente precisam e utilizam o comercio internacional, hoje podemos definir
com clareza aonde inicia e aonde terminam as responsabilidades das partes

contratantes, isto tudo gracas as evolug¢des contratuais.


http://www.feg.unesp.br/dpd/cegp/2013/LOG/Textos%20gerais/Artigo%20INCOTERMS%202011.pdf
http://www.feg.unesp.br/dpd/cegp/2013/LOG/Textos%20gerais/Artigo%20INCOTERMS%202011.pdf
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2.5 Validade Juridica dos INCOTERMS no Direito Brasileiro

A utilizacdo dos Incoterms no direito brasileiro é muito corriqueira e
desempenham uma funcdo muito importante, no que tange a especificacdo dos
direitos e deveres dos importadores e exportadores. Somos uma nacdo que se
utiliza muito do mercado internacional, tanto na parte exportagdo para outros paises
disponibilizando para o mundo muitos dos nossos recursos, seja ha parte da
agricultura e pecuaria ou até mesmo na area de tecnologias, mas também na parte
de importacdo, pois bem sabemos em solo patrio entram muitas e muitas
mercadorias estrangeiras, o que torna os INCOTERMS ainda mais importantes, pois
através deles os operadores do comércio internacional e aqueles que dele se
beneficiam tém discriminado no negocio os deveres e direitos envolvidos dando uma

seguranga muito maior a transagao.

As mercadorias que deixam 0s portos nacionais (exportacdes) bem como as
gue ingressam nos portos (importacées) no documento que chega para a alfandega
ja esta discriminada quais 0s Incoterms que estdo vigentes em determinada
mercadoria, desta forma fica claro quem é o responséavel pelos encargos e demais

taxas de desembaracamento da mercadoria.

Se tais institutos nos contratos e nos documentos dos bens ou mercadorias
que ingressam nos postos de fiscalizacdo aduaneiros nao seria possivel garantir que
o que foi acordado no contrato entre as partes esta sendo cumprido a risca, dai a

importancia dos Incortems em qualquer atividade importacdo ou exportacao.

2.6 Arbitragem Internacional

Compreende-se por arbitragem, a resolucédo de conflitos ou controvérsias

advindos do contrato, por um orgdo ou agente imparcial. Este € um procedimento
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gue deve ser acordado pelas partes (exportador e importador) previamente no
contrato. Roberto de Oliveira Murta® em seu livro sobre contratos em comercio
exterior define arbitragem como: “procedimento adotado pelas nacoes, de um modo
geral, no sentido de discriminar suas controversias, mediante o acatamento de
decisbes, geralmente baseadas, em normas de Direito Internacional, emanadas de
juizes escolhidos pelas proprias nacfes litigantes e aceitos de comum acordo,

independentemente de cortes ou tribunais internacionais ja existentes”.

No Brasil a lei 9.307/96, é a que regula as questbes de arbitramento,
harmonizando a justica brasileira com o0 que ja era praticado h4 muitos anos em
paises mais acostumados com o0 comeércio internacional. Sobre sua aplicacao
Claudio Cesar Soares diz: “(...) aplica-se a litigios relativos a direitos patrimoniais
disponiveis, podendo as partes escolher livremente as regras de direito aplicaveis ao
procedimento arbitral, respeitando a ordem publica e os bons costumes, ou a lex

mercatoria.”>’

Quanto aos arbitros, cada uma das partes nomeara um ou mais
arbitros, bem como os seus suplentes, em numero impar. A sentenca de arbitragem
sera proferida no prazo determinado pelas partes, em caso de ndo especificagdo por
nenhuma das partes, 0 prazo ser de no maximo seis meses contados da instauracéo

do procedimento arbitral.

Para a homologacéo de execucao ou sentencas arbitrais estrangeiras, com
a eliminacdo da inseguranca juridica quanto a possibilidade de reconhecimento e
execucdo de sentengcas deste tipo, a parte interessada deve requerer o

reconhecimento da sentenca, anexando os seguintes documentos:
a) O original ou a coOpia da sentenca;
b) O original ou a cépia da convencao de arbitragem, traduzidos para o

portugués e autenticados pelo consulado brasileiro no pais onde foi

proferida, no caso de cépias.

%6 MURTA, Roberto de Oliveira. Contratos em Comércio Exterior, 1998, Sdo Paulo, Editora

Aduaneiras, p. 34.
% SOARES, Claudio Cesar. Introducdo ao Comércio Exterior:Fundamentos Tedricos do
Comércio Internacional, 2004 Séo Paulo, Editora Saraiva, p. 188.



36

No caso de ndo haver um &arbitro previamente designado para a resolucéo
dos conflitos, deve no contrato constar o Foro elegido pelas partes que sera
competente para o julgamento de possiveis discordias. Um litigio envolve trés

questdes basicas>®:

1) A forma escolhida para sua solugéo;

2) A lei aplicavel ao contrato, escolhida ou néo pelas partes;

3) O local ou foro aonde sera julgado o litigio.

2.7 Sancgobes

No que diz respeito as possiveis medidas punitivas por descumprimento de
alguma clausula contratual, ficam por conta das partes elencarem no contrato quais
as sancfes por descumprimento ou m& conduta durante o cumprimento da
obrigagdo. No que diz respeito aos riscos com a carga ou mercadoria, ficam
resguardadas estas através de um seguro feito previamente, isto torna possivel as
transacdes internacionais uma vez que ambas as partes estdo asseguradas de seus

investimentos, salvo por motivos de forgca maior.

Como exemplo, a multa que sera cobrada do infrator, seja ele exportador ou
importador, sobre um determinado percentual sobre o valor da mercadoria. Tal
descumprimento pode ser um atraso na entrega ou no despacho da mercadoria, que

seria caso fosse previamente acordado passivel de sancéo, isto é multa.®

*® SOARES, Claudio Cesar., Introducdo ao Comeércio Exterior:Fundamentos Tedricos do
Comércio Internacional, 2004 Séo Paulo, Editora Saraiva pp 183 e 184.

¥ MURTA, Roberto de Oliveira., p. 35.
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CONSIDERACOES FINAIS

Com o crescimento populacional mundial e a constante globalizac&o é notavel
0 avanco das interacdes entre paises, ndo somente falando no transito de pessoas
de um pais para o outro, mas muito mais em funcdo do aumento das demandas de
importacdo e exportacdo entre nacoes diferentes. Nos dias atuais percebemos que
quase todos os paises possuem necessidades que nem sempre sao atendidas pelas
empresas e servicos nacionais, o que tras uma necessidade de se buscar recursos
em outros locais. Esta pratica denominada comeércio internacional vem se
desenvolvendo desde a época das Grandes Navegacfes, isto porque quando a
demanda patria ndo esta sendo atendida devemos buscar maneiras de supri-la com

recursos externos.

No cenario atual, especialmente no Brasil, aos Negdcios Internacionais estdo
cada vez mais em evidencia, isto devido a situacdo do nosso pais como Pais
Emergente e com possibilidades de crescimento muito grandes para 0s proximos
anos, o que resultou em um aumento consideravel nas importacées e exportacoes,
isto tudo trouxe ainda uma necessidade do Estudo do Direito Internacional e as
relacbes contratuais existentes nessas negociac¢des, uma vez que hoje em dia todo
o cuidado € pouco no momento onde estdo sendo feitas transacdes com valores
altissimos. Isto posto fica mais que claro a importancia que o Direito exerce no
Comércio exterior, seja na parte de interpretacdo de contratos, Leis estrangeiras,

formulac&o de clausulas contratuais etc...

A seguranca nos negocios internacionais € extremamente necessaria, por
isso ao longo de anos de evolugdo no ambito do Comércio Exterior, do Direito
Internacional e dos Contratos Internacionais foram criadas formas de padronizar
estes contratos e negocios denominados INCOTERMS (International Commercial),
estes termos contratuais forma importantissimos para os Contratos firmados entre
nacodes diferentes e também contratos onde a execuc¢do da obrigacdo se da em solo
internacional, elas trouxeram uma maior clareza no que tange as responsabilidades
dos contratantes, através dos Incoterms € possivel saber até onde vai obrigacdo de

cada um.
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A padronizacdo e a construgcdo de institutos seguros para a contratagao
internacional nasceu dos primérdios das grandes navegacdes e dos primeiros tipos
de negocios, onde apenas 0s costumes, a palavra e a moral dos negociantes era o
gue garantiam que 0s negocios iam ser cumpridos da melhor forma possivel. A partir
disto surgiram os mais importantes conceitos utilizados atualmente nos contratos
internacionais, que sdo o Principio da Boa-Fé e da Pacta Sunt Servanda, juntamente
com a criacdo dos Incoterms e uma constante padronizacdo no que tange o
julgamento e a interpretacdo dos contratos internacionais perante os Tribunais, uma
vez que antigamente ndo havia juizes e operadores do direito que interpretavam
determinados negdcios, envolvendo partes internacionais, de forma unilateral e sem

observar o contexto extraterritorial da lide.

Estas clausulas contratuais padronizadas possibilitaram a expansdo do
Comeércio exterior, pois a ndo muitos anos atrds exportagdo e importagdo eram
praticas quase que aventureiras, pois ndo havia normas nem leis que regessem
internacionalmente os contratos e 0s negoécios feitos internacionalmente, o que
deixavam o0s contratantes muito inseguros na hora de realizar as transagfes. Porém
os tempos hoje sdo outros onde a seguranca juridica inserida nos negocios
internacionais esta extremamente presente, temos uma legislacdo internacional
vigente que possibilita uma maior clareza em transacoes entre paises, ndo somente

entre paises, mas também entre empresas situadas em regides diferentes.

Juntamente com estes termos e a evolugcéo contratual internacional surge
também uma nova forma de resolucdo dos conflitos gerados por negoécios
internacionais, denominada Arbitragem, esta forma de resolucdo de controvérsias
veio para agilizar as possiveis divergéncias em um contrato internacional. A
modalidade de arbitragem ja deve estar prevista no contrato, trata-se de uma
clausula de arbitragem para resolucao de conflitos, em outros tempos ndo havia esta
possibilidade o que tornava qualquer discussdo acerca do contrato demorada e
dificil de ser resolvida, pois ndo havia um consenso em qual legislacdo e quem iria

julgar a lide.

Os contratos internacionais sao pecas fundamentais no constante processo

de globalizag&o, pois através destes instrumentos € possivel suprir necessidades
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antes impossiveis, trazer novas tecnologias a paises que a poucos anos atras nao
tinham esta possibilidade, todas as interacdes internacionais foram revolucionadas
pela seguranca que 0s contratos e os termos comuns firmados por acordos
internacionais trouxeram ao mundo. Hoje é possivel realizar uma compra e venda
com um pais localizado em outro hemisfério sem sair do escritorio, tudo através da
Internet, com uma interacdo segura firmada através dos contratos que garantem as
partes que o que esta sendo acordado sera cumprido e em caso de conflito ja esta
previamente definido qual a legislacéo que ira prevalecer a forma que sera resolvido

o conflito, tudo isto gracas a evolugdo contratual internacional.
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