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RESUMO

O presente estudo compara a Lei de faléncia dagesagp no Brasil e o Cddigo da
Insolvéncia e da Recuperacdo de Empresas de PFortegdo em vista que a crise
empresarial pode acarretar grandes prejuizos aomss@ credores, além de gerar
instabilidade na sociedade, ocasionando demisstenassa e danos ao erario. Embora as
entidades busquem a perpetuidade, sabe-se quagm dos anos tem se tornado cada vez
mais desafiador chegar a um patamar e & mantgers€do apos geracao. Assim, além do
estudo bibliografico, descritivo e documental, e por objetivo analisar a convergéncia
das leis e 0 seu impacto na faléncia empresaidaljrha abordagem pratica. Nesta analise
obtém-se o ultimo balanco patrimonial disponivekdgresas falidas, uma brasileira e outra
portuguesa, verificando semelhancas na saude &irardas empresas atraves de indicadores
financeiros, bem como averiguando se aspectosgigldedo influenciam na faléncia das
organizacbes. Observa, a partir da andlise propogta ambas as leis convergem na
finalidade e modo de tratamento das massas fakdasora se verifigue mais objetividade em
alguns aspectos da legislacado brasileira. Com argds das normas internacionais de
contabilidade, tem-se buscado o distanciamentegislacdes e normas fiscalizadoras, com o
intuito de elaborar balangos mais fidedignos qlietzademonstrem a situacdo financeira das
empresas tempestivamente a ponto de conseguireréelys.

Palavras-chave:Lei de faléncias brasileira. Convergéncia. Céodigargolvéncia portugués.
Insolvéncia. Indices de liquidez.

1 INTRODUCAO

Os contadores tornaram-se pecas chaves na estouganrsizacional de uma empresa,
tanto pela questdo da elaboracdo das demonstragi@edgp pela andlise e previsfes que estas
podem proporcionar a empresa. Sabe-se que o0s smgaiempresariais sdo fundamentais
para um pais, pois sao eles que fazem a econoraiaagi produzir e distribuir a riqueza, o
que acarreta no crescimento da sociedade. Confexigenciado por Arruda (2006), a
empresa € de interesse tanto dos empregados, mi®rgem do sustento, quanto dos
acionistas, que visam o retorno financeiro, alémedtado, que encontra ali sua fonte de

arrecadacéo de tributos.
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O anseio da continuidade de empresas ao longo mhpotee motivo para o

desenvolvimento de indicadores econdmicos, comstrdee gestdo e implantagdo de novas
tecnologias. Essas estruturas complexas possuemidlonde vida e seu declinio, apos o
apice, constitui uma dessas etapas. Assim, podeesesiderar que ap0s 0 cume
organizacional, a empresa podera manter-se egtaliliou decair, quando ndo estiver
preparada para se adequar a uma atmosfera esttMOE(RA, 2003). Mesmo consolidada,
a organizacao necessitara de inovacfes mercadadogice, se ndo forem bem sucedidas,
podem acarretar na falta de fluxos de caixa poerdehado tempo, ocasionando quica a
recuperacao fiscal ou decretando a faléncia. Devessaltar que esse ciclo de vida tem um
periodo variavel indefinido (podendo ser longo cavb).

A taxa de mortalidade empresarial, por sua vez ¢amsas como 0 crescimento
descontrolado, alavancagem financeira de formaveqgada - que utiliza capital de curto
prazo para financiar recursos de longo prazo -,amg¢as tecnologicas, concorréncias, entre
outros. Tanto no Brasil quanto em Portugal taiageséo elevadas e preocupantes. O papel do
Estado € cuidar dos interesses econdmicos ao dedoempresas, assim, ndo deve objetivar
ser 0 substituto da iniciativa privada, mas utiliasseu “poder” para corrigir as deficiéncias
que existem no sistema econdmico (COELHO, 2@plidSOUSA, 2012, p. 2). J& para Ross,
Westerfield e Jaffe (2009) a estrutura juridica fd@ncia visa elucidar os direitos e a
probabilidade que os credores tém de receber agquédhes € devido, quando ha situacéo de
crise empresarial.

Quando se fala em faléncia, no Brasil, € possjuelse mencione sobre a concordata,
cuja designacdo era dada a empresa que buscagaerarempresa em declinio de forma
legal ou prepara-la para a faléncia. Isto é, a @malata era um beneficio legal cedido ao
organismo, supervisionado por um juiz, com o iotwie reabilitar a empresa devedora que
estava temporariamente insolvente. Assim, criavatseacordo entre a empresa e Seus
credores para gerar um tempo habil no qual as ativigeriam negociadas ou preparava a
empresa para a faléncia. No entanto, desde 200banais a possibilidade da empresa atuar
em concordata, visto que a antiga “Lei de faléricias revogada pela Lei n° 11.101 de
fevereiro de 2005 (BRASIL, 2005).

A finalidade da faléncia é o processo de execug@do coletividade, isto €, a
arrecadacgdo judicial do patriménio disponivel conntito de amortizar 0 seu passivo,

observando as preferéncias legais (LACERDA, 19@8hforme Santos (2000) a faléncia &

2 COELHO, F. UComentarios a Lei de faléncias e de recuperacéo dempresas 8. ed. Sdo Paulo: Saraiva,
2011.



caracterizada como a incapacidade do comerciantsaldiar as dividas adquiridas. Esse
estado de faléncia, contudo sé sera valido quangibunal judicial declarar por solicitacdo
de terceiro, do Ministério Publico ou do prépridida. Com a segunda definicdo, cabe
destacar que as sociedades empresarias e os emagresgistrados nas Juntas Comerciais
sdo passiveis de faléncia, enquanto as demaisgsefisitas e juridicas ndo caracterizadas
como empresérias terdo a aplicagdo da insolvéiiia c

As relacdes entre Brasil e Portugal estdo se émaldo através dos séculos
(FONTES, 2014). Em 2013 houve comemorac¢des do AnBrdsil em Portugal bem como
do Ano de Portugal no Brasil, estreitando cada wezs os lagos que outrora ligaram a
metropole e a colénia (BRASIL, 2014). H4 mais d@ &8os o Brasil declarou independéncia,
no entanto o vinculo entre os paises permanece DEHR014). Atualmente, 0s paises tém
US$ 9,7 bilhdes de investimentos financeiros, desttando que Portugal tem vinculos
econdmico-financeiros maiores com o Brasil, em @amagio com outros paises europeus.
Ademais, em marco de 2014 houve reunifes diploastiom a finalidade de estreitar as
relacbes comerciais e de exportacdes, demonstrandmportancia de se estudar a
convergéncia tanto juridica quanto econdmica dsiBeade Portugal em diversos aspectos
(AGENCIA NACIONAL DE NOTICIAS DE PORTUGAL — LUSA, @14), justificando-se
assim um estudo comparativo sobre o tema.

Tendo em vista que a crise empresarial e suacial@odem causar grandes prejuizos
a sociedade, o presente artigo tem por objetivetode, também de modo empirico, e a
consequente comparacao entre a Lei de falénciardpeesas no Brasil (Lei n°® 11.101/2005)
e 0 Cadigo da Insolvéncia e da Recuperacdo de Bagpae Portugal (CIRE). A pesquisa
visa destacar e comentar pontos de convergénaia &mtei e o CIRE dos dois paises dando
enfoque: na finalidade de tais normas, quem s&ujegos passiveis de faléncia e os efeitos
da declarac&o de faléncia na organizacao. A fiqardporcionar uma abordagem pratica, sera
comparado o ultimo balangco patrimonial disponivel eipresas falidas, uma brasileira e
outra portuguesa, verificando semelhancas na daiateeira dessas, bem como aspectos na
legislacdo que influenciaram a faléncia dos orgaags Cabe salientar que ambos os balancos
sao o ultimo disponivel ou reconstituido antesatientcia das organizacdes empresariais.

A pesquisa serd estruturada em quatro secdes dkgsta introducdo e das
consideracgdes finais. A segunda sec¢do apresemfer@ncial tedérico onde se explicitam as
principais terminologias para entendimento do estudis como faléncia, concordata,
insolvéncia, as raizes juridicas do codigo, bemccas principais indicadores que sao

utilizados na quarta secdo, a qual apresenta sarphtica e os demonstrativos contabeis



analisados. Na terceira secdo € apresentada aagbord andlise e comparacdo entre a
legislacdo brasileira e portuguesa. Por fim, séieagdas as consideracgdes finais da pesquisa.

2 REFERENCIAL TEORICO

Nesta secéo serdo abordados os conceitos teauegdamentais para a caracterizagéo
da tematica deste estudo. Assim, serdo apreseriisglasnente as raizes juridicas existentes,
diferenciando o direito romano do direito consugtado, além de evidenciar a raiz juridica
gue influencia o sistema juridico brasileiro e pgués. Em seguida, serdo expostas tanto a
conceituacao, quanto a caracterizacdo de faléocimordata e insolvéncia, bem como os
indicadores contabeis e financeiros para a andfiseapacidade de solvéncia de organismos

empresariais.

2.1 RAIZES JURIDICAS DA LEI E DO CODIGO

Para entender a estrutura legal de um pais, s file emitir legislacées permitindo
ou restringindo, é necessario entender a influépoiaica que essa traz em seu amago.
Ademais, sabe-se que as leis e normas tém emstrecesinfluéncias juridicas, mas também
trazem, de forma indireta, 0 modo de agir e osuooss. Conforme Carmo, Ribeiro e
Carvalho (2011, p. 243) “[...] a simples introducde normas sem considerar aspectos
culturais e institucionais dos paises pode levama adocaale jure (de direito) e naale
facto (de fato) das normas, [...]”. De tal modo, demanst a importancia de diferenciar a
predominéancia no sistema juridico do Brasil e detugal em common law(sistema
consuetudinariok code law(sistema romano). O primeiro tem na caracterigiraacipal o
costume, enquanto que o0 segundo possui na essg@igacao legalista, ou seja, enquanto
naquele o costume, cultura e bom senso sdo prisjazé®@ necessitando de extensas leis,
neste para que seja cumprido, ou proibido, é nédass emissdo de normas, leis, decretos,
entre outros (LOPES; MARTINS, 2007).

Tanto o Cdédigo da Insolvéncia e da RecuperacdBndpresas de Portugal (CIRE)
guanto a Lei n° 11.101 de fevereiro de 2005 témsaaesséncia a influéncia do sistema
juridico romano, apesar de ndo existir um paissgj@ puramente apenas um dos modelos
tradicionais (LOPES; MARTINS, 2007). Ainda elucidapor Lopes e Martins (2007, p. 52)
“[...] no direito romano, as normas emanam do téagal. Isto €, para que algo tenha valor é

necessario que haja uma mencgdo clara e especHickif Esse trecho demonstra a



influéncia romana na legislacéo brasileira e partisg, tendo em vista que ambas necessitam

de leis, muitas vezes exaustivas e taxativas,qpagdnaja o efetivo cumprimento.
2.2 CONCEITOS DE FALENCIA, CONCORDATA E INSOLVENCIA

O termo faléncia deriva do latifallere, indicando o significado de enganar, omitir,
faltar com o comprometimento. Diante do expostont8g2005, p. 17) explica que “A
faléncia pode ser entendida como uma forma jurideasolucionar a situacéo juridica da
empresa que nao cumpre, no vencimento, com sugmobes liquidas e certas. A finalidade
é liquidar o patriménio do devedor insolvente.tolg, a palavra “quebra” €, muitas vezes,
utilizada como sinébnimo de faléncia, com signifizcadk que essa situacdo possa advir de
acdes fraudulentas (dolosas) ou causais (culpd®ERUIAO, 1998). Conforme Negréo
(2007) apudBromo e Campos (2011, p. 185):

A condicéo da faléncia refere-se ao ndo cumprimeasoobrigacdes financeiras por
parte do devedor, todavia, nem sempre havera aupdolo por parte do falido,
uma vez que sua situagdo pode decorrer de divEawes econdmicos ou mesmo
de sua momentanea inabilidade para a pratica ddaate empresarial, sem que sua
intencdo seja fraudar seus credores.

Assim, define-se a faléncia como um procedimeumtilico, coletivo, utilizado pelos
credores para reaver aquilo que néo esta sendaidamisto €, a faléncia se caracteriza pela
liquidacdo do patriménio da empresa com o objetleosaldar suas dividas perante seus
credores. Ademais, a faléncia €, geralmente, umadestrrecuperavel do organismo
empresarial, tendo em vista que seu ativo naocié@exuie para cobrir 0 seu passivo, gerando o
que se chama de passivo a descoberto. No momerjoegssa situacdo momentanea - falta
de fluxo de caixa para saldar as obrigacfes -frana-se em permanente, a empresa devera
buscar a recuperacdo judicial com a finalidade edstruturacdo, solicitar ao judiciario a
autofaléncia, ou possivelmente seus credores eitaddio. Como ja evidenciado, as causas
podem ser diversas e nem sempre a situacdo ecandmicempresa é por dolo dos
administradores, mas por um conjunto de fatoresaqagetam tal situacéo.

Antes de definir a concordata, € necessario tassple essa ndo existe mais no Brasil
desde que se tornou vigente a Lei n® 11.101 dedewale 2005. Essa Lei € recente e ainda

h& casos e livros que fazem referéncia ao termoctmoata”. Para Bento (2005, p. 17):

¥ NEGRAO, RicardoManual de direito comercial de empresaS&o Paulo: Saraiva, 2007. Vol. 3.



A concordata € um “contrato” entre devedor e creslanais um terceiro elemento
ndo-contratante (o Estado-juiz) que visa a reabdib do devedor em estado
temporario de insolvéncia. A finalidade real é faaedevedor ganhar tempo para
negociar dividas ou preparar sua empresa paréracial

No Brasil existiam dois tipos de concordata legaite aceitos: a preventiva e a
suspensiva. Contudo, tal meio juridico foi subsfitu por outras duas modalidades: a
recuperacdo extrajudicial ou judicial. Os organisngue estdo em dificuldades podem
elaborar um projeto de recuperacado sem, no entara, com comprometimento de prazos e
valores dos créditos instituidos. Na recuperacadrajexicial, apenas o0s credores
significativos sdo chamados para renegociar adaldviom o objetivo de reerguer a empresa.
J& a recuperacéo judicial tem um carater mais foemrggoroso do Poder Judiciario. Nesse
estagio, os credores e o organismo fardo um planealperacdo. Caso esse programa nao
seja aceito pela maioria, compete ao juizo decratdaléncia e iniciar o processo de
liquidagéo.

Ferreira Filho (2002, p. 89) afirma que “A concaddifere da faléncia, pois concede
o favor legal ao devedor, para protelar o pagaméatsuas obrigacdes [...] para lhe conceder
oportunidade de salvar seu patrimonio [...]". A comlata, assim, dava ao empresario a
autonomia de decidir de uma forma unilateral s@brf®rma de pagamento, beneficiando
muitas vezes apenas um determinado credor em @etondos demais. Nesse sentido, pode-
se inferir que a extingdo de tal modalidade suligat pela recuperacdo extrajudicial ou
judicial trouxe grandes vantagens, principalments lguesitos clareza, transparéncia e
bilateralidade.

Quando se falar em insolvéncia financeira, ndgade deduzir e afirmar que o
organismo empresarial possui inviabilidade econaneiterna. Conforme exemplo ilustrado
por Carvalho (2003, p. 4) “[...] uma empresa podeoatrar-se em insolvéncia financeira
devido a uma crise temporéaria no setor em que operdificuldade também pode ser
resultado de méa gestéo que pode ser corrigida. Wémauperadas as dificuldades, a empresa
pode voltar a ser lucrativa.”. Ou seja, alguns oigjaos que se encontram no estado de
insolvéncia podem apresentar viabilidade econéifuitea - geracdo de fluxo de caixa futuro
-, enquanto para outros nao existe a perspectivaunuidade a longo prazo (insolvéncia
permanente). Nesses Ultimos, ndo ha grandes pgvsigede reestruturagdo, portanto sera
necessario promover a liquidacdo da companhiarahelo no processo de faléncia.

Deve-se ressaltar que entrar com pedido de faé&ama possibilidade que necessita

de analise financeira e viabilidade econ6mica fytuma vez que os custos de adentrar nessas



modalidades podem ser demasiadamente onerososs Eakees incluem tanto custos
judiciais quanto administrativos, ja que toda aobtacia de transferéncia de propriedades de
devedores para credores acarreta em taxas e imposssim, € preciso identificar e
diferenciar casos momentaneos e permanentes, pofsrme evidenciado por Carvalho
(2003, p. 4) “A liquidacdo prematura de uma empuédeel é ineficiente, uma vez que muito
do valor econdmico e todo o valor social da empsesaerde.”. Em suma, depreende-se que a
insolvéncia é a incapacidade da empresa cobrirpsasgivo por insuficiéncia de ativo,
podendo ser momentaneo ou permanente, que podecdrt® consequéncia a faléncia
empresarial. A reestruturacdo de organismos ecaaonente inexequiveis da margem para
que os administradores se favorecam a custa desoatdiminuindo o patriménio que seré
liquidado.

Em alguns aspectos da presente pesquisa serdaddilia termo faléncia como
referéncia, tanto nos processos brasileiros, quasggortugueses. E necessario ressaltar, no
entanto, que a palavra faléncia, em Portugal, eaiwesuso com a vigéncia do novo Cédigo
da Insolvéncia e da Recuperacdo de Empresas dgyBonitilizando-se o termo insolvéncia
(FREIRE, 2013).

2.3 REQUISITOS PARA SOLICITACAO DE FALENCIA

Quando o organismo empresarial se encontra em difitdl situacdo econdmica,
muitas vezes em situacbes de insolvéncia, que réi® se& enquadram em insolvéncia
temporéria, mas sim em permanente, torna-se neiceasdeclaracdo em regime de faléncia
com a finalidade de ndo causar mais danos a sodee8abe-se que tanto a faléncia, como a
recuperacao fiscal sdo compostas por uma fase gaumlecomum a luz de um juizo e,
portanto, o que difere a instauracdo de uma ouaontodalidade é a viabilidade de
recuperacdo do organismo. Quando se percebe quendais salvagao, inicia-se 0 processo
de declaragédo de faléncia que, em Portugal, tamde ger solicitado pela prépria empresa,
como pelos credores ou pelo Ministério Publico (FORAL, 2004). E necessario lembrar
que o termo faléncia caiu em desuso em Portugadlossubstituido pelo termo insolvéncia.
J& no Brasil, de acordo com a Lei n°. 11.101 der&ro de 2005, art. 97, pode requerer a
faléncia: o proprio devedor, levando em considerags art. 105 a 107 da mesma Lei, 0
cOnjuge sobrevivente, herdeiro ou inventarianteptista ou acionista, ou qualquer credor
(BRASIL, 2005).



Ao se falar no organismo empresarial, ha que ssaltar que, de acordo com a Lei
acima referida, as seguintes personalidades podmguerer faléncia: empresarios e
sociedades empresarias, ndo se enquadrando nessairtBECd0 as empresas de economia
mista, instituicdes financeiras e empresas publ{BRASIL, 2005). Para Ferreira Filho
(2002, p. 13) é possivel requerer faléncia “[ pér@as comerciantes, pessoas que praticam o
comércio de forma habitual, com a finalidade dedue empresa comercial devidamente
regularizada nos termos das exigéncias legais,sgj@rem forma de sociedade coletiva ou de
firma comercial individual.”. No caso do produtarral, esse pode optar por se enquadrar
como empresario, podendo assim requerer a faléAitida se enquadra nessa personalidade
o empresario irregular, ficando as demais persteddis juridicas e pessoas naturais
enquadradas no processo de insolvéncia, do Codigvatesso Civil (BRASIL, 2005). Com
a finalidade de demonstrar as opcoes trazidaslggislacdo as empresas e aos credores, a
figura abaixo demonstra os caminhos que um organismpresarial pode seguir em mas

situacdes econdmicas.

Figura 1 — Possibilidades da empresa quando em midusicdo financeira

H Empresa nao faz nada |—>| Credor pede faléncia I

—>| O que fazer? |

| Credor aceita |—>| Reorganizagio

Sim Empresa pede
faléncia com
Empresa deseja Teorganizagao | Credor ndo aceita |

continuidade?

Nao

Empresa pede faléncia | Liquida¢ao I

Fonte: Mario e Aquino (2012, p. 225).

Tanto a Lei brasileira, como o Codigo portuguéspprcionam a opcado de
reorganizagdo, a chamada recuperacao judicial.Mén®, a recuperacao judicial ndo sera
abordada no presente estudo, uma vez que nao exséteessa Opcao para as empresas
abordadas na parte pratica. O quadro 1 apresentaesumo dos principais conceitos
abordados para a diferenciacdo, o entendimentaensificacdo da necessidade de solicitar

faléncia.



Quadro 1 — Principais Conceitos Abordados
Conceito Caracteristicas
Faléncia Estado irrecuperavel de um organismo esaped, no qual a empresa gue
ndo consegue cumprir com suas obrigacdes finascsgaautodeclarp
falida ou seus credores a solicitam. Pode ser daosulposa.

Insolvéncia Estado momentaneo em que uma empresa ndo conssgpErcom suas
obrigacoes.
Concordata Meio juridico no qual o devedor, os credores e tadesjuiz elaboran

uma forma de reabilitar o devedor em estado ddvi@ésoia. Poderia ser
preventiva ou suspensiva, contudo, atualmente néstee mais 4
concordata no Brasil.

Recuperacao extrajudicial Meio juridico no qual os principais credores sdancAdos para renegociar
a divida com o devedor.
Recuperacao Judicial Meio juridico no qual os credores e o devedor etapoum plano para a

=

recuperacdo da empresa. No caso do ndo cumprimeatite, ao Pode
Judiciario decretar a faléncia.
Fonte: elaborado pela autora (2014).

Cabe ressaltar que no quadro 1 ndo houve a difaggio entre insolvéncia temporaria
e permanente, tendo em vista que ndo sédo condeitosnpostos por todos os autores. O que
existe € a insolvéncia propriamente dita, sendaemporalidade ou permanéncia uma ténue

divisdo implicita.
2.4 INDICADORES CONTABEIS E FINANCEIROS

Analisar a capacidade de solvéncia de organismmpsesariais torna-se essencial, ao
passo que demonstra um conhecimento da situacé@ramm-financeira, bem como uma
visdo panoramica do seu desempenho organizaci@nabntabilidade é fundamental na
analise de faléncia, conforme elucidado por FexrEitho (2002, p. 137-138) “Os registros
contdbeis demonstram a ‘FINANCIAL DISTRESS’ da eesar no momento em que a
mesma apresenta falta de recursos para liquidee&euws compromissos de curto prazo e o
inicio de sua insolvéncia presumida.”. As ferrarasntitilizadas para tais exames sao
interpretacbes de indices de liquidez, alavancagemto de giro quanto financeira,
lucratividade, entre outros, os quais sdo calcwlagopartir de dados evidenciados nas
demonstracdes contabeis. Segundo Assaf Neto (2803) Passai&t al. (2011, p. 3):

A andlise das demonstragdes financeiras visa fuedtimente ao estudo do
desempenho econbmico-financeiro de uma empresa eterndnado periodo

passado, para diagnosticar, em consequéncia, si@patual e produzir resultados
gue sirvam de base para previséo de tendénciaagutu

4 ASSAF NETO, AEstrutura e analise de balancasum enfoque econémico-financeiro. 3. ed. S&o Paulo
Atlas, 2003.
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Seguindo a mesma linha, Nakao (2000, p. 11) eafgtie:

Uma das principais preocupacfes de quem analismlaacos e os resultados de
uma empresa € se ela vai conseguir continuar operde forma saudavel, com
liquidez e rentabilidade satisfatérias, e quaipexrspectivas para o futuro, de acordo
com o que tem ocorrido no presente e no passado.

Assim, a analise de balancos e céalculos dos indm@somicos financeiros pode vir a
demonstrar a recuperabilidade de organismos emjagsam dificil situacdo econbmica,
evidenciado a possibilidade de uma recuperacacermdo a efetiva faléncia. No presente
estudo serdo utilizados alguns dos indices pardélisa e comparagdo de dois balancos. Os
indices selecionados séo descritos por Assaf N¥ih2) em indicadores de avaliacdo do
passivo permanente e indicadores tradicionaisydediez, assim calculados:

a) endividamento: Endividamento = Passivo Total/Pdinio Liquido. Demonstra o
guanto o organismo empresarial captou de recurgesnes para cada unidade
monetaria de capital préprio;

b) grau de imobilizacdo dos capitais permanentes: @ealdmobilizacdo = Ativo
Permanente/(Patriménio Liquido + Exigivel a Longm#®). Esse indicador
evidencia o nivel de recursos que financia o gtimonanente, tendo em vista que
o0 alto grau de imobilizacdo pode acarretar probtedealiquidez;

c) dependéncia financeira: Dependéncia Financeiraivo Atotal/Passivo Total. Tal
indicador demonstra qual a parcela do ativo é firmla por capital de terceiros,
demonstrando sua independéncia financeira, istvidencia quanto a empresa
pode oferecer aos seus credores;

d) liquidez corrente: Liquidez Corrente = Ativo Cirante/Passivo Circulante.
Demonstra a relagéo entre contas que serdo resebstddadas em um ano;

e) liquidez geral: Liquidez Geral = (Ativo Circulante Ativo Realizavel a Longo
Prazo)/(Passivo Circulante + Passivo Exigivel adoorPrazo). O indicador
demonstra a capacidade que a empresa tem para sald@mpromissos caso

fosse encerrar a atividade naquele momento.

Depreende-se com esses indicadores analisar atuestrecondmica de dois
organismos empresariais falidos. Para tanto, atiée-a o ultimo balanco divulgado, ou

reconstruido, de duas empresas do ramo cal¢askstdp uma portuguesa e a outra brasileira.
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3 PROCEDIMENTOS METODOLOGICOS

Quanto a natureza, a metodologia utilizada no ptesstudo tem por base a pesquisa
bibliografica, descritiva, exploratoria e documéntdssim, a pesquisa sera classificada
guanto a abordagem do problema, seus objetivos, t@mo procedimentos técnicos
utilizados.

No quesito abordagem da questdo problema, esteloesitiiza-se do método
qualitativo/explicativo, que objetiva a analiseatgvergénciantre a aplicacdo da legislacao
de faléncia/insolvéncia de ambos os paises, Poreugaasil. Conforme Andrade (2002, p.
20) “A pesquisa explicativa tem por objetivo apradfar o conhecimento da realidade,
procurando a razdo, 0 porqué das coisas e pornestheo esta mais sujeita a erros [...]".

Quanto ao quesito exploratorio Raupp e Beuren (20080) afirmam que a:

[...] pesquisa exploratoria normalmente ocorre doam pouco conhecimento sobre
a tematica a ser abordada. Por meio do estudoreiflim, busca-se conhecer com
maior profundidade o assunto, de modo a torna-lis slaro ou construir questdes
importantes para a conducéo da pesquisa.

Raupp e Beuren (2003, p. 81) ainda afirmam questido exploratorio apresenta-se
como um primeiro passo no campo cientifico [.[Jésse modo, a andlise da Lei brasileira e
do Codigo portugués que tratam da faléncia, bemocorastudo dos balancos patrimoniais
abrange um carater exploratério, pois ha o intdéoevidenciar diferencas e semelhancas
entre as legislagBes dos dois paises, aléem desanal indicadores financeiros dos balangos
das empresas falidas.

Tendo em vista que para a consolidacéo do objativa-se necessaria a relacéo entre
as legislacdes, o presente artigo terd também watecadescritivo e documental. Para Hair
Janior et al. (2003, p. 86) “Os planos da pesquisa descritivagenal sdo estruturados e
especificamente criados para medir as caracte$stiescritas em uma questédo de pesquisa.”.
Para Raupp e Beuren (2003, p. 89) a pesquisa dotainée muitas vezes, confundida com a

pesquisa bibliogréafica, no entanto, para os autores

A pesquisa bibliografica utiliza-se principalment@s contribuicdes de varios
autores sobre determinada tematica de estudopgs@uisa documental baseia-se
em materiais que ainda ndo receberam um tratanaemaiidtico ou que podem ser
reelaborados de acordo com o0s objetivos da pesquisa
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Conforme o exposto acima, o presente trabalho deséritivo, uma vez que se faz
necessario delinear os principais pontos de coéweig utilizados na coleta de dados, que
por sua vez tera um carater documental. No quefeeera procedimentos técnicos utilizados,
sera utilizada a pesquisa bibliogréfica. Na visdcCérvo e Bervian (1983apud Raupp e
Beuren (2003, p. 86) essa metodologia de pesqfishéxplica um problema a partir de
referenciais tedricos publicados em documentose Bed realizada independentemente ou
como parte da pesquisa descritiva ou experiment@k” autores afirmam que é possivel a
analise e o conhecimento passado sobre determasadoto com essa metodologia e, assim,
a revisao bibliografica sera importante para jicstifo embasamento.

O presente artigo ter4, também, a apresentacdoisidaancos patrimoniais, sendo
um brasileiro e outro portugués, a fim de compa@as estruturas contabeis conforme
indicadores econdmico-financeiros. Através de d¢omtaom a empresa portuguesa Gestao
Integrada de Risco S.A (IGNIOS), foi possivel aeolgfio do ultimo balanco de organismos
empresariais antes da faléncia. Nao se utilizouvodsimacdes contibeis de companhias, uma
vez que nos ultimos anos ndo houve casos de fal@lecsociedades andnimas com capital
aberto, em Portugal. Para tornar a pesquisa ofidadigna possivel, procurou-se nao utilizar
uma empresa listada na Comissdo de Valores MabdiafCVM) brasileira devido a
disparidade em relacdo ao montante de capital @deolDeve-se ressaltar que ndo houve
identificacdo das empresas, sendo disponibilizpdmas a atividade econbmica e o ultimo
balanco, para fins académicos.

Os demonstrativos contabeis pertencem a organign®$ao conseguiram perpetuar
através dos tempos, falindo entre 2009 e 2013. &k grandes dificuldades em encontrar
balancos de empresas falidas em ambos os paisgatacca IGNIOS foi fundamental para
dar continuidade a pesquisa. No Brasil, buscouiseepamente a existéncia de um controle
com a Junta Comercial, sendo informado que essanmeete registra os balancos, sem outros
controles. Nao foi possivel obter dados junto daaude Faléncia, a qual também néo atenta
para a existéncia de demonstracdes contabeis nms a@os processos. Ao contatar
administradores de massas falidas, esses confirmque, na maioria das vezes, os livros

contabeis sdo extraviados, queimados acidentalreémiendo sdo apresentados.

® CERVO, A. L.; BERVIAN, P. AMetodologia cientifica para uso dos estudantes universitarios. S&o Paulo
McGraw-Hill do Brasil, 1983.
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4 APRESENTACAO E ANALISE DOS DADOS

Nessa secdo serdo apresentados os resultadossobpde pesquisa e andlise do
Caodigo da Insolvéncia e da Recuperacao de EmpdesBsrtugal (CIRE) e da Lei 11.101 de
fevereiro de 2005, objetivando verificar:

a) a finalidade da legislacéo;
b) sujeitos passivos da faléncia/insolvéncia;

c) efeitos da declaracdo de faléncia/insolvéncia.

Para fins de leitura, destaca-se que para ideatific Codigo de Insolvéncia e da
Recuperacdo de Empresas sera utilizada a siglaE'Cl@quanto para a Lei 11.101 de
fevereiro de 2005 sera utilizada apenas a detegdind_ei”. Assim, serdo analisadas as
legislagBes e demais artigos relacionados ao teasafprmas ja citadas.

Na sec¢do 4.4, com a intencdo de abordar um camétco ao presente estudo, serdo
apresentados dois balancos de empresas atualnadintas,f um deles de uma empresa
portuguesa e o outro de uma empresa brasileiragsaddramo calcadista, com o objetivo de
comparar e buscar semelhancgas na estrutura ecan@dosdalancos, realizando uma analise
com indicadores econdmico-financeiros, no intugovdrificar se a faléncia ocorreu devido a
estrutura econdmica, da necessidade de reestréibuoacainda, da possibilidade da legislagéo

de faléncia influenciar a situacao.

4.1 FINALIDADES DA LEGISLACAO

Um organismo empresarial que busca inserir-se reycado visa manter-se
economicamente ativo com o intuito de gerar lucrorescer. No entanto, conforme ja
exposto, ha um ciclo de vida na empresa que temtdear apds seu apice. Assim, torna-se
necessario saber quais os deveres perante a steiegasituacdes nas quais ja ndo é mais

possivel seguir em frente. O artigo 1°, do CIRE{WR@l (2004, p. 1), evidencia que:

O processo de insolvéncia € um processo de exeaug#iersal que tem como
finalidade a liquidagdo do patrimdnio de um deveidsplvente e a reparticdo do
produto obtido pelos credores, ou a satisfacd@sdgsla forma prevista num Plano
de insolvéncia, que nomeadamente se baseie na eracdp da empresa
compreendida na massa insolvente.
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Por sua vez Brasil (2005), no artigo 73° da Lepdexque “A faléncia, ao promover o
afastamento do devedor de suas atividades, visasargar e otimizar a utilizagao produtiva
dos bens, ativos e recursos produtivos, inclussventangiveis, da empresa.”. Isto é, o CIRE
infere que a finalidade, seja no processo de iBsaia, seja na recuperacdo da empresa, € a
liquidagcédo do patrimdnio. A Lei, no entanto, vismalhor distribuicdo dos recursos de forma
a saldar a maior parcela de dividas possivel —tquegenas implicito no CIRE - e, na secdo
de recuperacdo de empresas, 0 alvo é dar subgidiasmanter o organismo empresarial
ativo, conforme o artigo 47° da Lei (BRASIL, 2005).

Conforme evidenciado por Fernandes e Labareda8(20022) o “[...] novo Cadigo
explicita, assim, desde o seu inicio, que é sempantade dos credores a que comanda todo
0 processo.”. Ou seja, os credores tém a possitididle reaver seus créditos através da
liquidacéo integral do patriménio ou entdo aguamlaesultado econémico, que derivara de
um plano de insolvéncia com a finalidade de reks@mgdo e manutencdo da atividade
empresarial. Assim, pode-se evidenciar a convergémsse ponto, entre o CIRE e a Lei, os

quais dao aos credores o poder de decisdo sobrecodo organismo.

4.2 SUJEITOS PASSIVOS DA FALENCIA/INSOLVENCIA

Ao adentrar numa retrospectiva historica, Pir@982p. 11) demonstra que:

A civilizacdo humana teve que trilhar um longo guoso caminho para aperfeicoar
a forma de execucdo patrimonial. Nas civilizacdessnantigas era permitido ao
credor coagir fisicamente o devedor, a margem dstagao jurisdicional do Estado.
O devedor era punido pela sua divida com a suariprdiperdade, sendo
aprisionado, escravizado e até morto pelo cre@sq 0do honrasse sua divida.

Atualmente, apds longas caminhadas historicas,aebego Estado como detentor da
ordem, estabelecendo limites. Aqui, serdo evidelosiaaqueles sujeitos que tem direito de
requerer tal “privilégio” juridico. Conforme o agt 2°, n°. 1 do CIRE, Portugal (2004, p.1):

Podem ser objeto de processo de insolvéncia:

a) quaisquer pessoas singulares ou coletivas;

b) a heranca jacente;

c) as associacdes sem personalidade juridica@@ssdes especiais;

d) as sociedades civis;

e) as sociedades comerciais, até a data do redéfirotivo do contrato pelo qual se
constituem;

f) as cooperativas, antes do registro da sua toigsid;

g) as sociedades irregulares;

h) o estabelecimento individual de responsabilidaditada;
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i) as representagfes permanentes em Portugal idelades, cooperativas,
agrupamentos complementares e agrupamentos eumpéitsresse econdomico
com sede no estrangeiro.

Ainda no n°. 2 do mesmo artigo, ha uma lista daguehtidades que se excetuam
desse disposto. Brasil (2005), por conseguintdeprao seu artigo 1°, “Esta Lei disciplina a
recuperacao judicial, a recuperacdo extrajudicial faléncia do empresario e da sociedade
empresaria, doravante referidos simplesmente caweddr.” e, em seu artigo 2°, também
excetua as instituicdes que ndo sdo passiveidéeifm Pode-se averiguar que, tanto o CIRE
guanto a Lei, buscam abranger e enfatizar as eagpmse sdo impossibilitadas de decretar
faléncia, aquelas que sao essenciais a manuteacgurigdade, tais como empresas publicas,
instituicbes de creditos, instituicbes financeirstre outras (BRASIL, 2005). Assim, para
Fernandes e Labareda (2008, p. 64) “O modo coma Btaborado o texto do n° 1 [do CIRE]
permite, s6 por si, firmar a conclusdo segura déteataxativo do leque de entidades e
figuras que a lei sujeita a insolvéncia.”. Paraaosores, essa lista de categoria juridica
exposta no CIRE enquadra-se melhor, pois néo la@gade uma listagem exaustiva de todas

as categorias e espécies, como foi emitido no eojé&tp.

4.3 EFEITOS DA FALENCIA/INSOLVENCIA

O organismo empresarial € uma instituicdo quess#eeestar em constante inovagao
para evitar sua deterioracdo, pois é dele queralgrparcela da populagdo ativa em um pais
depende. O trabalhador assalariado e os bens iecseconsumidos geram recursos a partir
desse organismo, bem como o Estado que sO se matrgrgs das arrecadacdes auferidas
com as empresas. Assim, quando uma empresa n@onsentais economicamente viavel,
faz-se necessario o seu encerramento antes quenfggue em uma ruina social maior.

O CIRE, no seUitulo V — Efeitos da Declarag¢édo de Insolvénadamonstra ao longo
dos artigos 75° ao artigo 104°, as conseqUénciasrd®rganismo entrar em faléncia. A
deterioracéo organizacional tem efeitos sobre edimvque, por exemplo, ndo podera receber
rendimentos futuros suscetiveis de penhora, mespoisl de encerrado o processo. A ele
também esta cessado qualquer poder de administeagéposicdo de bens da massa falida,
além da obrigacdo de prover todas as informacdesarges ao processo (PORTUGAL,
2004). Quanto aos efeitos sobre os administradooesras pessoas, Portugal (2004, p. 41) no
artigo 76°, n°® 1 enfatiza que os 6rgados sociaimassa falida continuam em funcionamento,

“[...] mas seus titulares ndo serdo remuneradodenmo renunciar aos cargos com efeitos
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imediatos”. Cabe ressaltar que, mesmo com a remumd titulares terdo de fornecer
quaisquer informacdes relevantes ao processo, lmeno @presentar-se pessoalmente em
tribunal, sempre que solicitado.

A Lei brasileira converge em muitos pontos trazigelo CIRE, sendo mais direto em

alguns aspectos. Essa convergéncia é evidencBrasit (2005), no artigo 116°,

A decretacdo da faléncia suspende:

| — o exercicio do direito de retencéo sobre os Isefeitos a arrecadacao, os quais
deverdo ser entregues ao administrador judicial,

Il — o exercicio do direito de retirada ou de réc®mnto do valor de suas quotas ou
acoes, por parte dos socios da sociedade falida.

No artigo 117°, a Lei ainda ressalta que os cmdrailaterais ndo serdo resolvidos pela
faléncia, mas que podem ser executados caso vealthminuir o passivo da massa falida,
hipétese que ndo consta no CIRE (Brasil 2005).

Ao analisar ambas as normas como um todo, danfdgjen principalmente a esses
pontos especificos, pode-se inferir certa tendéaanvergéncia no modo de legislar sobre
as massas falidas. Ainda é possivel demonstrafprooe Sousa (2012, p. 85) “Tanto em
Portugal quanto no Brasil a Lei que regulamentacaiperacdo de empresas ndo pode ser
considerada preventiva, pois estdo vinculadasiéitagfio da faléncia.”. Assim, enfatiza-se
que, para que haja a possibilidade de “benefi@os’buscar uma recuperacdo, é necessario
que o0 organismo empresarial ja esteja com a sata@mico-financeira debilitada, ja que
muitas vezes se espera além do ponto que serfadecado necessario para solicitar a
recuperacdo judicial. Também é necessério ressplaa influéncia do direito romano nas
legislacdes portuguesas e brasileiras tende, corfervidenciado por Lopes e Martins (2007,
p. 55), “[...] a privilegiar a forma em relacdo a esséncia nartrahto contabil.”, tendendo a
elaboracdo de balancos distorcidos, pois é neoess&abora-los seguindo normas

fiscalizadoras.

4.4 CASOS DE FALENCIAS

No intuito de verificar o que leva empresas do ntesamo de atuacdo, localizadas
em economias diversas, a progredir, se estabgizanomicamente no mercado competitivo
ou falir, buscou-se analisar balangos de empresdsguesas com a finalidade de tecer um
comparativo com empresas brasileiras. A seguilapéesentados os balancos utilizados para

elaboracéo dos calculos, analises e comparacoeteta 1 apresenta o balanco patrimonial
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simplificado de uma empresa portuguesa, fornecidla pGNIOS através de e-mail. As
informacdes apresentadas sdo utilizadas para efedielculos dos indicadores conceituados

na secao 2.4 e os resultados sédo apresentaddsetama3adiante.

Tabela 1 — Estrutura patrimonial empresa portuguesa

Ativo Passivo

Ativo Circulante 264.283,45 passivo Circulante 214.507,27

Ativo Néo Circulante 195,61 passivo Nao Circulante 0,00
PL
Capital realizado 5.000,00
Reservas legais 12.989,09
Lucro/Prejuizos Acumulados 23.802,90
Resultado liquido do periodo 8.179,80

Total do Ativo: 264.479,06 Total do Passivo + PL: 62.479,06

Fonte: elaborado pela autora a partir de dadogdidos pela Fundacdo IGNIOS (2014).
Nota: valores expressos em Euros.

Diante da dificuldade na obtencdo de demonstrad@&snpresas brasileiras falidas, o
campo de pesquisa restringiu-se a duas empreseasrap calcadista, uma de cada pais. A
tabela 2 demonstra a recomposi¢cao do balanco dirasib qual foi preparado a partir de um
trabalho elaborado por um perito contabil para ocgsso de faléncia da empresa. Os
elementos séo utilizados na elaboracdo dos céldelasdicadores financeiros e os resultados

sao apresentados na tabela 3.

Tabela 2 — Estrutura patrimonial empresa brasileira

Ativo Passivo

Ativo Circulante 2.066.591,28 Passivo Circulante 1.706.532,55

Ativo Néo Circulante 365.157,65Passivo Néo Circulante 553.314,52
PL
Capital realizado 300.000,00
Reservas legais 0,00
Lucro/Prejuizos Acumulados (4.036,94)
Resultado liquido do periodo (121.002,94)

Total do Ativo: 2.431.748,93 Total do Passivo + PL: 2.434.807,20*

Fonte: elaborado pela autora a partir de dadodabttravés de laudo pericial da empresa MVS Corgad
associados (SANTOS, 2011).

Nota: valores expressos em reais, com diferengbd® 058,26 entre o ativo e 0 passivo.

Os balangos patrimoniais acima foram compilada®s @ objetivo de demonstrar

apenas os valores utilizados para a elaboracaocd@oslos econémico-financeiros. Cabe
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ressaltar que a demonstracado financeira da emprasieira tem divergéncia de R$ 3.058,26
entre o ativo e o passivo. Esse balanco foi reglstma Junta Comercial e tem validade,
apesar de nao seguir a Equacdo Fundamental dab@idaide: Ativo = Passivo + Patrimonio
Liquido. Conforme Kassaet al. (2008, p. 6) “A equacao basica da contabilidadg fpi
utilizada como método para elaboracédo dos relatopois traduz a lei de equilibrio entre os
débitos e créditos, entre as origens e aplica@idse as causas e os efeitos.”. No entanto,
pela escassez de informacbes contabeis de empméidas no Brasil, utilizaram-se dados do
anico balanco encontrado, com a finalidade de sa@los indicadores financeiros.

A tabela 3 traz os resultados dos indices caloslapdra a comparacao entre os paises.
A coluna “Indicadores” traz os indicadores abordada pesquisa e as colunas “Brasil” e

“Portugal” os respectivos resultados calculados.

Tabela 3 — Comparativo entre os indicadores das emgsas

Indicadores Portugal Brasil
Endividamento 4,29 12,92
Grau de Imobilizacéo dos Capitais Permanentes 0,00 0,50
Dependéncia Financeira 0,81 0,93
Liquidez Corrente: 1,23 1,21
Liquidez Geral 1,23 0,91

Fonte: elaborado pela autora (2014).

Ao analisar a tabela 3, verificamos certa sindide entre indicadores de ambos os
organismos empresariais atualmente falidos em 66%ordsultados calculados. Quanto a
dependéncia financeira, constatamos que ha unindliice de dependéncia de capital externo.
Segundo Silva, Azevedo e Pena (2007, p. 6) “le.psesultado for superior a 1, a empresa
incorre numa dependéncia excessiva de capital einss, jA que para cada unidade
monetaria de capital proprio, havera uma quantiemmtie capital externo utilizado.”. Tanto
na empresa portuguesa quanto na brasileira essme iadtd muito proximo de 1 (um),
demonstrando que essas ndo possuem garantias gdsa suas dividas, gerando certa
inseguranca aos terceiros que, em épocas de q#em requerer seus créditos
tempestivamente.

Tanto os indices de liquidez corrente como o dgidez geral sdo, também,
semelhantes. No primeiro indicador nota-se umareatifga de apenas 0,02. Esse indice
demonstra que as duas empresas tém liquidez no prato, ou seja, elas conseguiriam
saldar suas dividas de curto prazo e sobraria atgoanso. Ja na liquidez geral, a portuguesa

consegue saldar suas dividas totais e existe aim#apequena sobra, uma vez que no seu
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passivo ndo circulante ndo ha existéncia de diviHase episddio, no entanto, pode ter
ocasionado sua futura faléncia, tendo em vistasgueempresa saldasse todas as dividas, ndo
existiria capital de giro suficiente para mantepradutividade, além de n&o existir ativos
permanentes significativos que pudessem ser dada@mentia na obtencdo de emprestimos.
A empresa brasileira, embora conseguisse saldardfvidas de curto prazo, ndo conseguiria
saldar todas as suas dividas sem comprometer @ @imanente, pois a liquidez geral é
menor que 1 (um). De acordo com Assaf Neto (2012,7@) “A liquidez geral é utilizada
também como uma medida de seguranca financeirangeesa a longo prazo, revelando a
capacidade de saldar todos os seus compromis§izhé ressaltar que embora os balancos
estejam compilados, para a elaboracdo dos céldwose maior abertura das contas.

Os indicadores que mais destoaram ao comparar nggegas foram o de
endividamento e o de grau de imobilizacdo dos a@ptermanentes. Com relacdo ao ultimo,
Assaf Neto (2012, p. 150) afirma que “O indice idf@a o nivel de imobilizacdo dos
recursos permanentes (longo prazo) da empresa,istpercentual desses recursos que esta
financiando os ativos permanentes.”. Na empresauguoesa o indice zero demonstra que 0s
poucos ativos permanentes que ainda existiam @stguase totalmente depreciados, isto €,
h& uma possibilidade de que a empresa nem tenh@dernizado, nem adquirido novos
equipamentos, descontinuando no tempo. Na empresdelra, 50% do capital de longo
prazo esta financiando o ativo permanente; e, sgasdse a 100%, haveria um desequilibrio
financeiro, tendo em vista que um capital circidafibanciaria um ativo ndo circulante.
Quanto ao endividamento, percebe-se que os doisetn@duperam 100%, revelando uma
elevada participacdo das dividas na estrutura eticad

Pode-se inferir cada vez mais a importancia d&igie e da fidedignidade das
demonstracdes contabeis com a finalidade de analisstrutura econémica e viabilidade
econdmica do negocio. Na comparacdo entre 0S @rgaBi empresariais constata-se que,
embora num primeiro momento seus balancos venhawidanciar diferengcas estruturais,
pois no balanco portugués ainda ha existéncia deoduacumulados na utilizacdo de
indicadores, percebem-se significativas semelhangague tange a existéncia de lacunas de
recursos necessarios para saldar as dividas eodéinuidade operacional. E necessario
ressaltar, ainda, que os fatores econdmicos darnghienciam nas decisdes dos organismos,
bem como crises no setor podem ter motivado umaaagadequagdo, ndo surtindo, no

entanto, o efeito desejado.
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5 CONSIDERACOES FINAIS

O estudo buscou pesquisar, empiricamente, a cofvaey entre a Lei brasileira n°®
11.101 de fevereiro de 2005 e o Cdodigo da Insoleéacda Recuperacdo de Empresas de
Portugal. A analise legislativa deu-se sobre oguéada finalidade de tais normas, quem sao
0S sujeitos passiveis de faléncia e os efeitosedtaricdo de faléncia em um organismo
empresarial. Adicionalmente, procurou-se realizayauabordagem préatica ao comparar o
altimo balanco patrimonial disponivel de empresalgddds, sendo uma brasileira e uma
portuguesa. A escolha por Portugal advém das redagdtre esse e o Brasil, as quais estéo se
fortalecendo através dos séculos. HA mais de 18€ arBrasil declarou independéncia, no
entanto o grande vinculo entre os paises permanestficando-se assim um estudo
comparativo sobre o tema. A partir dos balancossgmtados, levantaram-se os indicadores
financeiros com o intuito de averiguar semelhargy@se a saude financeira de ambas as
empresas, bem como investigar possiveis aspedtosrites das legislacdes que acarretasse
em faléncia, ao invés de uma possibilidade de e¥agao dos organismos.

No quesito comparacdo entre a Lei e o Codigo verfise uma tendéncia a
convergéncia de procedimentos e modo de tratantagomassas falidas, ndo apenas aos
enfoques aqui abordados, mas nas legislacdes contodo. J& mencionado, e verificado por
outros autores, que ambas né&o dispbe de acGespvage tendo em vista que essas normas
sao atreladas ao pedido de faléncia. Ainda quepssisivel verificar em alguns pontos da lei
brasileira a estrutura mais objetiva e explicitaligins artigos, enquanto o cédigo portugués
tende a ter a escrita mais explicativa e implitifaconvergéncia nos ideais juridicos.

Uma possivel explicagdo da estrutura e contetudcelbamte entre as legislacdes
advém da influéncia legalista romana, também cadaecomocode law Nesse tipo de
estrutura predomina a regulamentacdo, sendo necessguir o que a lei determina,
diferentemente da influéncia do direito consuetadin no qual os costumes prevalecem, nao
sendo necessarias leis taxativas. Com a insergoatenas internacionais de contabilidade,
tem-se buscado o distanciamento de legislacbesreasdfiscalizadoras com o intuido de
elaborar balancos mais fidedignos, os quais tatlemonstrem a situacdo financeira das
empresas tempestivamente, a ponto de consegupergclas.

Ao comparar a estrutura contébil, econémica e fiaaa de empresas, que em outra
época estariam tao distantes e hoje, com a glalgaliz poderiam ter abeirado a concorréncia,
€ possivel destacar semelhancas. Apesar de paisedimensdes e, de certa forma, culturas

distintas, ha possibilidade de similaridades quamtestrutura financeira das empresas.
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Ademais, ndo é possivel afirmar que todas as eagpetaalmente existentes tém a tendéncia
de falir pela sua estrutura e o sistema juridice goais estdo inseridas. No entanto, a
estrutura econdmica para a faléncia se assemekhauss empresas analisadas e ambos,
Caodigo e Lei, ndo possuem um carater preventive {(gcentive a continuidade). Apesar de
existir a recuperacao judicial, essa geralmen&géarida tardiamente, ou seja, também néo
atua de forma preventiva. Dentre as contribuicte® @ area do conhecimento estdo a
convergéncia entre as legislacdes falimentaresddas paises, a necessidade de mapear a
situacao financeira da empresa através de indieadbem como solicitar a recuperacao fiscal
tempestivamente a fim de evitar a faléncia. Sugergue, em pesquisas futuras, sejam
explorados outros codigos com influéncias diferenta romana, a influéncia de leis
fiscalizadoras como empecilho a convergéncia iatomal, bem como demais assuntos
controversos de convergéncias, como as barreirasdpicas eficazes para protecdo a

faléncia empresarial.

ANALYSIS BANKRUPTCY OF BUSINESS: A COMPARATIVE STUD Y
BETWEEN PORTUGUESE AND BRAZILIAN LAW

ABSTRACT

This study seeks to compare the Enterprise Bangyupw in Brazil and the Insolvency and
Business Recovery Code of Portugal, taking intoceam that corporate crisis can result in
great harm to shareholders and creditors, and geneérstability to society, causing mass
layoffs and damage to the treasury. Although estiteek perpetuity, it is known that over the
years it has became increasingly challenging tohreaplateau and remain there generation
after generation. Thus, in addition to bibliograpldocumental and descriptive studies which
aim to analyze the convergence of laws and thgmachon corporate bankruptcy, there is a
practical approach. In this analysis we obtain [det available balance sheet of bankrupt
companies, one Brazilian and the other one Porggyughecking similarities in the financial
health of these companies through financial indicsatas well as examining whether aspects
in legislation are affecting the failure of theggamizations. It was concluded that both laws
converge on the purpose and method of treatmebamirupt estates, although there is more
objectivity in some areas of the Brazilian legiglat With the insertion of international
accounting standards, it has been sought the daetatiof laws and supervisory standards, in
the intuited to develop more reliable statement thay show the financial position of
companies timely in order to retrieve them.

Keywords: Brazilian bankruptcy law. Convergence. Portuguesesolency Code.
Insolvency. Liquidity ratios.
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