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RESUMO

Ha anos o empreendedorismo vem ganhando notoriedade como area de estudo. Por volta de
1990 comeca no Brasil o movimento em dire¢ao ao interesse deste tema, com iniciativas como
a criacao do servico de apoio as micro e pequenas empresas (SEBRAE). Neste contexto, o
presente trabalho busca entender a relagdo entre empreendedorismo e desenvolvimento
econOmico, através de revisdo em estudos ja realizados e regressao linear simples (método
minimos quadrados ordindrios). Para fins de levantamento dos indicadores necessarios para os
testes econométricos, o empreendedorismo serd medido através do indicador Total Early-Stage
Entrepreneurial Activity (TEA) buscado nos relatérios do Global Entrepreneurship Monitor
(GEM). Ja no caso do desenvolvimento econdmico serdo utilizados trés indicadores: o Produto
Interno Bruto (PIB), o coeficiente de Gini e o percentual de pobreza, cujos valores foram
buscados no Banco Mundial, para o primeiro e o ultimo, ¢ no IPEADATA, no caso do
coeficiente de Gini. A revisdo bibliografica ndo foi conclusiva quanto a relagdo do
empreendedorismo com o desenvolvimento econdmico uma vez que os estudos apontam
resultados divergentes, tanto nos indicadores utilizados quanto nas relacdes entre estes
indicadores e o empreendedorismo. Ja os testes econométricos indicam que o
empreendedorismo influéncia, ainda que de forma muito timida, os indicadores de

desenvolvimento econdmico onde o que mais recebe influéncia ¢ o percentual de pobreza.

Palavras-Chave: Empreendedorismo. Desenvolvimento economico.



ABSTRACT

Entrepreneurship has gained notoriety as a field of study in years. By the year of 1990, it has
started in Brazil a movement towards the interest of this theme, with initiatives such as the
creation of SEBRAE (micro and small business support service). In that context, this essay
aims to understand the relation between entrepreneurship and economic development, through
reviewing some finished studies and simple linear regression (Ordinary Least Squares Method
- OLS). For the purpose of collecting the necessary indicators for the econometric tests,
entrepreneurship will be measured by Total Early-Stage Entrepreneurial Activity (TEA)
indicator searched in Global Entrepreneurship Monitor (GEM) reports. In the case of economic
development will be used three indicators: gross domestic product (GPD), Gini coefficient and
poverty percentage, which values were sought in the World Bank, for the first and last one, and
in IPEADATA (Institute for Applied Economic Research database), in the case of Gini
coefficient. The literature review was not conclusive regarding the relation between
entrepreneurship and economic development, once the studies indicate divergent results, both
on the indicators used and the relation between them and entrepreneurship. Although the
econometric tests indicate that entrepreneurship influences economic development indicators
in a conservative way, and the one that receives the most influence by it is the percentage of

poverty.

Keywords: Entrepreneurship. Economic development.
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1 INTRODUCAO

Nos primeiros anos do século XXI o Brasil se destacou positivamente na evolugdo de
alguns indicadores, apresentando uma redugdo consideravel da miséria, juntamente com
melhorias na distribui¢do de renda e uma elevagdo do Produto Interno Bruto (PIB). De acordo
com o relatdrio divulgado em 2015 pelo Programa das Nagdes Unidas para o Desenvolvimento
(PNUD), o Brasil tornou-se referéncia mundial em redu¢do da pobreza, destacando-se pelo
resultado de alterar de 25,5% para 3,5% a pobreza extrema entre os anos de 1990 e 2012,
enquanto o coeficiente de Gini passou de 0,572 em 2004 para 0,543 em 2009, segundo dados
do Ipeadata. Se compararmos, ainda, com dados mais recente disponivel pela mesma fonte, este
indicador alcanca a marca de 0,518 no ano de 2014, sendo o valor mais baixo desde o inicio da
coleta em 1976, apontando assim uma melhoria significativa e consistente na distribui¢do de
renda no Brasil nas tlltimas décadas. Quanto ao principal indicador econdmico, o Brasil também
se salienta e, no ano de 2014, ficou em sétima posi¢ao do ranking de PIBs divulgado pelo Banco
Mundial. Em 2015 o Brasil cai duas posigdes neste ranking, sendo ultrapassado pela India e
pela Italia, mas permanecendo ainda entre os 10 maiores produtos do mundo e a frente de paises
importantes como Canadé e Espanha.

Nesse contexto de aparente melhoria e otimismo existem algumas agdes explicitas do
governo que possibilitaram a obtengdo destes resultados, como iniciativas voltadas a
distribuicdo renda (bolsa familia, por exemplo) ou ainda, os Programas de Aceleracdo do
Crescimento (PAC). No entanto, provavelmente existem outros fatores que podem ter
influenciado de forma implicita os resultados positivos atingidos, fatores esses que ndo
necessariamente tém ligacdo direta com programas do governo, mas sim, vinculo com os
individuos em busca de alternativas ou melhores condi¢des para eles proprios, seja por
necessidade ou oportunidade. Desta maneira, uma das formas das pessoas buscarem solugdes
para os seus problemas, seja no ambito financeiro ou de realizagdo pessoal, ¢ através do
empreendedorismo.

A partir da década de 1990 o conceito de empreendedorismo passou a ser bastante
difundido no Brasil, tornando-se objeto de estudo e acompanhamento. A pesquisa da Global
Entrepreneurship Monitor (GEM) revela que, em 2013, o pais atingiu o nivel mais elevado de
empreendedorismo por oportunidade nos 12 anos anteriores, ilustrando assim, o avanco que o

pais obteve nesta area. De forma andloga, o relatério de 2014 da mesma fonte expde que,



10

considerando apenas os empreendedores em estagio inicial (TEA — taxa de empreendedores
iniciais), a taxa de empreendedores por oportunidade' foi de 70,6%. O relatdrio ainda explicita
que para cada empreendedor que comecou suas atividades por necessidade no ano em questao,
outros 2,4 iniciaram suas atividades por terem vislumbrado uma oportunidade, ou seja, os
negocios iniciados com base na percep¢do de alguma oportunidade foram mais do que o dobro
dos negocios iniciados apenas por necessidade no ano de 2014 no Brasil.

Apesar do tema do empreendedorismo ter ganhado for¢a nas ultimas duas décadas, ele
ainda nao sofreu um esgotamento das possibilidades de afunilamento e aprofundamento na
literatura. Na linha de estudo mais tradicional do tema ha uma relagdo entre empreendedorismo
e crescimento econdmico, deixando algumas lacunas que podem ser exploradas, como, por
exemplo, a relacdo entre o empreendedorismo e o desenvolvimento econdomico?. Buscando
preencher estes vazios surgem linhas de interesse como o empreendedorismo social.

O Portal Brasil (2012) define empreendedorismo social como um negdcio lucrativo e
que, a0 mesmo, tempo traz desenvolvimento para a sociedade. Na mesma reportagem divulgada
pela fonte ¢ apontado que “negdcios sociais integram a logica dos diferentes setores econdomicos
e oferecem produtos e servicos de qualidade a populagdo excluida do mercado tradicional,
ajudando a combater a pobreza e diminuir a desigualdade”, destacando ainda que os principais
objetivos de negocios sociais sdo a inclusdo social, a gera¢do de renda e a qualidade de vida.
Além disso, sdo economicamente rentdveis, como 0s negocios tradicionais.

Assim, este trabalho inicialmente se justifica pela ndo exaustdo do tema principal, no
caso, o empreendedorismo. Sendo um tema relativamente recente e ainda em desenvolvimento
se entende que ainda ha espago para uma discussao mais aprofundada. De forma mais pontual,
este trabalho também ¢ justificado pela ndo existéncia de abordagem mais clara e ampla sobre
a relacdo entre indicadores de empreendedorismo com indicadores econdomicos (PIB) e

indicadores sociais (distribuicdo de renda e pobreza), para o caso brasileiro. Ou seja, os estudos

' De acordo com GEM (2013) empreendedores por oportunidade sdo aqueles que, apds a identificagdo de uma
oportunidade, optam por empreender mesmo possuindo alternativas de renda e emprego.

2 Enquanto o crescimento econdmico se refere ao aumento apenas da renda o desenvolvimento econdmico possui
uma abordagem mais ampla com a inclusdo de indicadores de cunho social além do aspecto da renda. “O
desenvolvimento deve ser encarado como um processo complexo de mudangas e transformacdes de ordem
econdmica, politica e, principalmente, humana e social. Desenvolvimento nada mais € que o crescimento —
incrementos positivos no produto e na renda — transformado para satisfazer as mais diversificadas necessidades
do ser humano, tais como: satide, educacdo, habitacdo, transporte, alimentagdo, lazer, dentre outras.”
(OLIVEIRA, 2002, p. 40).
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relacionando empreendedorismo com o desenvolvimento econdomico (¢ ndo apenas com o
crescimento econdmico) ainda s3o escassos incitando a realiza¢do deste trabalho. O objetivo
geral deste trabalho ¢ entender a relacdo entre empreendedorismo e desenvolvimento
econdmico, mediante revisao na bibliografia para mapeamento do cendrio atual e realizacao de
testes econométricos simples para entendimento prévio desta relacdo. Ja os objetivos
especificos sdo expor as principais ideias e conceitos sobre empreendedorismo, assim como,
levantar os principais pontos sobre o empreendedorismo no contexto brasileiro. Posteriormente,
a pesquisa terd o fim de expor conceitos ligados ao empreendedorismo social. Por fim, sdo
apresentados alguns estudos cujos intuitos sdo a relacdo do empreendedorismo com indicadores
sociais ¢ com o desenvolvimento econdmico, procurando indicios do reflexo de novos
empreendimentos nestes para a conjuntura destes trabalhos. Concluida esta contextualizacao
bibliografica serd explorada a relagdo entre empreendedorismo e indicadores econdmicos e
sociais através de regressdes simples utilizando o método de minimos quadrados ordinarios,
uma vez que o objetivo secundario do trabalho ¢ buscar indicativos da relagdo entre
empreendedorismo e desenvolvimento econoOmico. Para este fim foram utilizados os
indicadores taxa de empreendedorismo inicial, produto interno bruto, coeficiente de Gini e
percentual de pobreza.

Este trabalho se encontra organizado em mais cinco secgdes. Apds esta introdugdo sera
desenvolvida uma pesquisa bibliografica, disposta em quatro sub-topicos. A seguir sao
especificados os procedimentos metodoldgicos e, na sequéncia, no capitulo quatro, os
resultados encontrados e as discussdes pertinentes sdo apresentados. Por fim, ha uma segdo
destinada as consideracdes finais que visa dar um fechamento ao trabalho, assim como deixar

sugestoes para possiveis estudos futuros.
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2  REFERENCIAL TEORICO

A seguir, sera realizada uma breve revisao tedrica iniciando com um panorama geral
sobre empreendedorismo e, na sequéncia, o tema sera exposto no contexto brasileiro. Apos,
sera apresentada uma sintese a respeito de empreendedorismo social. Por fim, sdo expostos
estudos realizados cujos objetivos sdo a relagdo do empreendedorismo com algum indicador
pertinente a analise proposta neste trabalho, buscando avaliar em qual dire¢do as pesquisas
apontam no que tange o relacionamento do empreendedorismo com o desenvolvimento

econdmico.

2.1 EMPREENDEDORISMO

Schumpeter (1982) destaca que o desenvolvimento econdmico se da a partir de uma
perturbagdo no equilibrio existente e que, de maneira geral, o agente da mudanga ¢ o produtor,
cabendo ao consumidor apenas ser ensinado a querer coisas novas ou coisas que nao tinha o
habito de usar. Assim, o autor destaca que o desenvolvimento se torna possivel mediante a
criacdo de “novas combinacdes”, chamando estes novos arranjos de “empreendimentos” e os
individuos responsaveis por realiza-los de “empresarios”.

De origem francesa, a expressdo entrepreneur pode ser literalmente traduzida como
“intermediario” ou de forma mais usual como “empresario”. De uma maneira contemporanea,
o termo empresario tem sido substituido na literatura (ou utilizada de forma sinénima) pelo
termo empreendedor, pois o segundo possui um carater mais amplo dentro do que vem sendo
estudado nas escolas de administragdo e negdcios. O termo empreendedorismo, de acordo com
Dornelas (2005) pode ser creditado a Marco Polo na sua primeira utilizacao, quando este tentou
estabelecer uma rota comercial no Oriente, assinando contrato com um homem que possuia
dinheiro (que hoje seria conhecido com capitalista) para vender suas mercadorias. Nesta relacdo
o capitalista assumia os riscos de forma passiva enquanto o papel ativo cabia ao empreendedor,
assumindo os riscos emocionais e fisicos. Ainda de acordo com o0 mesmo autor, na idade média
o empreendedor passa a ser conhecido como aquele que gerenciava grandes projetos de
producao, mas sem assumir riscos, apenas utilizando os recursos disponiveis da melhor forma
possivel e, a partir do século XVII, surgem os primeiros indicios da relagdo entre o

empreendedorismo e o assentimento dos riscos. Aqui, ganham notoriedade figuras importantes
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como o economista e escritor Richard Cantillon. Segundo Hashimoto (2006), a utilizagdo do
termo empreendedor foi registrada pela primeira vez por Richard Cantillon no ano de 1755 para
explicar aceita¢do do risco de comprar alguma coisa por um determinado prego € vendé-lo sob
um palco de incerteza e, no ano de 1803, Jean Baptiste Say tornou o conceito mais amplo ao
dizer que empreender esté relacionado com a transferéncia de recursos economicos de um setor
de produtividade baixa para um setor com produtividade de maior rendimento (HASHIMOTO,
2006). De forma contemporanea pode-se entender que o empreendedor €, segundo Dolabela
(1999), a pessoa que se dedica a atividades que geram riqueza, podendo ser via transformacgao
de conhecimento em produtos ou servigos, na geragao proprio conhecimento ou ainda, através
de inovagdes em areas como producdo e marketing. Outra defini¢do possivel ¢ a de que o
empreendedor ¢ “a pessoa que inicia e/ou opera um negocio para realizar uma ideia ou projeto
pessoal assumindo riscos e responsabilidades e inovando continuamente” (CHIAVENATO,
2004).

Timmonds (2009) justifica o interesse pelo empreendedorismo ao expor quatro
mudangas empresariais nos ultimos 40 anos que afetaram o jeito de ver o tema: (i) o
empreendedorismo ¢ o novo paradigma de gestdo: forma empreendedora de pensar e raciocinar;
(i1) paradigma de educacdo: nova forma de ensino e aprendizagem; (iii) empreendedorismo tem
se tornado uma forma de gestdo dominante em negdcios sem fins lucrativos ou no campo social,
e; (iv) o empreendedorismo tem transcendido rapidamente as escolas de negocios, passando a
ser relacionado em curriculos de cursos como engenharias, arquitetura, medicina entre outros.
Assim, fica explicito o motivo de euforia no estudo do empreendedorismo.

Baggio e Baggio (2014) aponta a distingdo entre as principais teorias que abordam o
empreendedorismo: a teoria econdmica e a teoria comportamentalista. Onde, a primeira teoria
aponta que os economistas foram os primeiros a perceberem a importancia do
empreendedorismo e estavam essencialmente interessados na compreensdo do papel do
empreendedor e o reflexo da atividade empreendedora na economia. Sdo os casos dos autores
ja citados Richard Cantillon, Jean Baptiste Say e Joseph Schumpeter. Ja a segunda teoria, possui
o escopo voltado ao comportamento e motivagdo dos empreendedores, sendo a mesma
desenvolvida por psicologos, socidlogos entre outros. De acordo com Fillion (1999), um dos
primeiros autores da vertente comportamentalista do empreendedorismo foi Max Weber, que
via os empreendedores como pessoas independentes e inovadoras, no entanto, o autor que

realmente iniciou a contribui¢do da ciéncia do comportamento foi David McClelland. O autor
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ainda aponta que até o inicio dos anos 80 os comportamentalistas dominaram o campo do
empreendedorismo com sua busca pela defini¢do de quem s3o os empreendedores e suas

caracteristicas. Abaixo, no quadro 1, sdo apontadas caracteristicas comuns aos empreendedores.

Quadro 1- Caracteristicas dos empreendedores

Agressividade e energia para realizar Propens@o ao risco Capacidade de persuasdo
Orientagdo para resultados Eficiéncia Busca de informagdes

Fixag@o de metas objetivas Criatividade Perseveranca e tenacidade
Capacidade de tomar decisdes Forte intuicao Habilidade de relacionamento
Planejamento e monitoramento Trabalha sozinho Necessidade de realizagdo
Aceitag@o de responsabilidades e desafios Otimismo Autonomia / Autocontrole
Flexibilidade e resisténcia a frustracdes Dinamismo Criagdo de rede de contatos
Saber buscar, utilizar e controlar recursos Persisténcia Lideranga carismatica
Tolerancia a ambiguidade e a incerteza Autoconfianga Comprometimento e iniciativa
Busca pela qualidade Independéncia Vontade de trabalhar duro

Fonte: Dolabela (1999); Chiavenato (2004); Bernardi (2008); Dornelas (2005).

De forma complementar e mais ampla, Dornelas (2005) aponta aspectos convergentes
em todas as defini¢des de empreendedor:
a) possuem a iniciativa de criagdo de novos negocios e paixao pelo que fazem,;
b) possuem a criatividade necessaria para fazer a melhor adequag¢do dos recursos
disponiveis, transformando assim o ambiente econdmico e social onde estdo
inseridos, €;

c) aceitam a possibilidade do fracasso e assumem os riscos necessarios.

Ja Hashimoto (2006) aponta trés elementos que, quando juntos, qualificam um

empreendedor:

a) inovagdo: o papel do empreendedor ndo ¢ limitado a criacdo de negocios,
compreendendo também ag¢des como a formatagdo de novos métodos de produgao,
abertura de novos mercados, busca de materiais alternativos ou mudangas
organizacionais;

b) risco: ndo hd empreendimento sem risco € quanto maior a incerteza maiores sao as
imprevisibilidades dos resultados, e;

¢) autonomia: cabe ao empreendedor a definicdo dos objetivos, decidir sobre o uso de
recursos, escolher as melhores estratégias e buscar as melhores oportunidades.

Especificamente sobre as habilidades necesséarias para um empreendedor, Dornelas

(2005) faz a separagdo em trés areas:
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a) técnica: capacidade de captar informacgdes, ter conhecimento especifico no mercado
que atua, saber trabalhar em equipe;

b) gerencial: ser um bom negociador, envolvimento com areas chave como marketing
e vendas, e;

c) caracteristicas pessoais: ser um lider, ter disposi¢do a correr riscos, ter resiliéncia e

persisténcia.

O empreendedorismo também pode ser analisado sob o viés da motivacdo para
empreender. Neste contexto hd o empreendedorismo por necessidade ou por oportunidade. O
GEM (2013) define os empreendedores por necessidade como aqueles que iniciam um negocio
proprio por ndo possuirem melhores opg¢des de ocupagdo, vendo nesse novo negocio uma
oportunidade de gerar renda para si e para sua familia. J4 os empreendedores por oportunidade
sdo definidos como as pessoas que mesmo tendo op¢do de emprego e renda, optam por abrir
um negdcio mediante a identificagdo de uma oportunidade. De acordo com o Portal Brasil
(2012) o empreendedorismo por necessidade ¢ mais sensiveis a conjuntura econdmica dos
paises e tendem a desacelerar quando a oferta de emprego ¢ maior, enquanto o
empreendedorismo por oportunidade tem maiores chance de sucesso e possui um forte impacto
sobre o crescimento econdomico.

Do ponto de vista da interacdo do empreendedorismo com o desenvolvimento
econdmico, Hisrich, Peters e Shepherd (2009, p. 36) destacam que o papel do empreendedor
extrapola o aumento da producdo e da renda per capita, envolvendo também iniciar e construir
mudangas na estrutura do negocio e da sociedade, esclarecendo ainda que “tais mudangas sao
acompanhadas pelo crescimento e por maior producdo, o que permite que mais riqueza seja
dividida pelos varios participantes”. De forma analoga Dolabela (1999, p. 45) aponta que “o
empreendedorismo deve conduzir ao desenvolvimento econdmico, gerando e distribuindo

riqueza e beneficios para a sociedade”.

2.2 EMPREENDEDORISMO NO BRASIL

No Brasil, assim como no mundo, o interesse pelo empreendedorismo também cresceu

nas ultimas décadas, ganhando forca a partir da década de 1990 com a criagdo de entidades

como o Servigo de Apoio as Micro e Pequenas Empresas (SEBRAE) e a implementagdo de
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incentivos governamentais. No ano de 1999 foi iniciado um programa chamado Global
Entrepreneurship Monitor, cujo objetivo ¢ uma avaliagdo anual do nivel nacional da atividade
empreendedora. Inicialmente com a participacao de apenas 10 paises, atualmente o programa ¢
responsavel pelo maior estudo continuo sobre dindmica empreendedora. O Brasil participa da
pesquisa desde o ano de 2000 e no pais o trabalho ¢ realizado pelo Instituto Brasileiro da
Qualidade e Produtividade (IBPQ) contando com o apoio do SEBRAE. Para efeito do estudo
do GEM no Brasil, empreendedorismo ¢ conceituado como: “qualquer tentativa de criagao de
um novo negocio ou novo empreendimento, como, por exemplo, a atividade autonoma, uma
nova empresa ou a expansao de um empreendimento existente, por um individuo, grupos de
individuos ou por empresas ja estabelecidas” (GEM, 2000, p. 06).

Nogami, Medeiros e Faia (2014) realizaram um estudo de andlise da atividade
empreendedora no Brasil, baseado na anélise dos relatérios do GEM entre os anos de 2000 e
2013, citando como as principais caracteristicas da atividade empreendedora no Brasil:

a) altas e constantes taxas de empreendedorismo em relagiao aos outros paises;

b) o governo brasileiro a0 mesmo tempo que apoia a atividade com politicas publicas,

dificulta o empreendedorismo com entraves tributarias;

c) as mulheres cada vez mais se apresentam como praticantes da atividade

empreendedora, e;
d) apesar de apresentar altas taxas de empreendedorismo, a atividade empreendedora

no Brasil se caracteriza por ter baixo indice de inovagao.

Os resultados deste mesmo estudo apontam o papel ambiguo do governo, pois a0 mesmo
tempo em que ele ¢ um facilitador com a aplicagdo de politicas publicas de incentivo, acaba
também operando como um limitador devido a aplicagdo de tributos e burocracias. Outro
importante resultado ¢ que, em tese, os empreendimentos tém ocorrido mais pela necessidade
e menos pela identificagdo de oportunidade e com baixa inovagdo, o que pouco estimula a
competitividade e o desenvolvimento da economia e do mercado.

Um ponto que costuma gerar discussdo quanto ao empreendedorismo no Brasil é o
indice de mortalidade das empresas. Machado e Espinha (2007) apontam a importancia do
conhecimento das causas dessa mortalidade para aumentar as chances de sucesso de pequenos
empreendimentos. No ano de 2004, o SEBRAE promoveu uma pesquisa nacional cujo objetivo

foi a avaliagdo da taxa de mortalidade das micro e pequenas empresas levantando de forma
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complementar os fatores que causam a mortalidade ou o sucesso destes negdcios. Abrangendo

empresas constituidas e registradas entre 2000 e 2002, os resultados, quanto ao percentual de

mortalidade, podem ser verificados na tabela 1, abaixo.

Tabela 1 - Taxa de mortalidade Brasil e por regido (%)

ANO DE TOTAL BORREGIAO
CONTIRUICAO BRASIL  SUDESTE SUL NORDESTE  NORTE ngSTTIfEO
2000 59,9 61,1 58,9 62,7 53,4 53,9
2001 56,4 56,7 60,1 53,4 51,6 54,6
2002 494 48,9 52,9 46,7 47,5 49.4

Fonte: Adaptado de SEBRAE (2004).

E possivel perceber, baseado nos numeros acima, que a taxa de mortalidade das
empresas brasileiras ¢ bastante alta, variando entre quase 50% para empresas com até 2 anos e
quase 60% para empresas com até 4 anos de existéncia. J& os fatores apontados como causa do
fechamento, quando feitas perguntas estimuladas, podem ser separados em quatro principais
categorias e, posteriormente, apontar as principais respostas encontradas para cada uma: (i)
falhas gerenciais: falta de capital de giro, problemas financeiros, ponto/local inadequado e falta
de conhecimentos gerenciais; (il) causas econdmicas conjunturais: falta de clientes, maus
pagadores e recessdo econdmica do pais; (ii1) logistica operacional: instalagdes inadequadas e
falta de mao de obra qualificada, e; (iv) politicas ptblicas e arcaboucos legais: falta de crédito
bancario, problemas com a fiscalizagdo e carga tributaria. Ja no caso de respostas espontaneas
a principal causa do fechamento passa a ser a carga tributéria elevada (29,1% das citagdes). A
problemdtica em relagdo a carga tributaria no Brasil fica bem evidente quando ¢ feita a
comparagao, com outros paises, de algum indicador relacionado ao tema, como, por exemplo,
0 tempo necessario para o calculo e pagamento de impostos. De acordo com o Banco Mundial,
no ano de 2015, o brasileiro despendia 2038 horas para o calculo e o pagamento de impostos.
Na figura 1 € apresentado este dado e realizada uma comparagdo com as principais economias

mundiais.
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Figura 1- Quantidade de horas para preparagdo e pagamento de impostos
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Fonte: Banco Mundial.

O indicador utilizado na comparacao acima ¢ o Time to prepare and pay taxes (hours).
Ele ¢ elaborado com o tempo necessario para preparar, arquivar e pagar trés tipos principais de
impostos: imposto de renda pessoa juridica, impostos sobre vendas e encargos trabalhistas.
Como ¢ possivel constatar desta comparagdo a quantidade de horas que sdo direcionadas para
a regularizacdo da tributagdo no Brasil ¢ muitas vezes superior ao das principais economias.
Quinze vezes maior do que no Canadd, por exemplo. Desta forma, apenas pra colocar os
impostos em dia o brasileiro utiliza quase 85 dias de trabalho em um ano.

De acordo com os dados mais recentes do SEBRAE sobre a sobrevivéncia das empresas
houve uma trajetéria de melhoria. Conforme o relatorio de 2016 houve uma menor taxa de
mortalidade entre as empresas de até dois anos de atividade passando de um percentual de
mortalidade de 45,8% no ano de 2008 para 23,4% no ano de 2012. Ou seja, em apenas quatro
anos a taxa de sobrevivéncia das empresas brasileira com até vinte e quatro meses de existéncia
aumentou em mais de 22%. Na figura 2 sdo apresentadas as taxas de sobrevivéncia e

mortalidade, sendo elas complementares.

Figura 2 - Mortalidade e Sobrevivéncia - Empresas até 2 anos
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Fonte: SEBRAE (2016).
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O relatorio expde que existe uma série de questdes neste periodo que beneficiaram
positivamente a capacidade de sobrevivéncia das empresas no seu inicio, dentre elas podemos
destacar a evolucao crescente do PIB (exceto no ano de 2009), a tendéncia de queda dos juros,
a queda na taxa de desemprego e a evolucdo positiva na legislagdo voltada para pequenos
negocios.

A respeito da legislagdo voltada para pequenos negdcios, o SEBRAE (2016) aponta trés
principais pontos de melhoria do ambiente legal: (i) Lei Geral (2006); (ii) Simples Nacional
(2007), e; (ii1) Criacao do MEI (2008/2009). Pode-se dar destaque ao ultimo, pois permitiu a
formalizacdo de negdcios com uma faixa de faturamento baixo, assim como estimulou a criagao
de novos negbcios, com baixo custo de registro e pouca burocracia. Entre as vantagens
oferecidas para esta categoria esta o registro no Cadastro Nacional de Pessoas Juridicas (CNPJ),
facilitando a emiss@o de notas fiscais assim como abertura de conta juridica ou solicitacdo de
empréstimo. Outro ponto € a isengdo de tributos federais (imposto de renda, PIS, cofins, IPI,
CSLL) uma vez que o MEI ¢ enquadrado dentro do Simples Nacional. De acordo com o
SEBRAE (2017) de Julho de 2009 a 31 de Dezembro de 2016 foram registradas no Brasil
6.649.896 microempreendedores individuais. Abaixo, na figura 3, ¢ possivel perceber a
importancia da criacdo do MEI, a partir da representatividade que ele obteve do total de

empresas no Brasil.

Figura 3 - Participag@o relativa MEI versus outros portes de empresas
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Fonte: Adaptado de SEBRAE (2016).
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2.3 EMPREENDEDORISMO SOCIAL

Tendo em vista a crescente importancia do empreendedorismo como area de interesse e
de estudo, inimeros trabalhos vém sendo realizados com este tema central. Para Fillion (1999)
o empreendedorismo pode ser definido como o campo que estuda os empreendedores,
examinando suas caracteristicas, atividades e métodos, assim como seus efeitos sociais €
econdmicos, todavia entende que seria necessaria a criagdo de uma nova ciéncia: a
empreendedologia (entreprenology). Esta ciéncia poderia criar um corpo tedrico composto por
elementos convergentes de estudos gerados por varias disciplinas, assim o proprio
empreendedorismo permaneceria como um campo de pesquisa aplicada produzindo resultados
interessantes tanto para empreendedores potenciais quanto para empreendedores de fato. No
entanto, o autor ainda aponta que serdao necessarias milhares de publica¢des antes deste ponto
ser atingido. Enquanto ndo existe uma ciéncia do empreendedorismo passam a surgir outras
abordagens acerca do tema.

Neste contexto, outro enfoque sobre o assunto que vem gerando discussdes interessantes
¢ a investigacao dos reflexos do empreendedorismo na area social, com estudos relacionados
ao empreendedorismo social, inovagdo social e economia social. O empreendedorismo social
emerge como uma dentre varias outras propostas de enfrentamento da pobreza e das expressoes
da questdo social face ao contexto da sociedade globalizada (OLIVEIRA, 2004).

Bignetti (2011) define a inovagao social como o resultado da aplicagdo de conhecimento
as necessidades sociais. Isto se da através da participagdo e da cooperacdo de todos os atores
envolvidos, gerando solugdes novas e duradouras para grupos sociais, comunidades ou para a
sociedade em geral. O mesmo autor ainda destaca que tanto empreendedores cldssicos como os
empreendedores sociais tém atributos idénticos, ambos s3o inovadores, movidos e
comprometidos com uma visdo, resilientes, entusiastas e utilizam ferramentas empresariais,
expondo que a diferenga entre eles estd mais no proposito de seus empreendimentos do que em
suas caracteristicas. Enquanto o primeiro tem um objetivo quase que puramente financeiro, o
segundo visa mais objetivos sociais. Para Junior, Beiler, e Walkowski (2011) o
empreendedorismo social tem como objetivo o trabalho coletivo e ndo individual. O seu foco
deve ser a busca de solugdes para os problemas sociais causando, dessa forma, impacto social
positivo. Visa ajudar as pessoas que se encontram em situacao fragil e de risco possibilitando a

sua inclusdo na sociedade. J4 para Flory (2009) cabe aos empreendedores sociais a criacdo de
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oportunidades de atividades empreendedoras orientadas para a populagdo de baixa renda,
através de estudos, pesquisas e agdes sobre as reais necessidades daquela regido.

De acordo com Parente, Costa, Santos e Chaves (2011) ¢ consensual que o conceito de
empreendedorismo social nasceu de um contexto americano, no entanto todas as escolas
contribuem para o interesse pelo tema e para a conscientizacdo da necessidade de encontrar
formas inovadoras de adequar os negbcios a solucdo de problemas sociais, apesar das
divergéncias fruto de diferengas dos contextos sociais, econdmicos e politicos. Resumidamente,
para os autores a vertente social do empreendedorismo tem conseguido afirmar sua autonomia
tanto pelas suas especificidades quanto pela natureza de suas atividades e resultados. Os
trabalhos desenvolvidos tanto no contexto na escola americana quanto na escola europeia tém
procurado aprender as novas dinamicas ¢ tendéncias do terceiro setor, consolidando um
conceito ainda disperso.

Quintdo (2004) define algumas caracteristicas das empresas sociais:

a) possuem finalidades de carater social: visam interesse geral e coletivo, com objetivos
como a luta contra a exclusdo social e o desemprego, assim como a busca pelo
desenvolvimento econdmico e social;

b) organizam-se como uma empresa: sdo administradas com métodos de gestdo
empresarial para a produgdo e venda de bens e servigos, mas buscam outras formas
de recursos para se manterem como subsidios, donativos ou servigos voluntarios;

c) assumem especificidades do ponto de vista da natureza juridica, institucional e
organizacional: as formas legais podem variar de acordo com cada pais, sendo em
geralmente empresas do terceiro setor (cooperativas e associagdes) — sao
organizagdes privadas, mas diferentes das empresas capitalistas que tem como
prioridade o lucro. Sdo organiza¢des que visam o interesse geral, mas com um
estatuto distinto e autdbnomo das organizagdes da administracao publica, e;

d) se desenvolvem em diversos campos de atividade: servicos comunitarios, servigos de
proximidade, servicos sociais, por exemplo. Abaixo, no quadro 2, € possivel ver as
principais diferengas entre o empreendedorismo na sua forma tradicional e o

empreendedorismo social.
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Quadro 2 - Diferencas empreendedorismo tradicional e social

Empreendedorismo Tradicional | Empreendedorismo Social

Individual Coletivo

Produz bens e servigos Produz bens e servigos para a comunidade

Foco no mercado Foco na busca de solugdes de problemas sociais
Medida de desempenho ¢ o lucro Medida de desempenho ¢ o impacto social

Visa satisfazer necessidades dos clientes Visa respeitar as pessoas em situagdo de risco social e
e ampliar as potencialidades dos negdcios promové-las

Fonte: Adaptado de Oliveira (2004).

Quintdo (2004) expdoe que algumas potencialidades podem ser atribuidas ao
empreendedorismo social, sendo elas: a luta contra a pobreza e a exclusdo social; o emprego e
a inserc¢do social e profissional, e; o desenvolvimento local e sustentdvel. Em um levantamento
amplo sobre pontos de debate em relagao a superagdo da miséria no Brasil, Lavinas e Martins
(2012) destacam o empreendedorismo como um caminho possivel explicitando que a partir da
década de 1990 comeca a ser debatido sobre servicos financeiros ao alcance dos pobres como
instrumento para potencializar seu empreendedorismo, deixando a pobreza no passado. No
entanto, os autores levantam alguns pontos de reflexdo para o incentivo ao empreendedorismo
no que tange a parcela mais empobrecida da populagdo, como a fragilidade do programa
Crescer, uma vez que se destina ao grupo de vulneraveis que ja acumularam alguma experiéncia
no mercado de trabalho. Outro ponto € o papel central da moradia, ou falta dela, para os mais
pobres empreenderem, uma vez que sem uma infraestrutura minima que comega e quase sempre

se restringe ao local de moradia aumentam os riscos que se pretende reduzir.

2.4 ESTUDOS REALIZADOS

A seguir serdo detalhados os estudos realizados.

2.4.1 Distribuiciao de renda e pobreza

Referente a distribui¢do de renda existem alguns estudos realizados no contexto
brasileiro demostram resultados esperancosos. Santos, Santos, Gonzales e Lopes (2013)
apresentam resultados de seu estudo onde € proposta a identificacdo e comparagdo de setores
da economia que impulsionaram o crescimento econdmico com aqueles que mais contribuiram
para a reducdo da desigualdade na distribui¢do de renda no ano de 2008. Deste trabalho

podemos tirar algumas conclusdes relevantes sobre a distribuicdo de renda. Os setores de
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servigos prestados as familias, comércio, agropecuaria, transportes € comunicagdes sao os que
mais contribuem para a redugao da desigualdade. Os setores onde ha a destinagdo de uma parte
significativa das remuneragdes totais em forma de salario também sao apontados como os que
mais contribuem para esta redugdo. E, de forma ainda pontual, as atividades que mais
contribuem para a distribui¢do de renda, em vdarios casos, representam o tradicional
empreendedorismo brasileiro, que, através da oferta de servico representa uma oportunidade de
ascensao social para familias de baixa renda. Além de favorecem a queda da desigualdade, estes
departamentos também apresentam capacidade de estimulo da economia, principalmente via
consumo das familias.

Cacciamali (2002) questiona a persisténcia da desigualdade no Brasil e apresenta quatro
principais elementos que impedem o pais de apresentar melhores resultados neste sentido,
sendo eles:

a) elevada concentracdo de riqueza (tanto de capital fisico quanto de capital humano) —

esta concentracdo limita a constru¢do de um sistema social de alta produtividade e
distribuido de forma homogénea;

b) privilégios — as classe dirigentes possuem uma habilidade politica de manter

situacdes de privilégio;

c) falta de politicas publicas — a auséncia histdrica de politicas publicas cujo foco esteja

em mudangas estruturais e distributivas, e;
d) falta de organizacdo da sociedade - a insuficiéncia de organizacao politico social dos

brasileiros, reflexo de um baixo nivel de educagao formal.

A autora ressalta que em estudos onde o tema central € pobreza estima-se que cerca de
34% da populacdo brasileira vive com renda abaixo da linha de pobreza. Assim, a ma
distribuicdo de renda no Brasil parece se tratar de uma questdo cronica, sistémica e quase
inalteravel.

Barros, Henriques ¢ Mendonga (2000) expdem um diagndstico basico acerca da
estrutura da pobreza no Brasil concluindo que o Brasil ndo ¢ um pais pobre, mas um pais com
muitos pobres, extremamente injusto e desigual, deixando claro que o Brasil ndo possui
problemas com escassez de recursos para a erradicagdo da pobreza. Segundo os autores,
tradicionalmente o pais tem refor¢ado a estratégia de via unica do crescimento econdomico, o

que ndo tem surtido efeitos satisfatdrios no que tange a reducdo das desigualdades. Para a
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erradicacdo da pobreza seria necessaria a elaboragdo de uma estratégia onde a redugdo da
pobreza fosse prioritaria.

Outros autores colocam o empreendedorismo em evidéncia, em detrimento de atitudes
assistencialistas, quando se trata de submergir de situagdes de pobreza. Neto (2015) destaca que
paises como Estados Unidos, Inglaterra, Franca, Australia, e mais recentemente, Cingapura e
Coréia do Sul sdo desenvolvidos (analisando rapidamente indicadores econdmicos e sociais)
nao por receber ajuda dos outros, ou seja, por uma cultura assistencialista, mas sim por sua
producao e pelo livre comércio, obtido por um comportamento empreendedor de tentar resolver
seus problemas por conta prépria, concluindo que o empreendedorismo € a unica forma vidvel
e sustentavel de retirar comunidades, assim como nagdes inteiras, da pobreza. O autor aponta o
empreendedorismo como a solugdo para muitos problemas econdmicos e sociais, “a doagao, ao
contrario do empreendedorismo com responsabilidade social, ndo cria empregos, ndo gera
riquezas, nao paga impostos, ou seja, funciona como uma droga viciante, quanto mais alguém
recebe mais precisa e menos for¢a tem para se livrar dela, destruindo completamente a
integridade e a dignidade da pessoa, pois ela perde a fé em si mesma” (NETO, 2015, p. 92).

Filho, Junior, Paranhos e Rocha (2014) buscam entender a relagdo entre
empreendedorismo, desemprego e formalizagdo no mercado de trabalho. A medida do
empreendedorismo neste caso € estimada pelo numero de empresas de pequeno porte ponderado
pela populacao (dados extraidos do SEBRAE), enquanto os outros dois indicadores foram
buscados no Censo 2010, conduzido pelo Instituto Brasileiro de Geografia e Estatistica (IBGE).
Os resultados apontam que a taxa de empreendedorismo exerce um efeito negativo no
desemprego e positiva com o nivel de formalizacdo. Em média, o aumento de uma unidade no
empreendedorismo reduz em mais de 15% o desemprego enquanto reduz em mais de 20% o
grau de formalizacdo do trabalho. Os autores ainda destacam que existem muitas diferencas
regionais, onde o sul e o sudeste possuem alto empreendedorismo, baixo desemprego e alta
formalizagdo enquanto o norte e o nordeste possuem indicadores contrarios, baixo
empreendedorismo, alto desemprego e baixa formaliza¢do salientando a necessidade dessas
diferengas serem consideradas na criagao de politicas publicas. Falando especificamente sobre
o Simples Nacional, de acordo com o estudo, este se mostrou eficaz, mas também obteve

resultados variando dependendo do estado.
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2.4.2 Apoio governamental

Em se tratando de estudos relacionados com empreendedorismo e situagao de pobreza,
ha um destaque bastante grande para a necessidade de apoio por parte dos governantes atraveés
de criagdo de politicas especificas ao fomento do empreendedorismo. Flory, Andreassi e
Teixeira (2013) destacam a importancia da definicdo de politicas publicas em relacdo ao
empreendedorismo para a populagdo de baixa renda, pois “um grupo social que nao esta
preparado para apresentar demandas, resistir a perda dos direitos ou construir meios proprios
para a sobrevivéncia da comunidade, por mais que tenha renda, continua vivendo algum tipo
de situacdo de dependéncia” (FLORY; ANDREASSI; TEIXEIRA, 2013, p. 25-26). Apo6s
analisar programas de apoio ao empreendedorismo para classes sociais de baixa renda em dois
municipios do estado de Sao Paulo foram constatas algumas lacunas no suporte publico destes
grupos, das quais podemos destacar duas:

a) os programas de apoio, por serem projetos embrionarios ainda em desenvolvimento,
carecem de ajuda financeira nas etapas finais de criagdo de um ambiente
empreendedor, ¢;

b) as iniciativas permanecem focadas na inclusdo financeira de forma isolada, deixando

de considerar as outras necessidades relativas a emancipagdo e autonomia.

Ainda ¢é sugerido pelos autores o enfoque e énfase para a educacdo empreendedora desde
o ensino fundamental em todas as politicas publicas, com o objetivo de aumentar a quantidade
e qualidade das iniciativas empreendedoras, movendo a regido para o empreendedorismo de
inovagao e oportunidade.

De forma anéloga, Santos (2003) aborda o papel de politicas publicas direcionadas ao
fomento do empreendedorismo, ressaltando a necessidade do pleno entendimento de que, uma
grande parte dos individuos que empreendem nao o faz por opgao alicer¢ada em vocagdo ou
um perfil psicoldgico propenso a tal atividade e sim, pela falta de alternativa melhor de trabalho
e geracdo de renda para si e sua familia. Esta compreensdo torna possivel uma politica eficaz.
Questiona ainda, se de fato o Brasil ¢ um pais de empreendedores: “ha de se avaliar a
possibilidade deste fenomeno socioecondmico denominado empreendedorismo significar,
principalmente, uma possivel cilada intelectual onde temos a ilusdo de autenticidade de

fendmeno, na medida em que tratamos todos os empreendedores da mesma forma e
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desconsideramos a realidade” (SANTOS, 2003, p. 260), ponderando a necessidade de
superacdo da crenca de que o empreendedorismo ¢ uma resposta ao desemprego, sendo
direcionado apenas para uma educacdo empreendedora cujo objetivo € a criagdo de novos
negdcios ou obtencao de comportamentos especificos. As experiéncias de desenvolvimento
local bem sucedidas estimularam o empreendedorismo coletivo conjugados aos esfor¢os de

empreendedorismo individual.

2.4.3 Empreendedorismo e capital humano

Menezes (2015), em seu estudo cujo intuito ¢ o levantamento dos determinantes do
empreendedorismo no Brasil, chega a algumas conclusdes interessantes, demonstrando que
existe influéncia de varidveis socioecondmicas, demograficas, assim como das proprias
caracteristicas individuais, na atividade empreendedora. Especificamente sobre a importancia
da analise do capital humano (medido pelos anos de estudo) o resultado apresentado aponta na
mesma direcao das evidéncias internacionais, esclarecendo que pessoas com pouco nivel de
estudo, assim como pessoas com alto nivel de estudo, tem propensao a abrirem seus proprios
negocios, sendo possivel fazer o vinculo deste resultado com os tipos de empreendedorismo,
onde pessoas com pouco grau de instrugao seriam empreendedores por necessidade enquanto
as pessoas cujo nivel de instru¢do ¢ mais elevado seriam empreendedoras por oportunidade. O
mesmo trabalho ainda exibe alguns fatores que poderiam proporcionar melhores condigdes para
o empreendedorismo no Brasil, destacando a importincia de educagdo empreendedora no
ensino fundamental e médio, assim como menor burocracia e impostos. “Lembrando que
melhores condi¢des ao empreendedorismo tendem a contribuir para o crescimento econdmico
e redugdo do desemprego, visto que os empreendedores ndo criam empregos so para si mesmo,
mas também para os outros” (MENEZES, 2015, p 41).

Fontenele, Moura e Leocadio (2011) relacionam a influéncia do capital humano e do
empreendedorismo no desenvolvimento econdmico no contexto dos municipios do estado do
Ceara. Neste caso, os resultados vdo de encontro aos anteriores, apontando que a capacidade
empreendedora neste Estado consiste mais em uma alternativa de trabalho do que em uma
contribuicdo para o desenvolvimento econdmico e, apesar da consciéncia da limitagdo na
medida do empreendedorismo, seu estudo apontou na mesma direcdo que outros ja realizados

concluindo que o impacto do empreendedorismo sobre as taxas de crescimento econdmico ¢
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negativo. Ja sobre a respeito do capital humano, foi verificado que ele contribui positivamente
para o crescimento ¢ o desenvolvimento econdomico dos municipios em questdo. Ainda ¢
levantada a importancia da criacdo de mecanismos que possibilitem a criagdo de capital humano
(diretamente ligadas a investimento em educacao) com o objetivo de gerar efeitos qualitativos
na economia possibilitando melhores negocios e, dessaforma, resultando em um circulo

virtuoso na economia contribuindo assim para uma melhor distribui¢do de renda.

2.44 Empreendedorismo e crescimento econémico

Paula, Uhr e Uhr (2017) investigam a influéncia do empreendedorismo no crescimento
economico. Neste estudo os resultados apontam que o impacto do empreendedorismo no
crescimento econdmico estd relacionado com o estagio do desenvolvimento do pais. De forma
resumida, aumentando o empreendedorismo por oportunidade em um ponto percentual a renda
se eleva em 0,21%. Ja no caso do aumento de um ponto percentual no empreendedorismo por
necessidade o reflexo ¢ de uma reducdo de 0,49% na renda. Em paises na primeira fase
desenvolvimento as taxas de empreendedorismo sdo altas por causa do empreendedorismo por
necessidade e do auto emprego. Em um segundo estdgio de desenvolvimento, onde o setor
industrial esta se desenvolvendo, e consequentemente gerando vagas de emprego, os indices de
empreendedorismo por necessidade caem. Assim, nas primeiras fases de desenvolvimento ¢
plausivel a influéncia negativa do empreendedorismo no PIB. J4 em um terceiro estagio de
desenvolvimento, onde as economias estdo maduras, ¢ esperado um impacto positivo do
empreendedorismo no PIB, pois este € o cenario para o crescimento de um empreendedorismo
inovador, efeito da percepcao de oportunidade e investimentos em pesquisa e desenvolvimento.

De forma complementar, Almeida, Valadares, Sediyama (2017) buscam entender a
relagdo do empreendedorismo com o crescimento economico nos estados brasileiros. Neste
estudo o indicador do empreendedorismo ¢ dado pelos trabalhadores por conta propria e o
resultado foi um grande potencial de contribuigdo para o crescimento econdomico. O estudo
aponta ainda que ndo ha muita diferenca deste efeito nos diferentes estados, entretanto, os
autores ressaltam que o empreendedorismo por si s, seja ele por necessidade ou oportunidade,
nado ¢ um fator de crescimento econdmico, mas ¢ um dos principais fatores complementares
responsaveis pelo aumento da renda nos estados brasileiros. Por fim, os autores entendem que

politicas publicas de incentivo ao empreendedorismo (sejam de cunho financeiro, gerencial ou



28

de regularizagdo legal) podem ser valiosas na contribuicdo para o crescimento econdmico
indicando ainda que, tendo em vista o carater homogéneo da contribuicdo do
empreendedorismo para o crescimento econdmico nos estados, estas politicas devem abranger

Brasil como um todo.

2.4.5 Empreendedorismo e desenvolvimento econémico

Rocha (2014) aborda a importancia do empreendedorismo, por necessidade ou
oportunidade, para o crescimento e o desenvolvimento econdmico. Neste estudo sdo utilizados
como indicadores o indice de desenvolvimento humano (IDH) e a razdo entre
empreendedorismo por oportunidade e empreendedorismo por necessidade (RON). Os
resultados apontam que 24,2% da variacdo do IDH podem ser explicados pelas variagdes da
razao RON e que o aumento de uma unidade na RON aumenta o IDH em 0,015. O autor conclui
que o empreendedorismo por oportunidade atua de forma positiva no desenvolvimento
econdmico dos paises. A respeito de empreendedorismo por necessidade, o autor ressalva que
apesar de varios estudos ndo apontarem uma reagado significativa ou apontarem até mesmo uma
relacdo negativa com o crescimento econdmico, ele tem seu papel como fonte de emprego. “O
ciclo econdmico de cada pais pode passar, em diversas ocasides, por periodos de baixa oferta
de empregos. Em tais periodos, o papel social do empreendedorismo pode surgir como
alternativa de se evitar um mal maior para a populagdo e a economia de uma forma geral”
(ROCHA, 2014, p. 41).

Gezer e Cardoso (2015) buscam a relagdo entre a atividade empreendedora e o
desenvolvimento econdmico e social no mundo. Para isso os indicadores escolhidos foram a
renda per capita, o Indice de Competitividade Global (CGI) e o Indice de Desenvolvimento
Humano (IDH). Aqui a relagdo se mostrou negativa, sendo aderente a hipoteses levantada pelos
autores, demonstrando que altas taxas de empreendedorismo ndo necessariamente se refletem
em altas taxas de desenvolvimento social e econdmico. Os resultados apontam que um
incremento de um ponto percentual gera uma redug@o de 1,054 na renda. J4 quando a anélise ¢
feita utilizando o empreendedorismo por oportunidade a relagdo passa a ser positiva, concluindo
que € necessario criar estruturas que possibilitem e incentivem o empreendedorismo por
oportunidade, pois este tem o potencial para promover crescimento econdmico, social e

competitividade.
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2.4.6 Empreendedorismo e desenvolvimento econémico local

Menezes (2016) avalia os reflexos do empreendedorismo social na Comunidade de
Nova Alcantara no estado do Maranhao, através do Programa Nova Alcantara (PNA). De
acordo com a pesquisa a existéncia do programa na regido foi classificada como muitissimo
importante por 33% dos entrevistados e como muito importante por 59%. J& os motivos da
importancia do programa foram 57% por mudar a maneira de ver o mundo e 43% por
possibilitar uma melhor educagdo. O resultado foi avaliado no tripé longevidade, educacao e
renda. O primeiro item ndo pode ser considerado um diferencial, mas nos outros dois sim, pois
possibilitaram a comunidade o acesso a educagdo e a geragdo de uma melhoria de renda aos
participantes. Ou seja, € possivel concluir que o PNA ¢ uma iniciativa de empreendedorismo
social que resultou em um diferencial de desenvolvimento econdmico.

Félix e Junior (2013) buscam a relagdo entre o empreendedorismo ¢ o grau de
desenvolvimento sécio econdmico nos municipios do Parand. Como medida de
empreendedorismo foi utilizado o Indice de Desenvolvimento Municipal para a Micro e
Pequena Empresa (IDMPE) do Sebrae e como medida de desenvolvimento local foi utilizado
o Indice Firjan de Desenvolvimento Municipal (IFDM) da Firjan. O estudo apontou para uma
alta correlagdo positiva entre empreendedorismo e desenvolvimento local, ou seja, as cidades
que fomentam o empreendedorismo tém maior chance de se desenvolverem
socioeconomicamente. Os autores ainda levantam a limita¢do do estudo quanto ao indicador
IDMPE, pois o mesmo nao ¢ utilizado em todo territdrio nacional, apesar de se tratar de um
indicador inovador e robusto, uma vez que ele pretende mensurar além da atividade economica
o papel dos governantes e o da sociedade civil. Ainda no dmbito do estado do Parana, Gomes
(2015) conclui que o empreendedorismo gera um impacto positivo no crescimento econdmico
e um impacto negativo na taxa de pobreza. Neste caso o autor optou pela criagdo do seu proprio
indicador de empreendedorismo baseado em outros trés indicadores do SEBRAE-PR e dois do
Censo 2010, e os resultados apontam que o aumento de um ponto no empreendedorismo o
aumento de renda foi de R$ 266, enquanto a reducdo da pobreza foi de 15%. Assim é possivel
dizer que o empreendedorismo influencia positivamente o desenvolvimento econdmico, no
contexto dos municipios do Parana.

Barros e Pereira (2008) concluem que, no contexto dos 853 municipios de Minas Gerais,

o empreendedorismo contribuiu para uma menor taxa de desemprego, mas aponta que nas
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cidades onde ha maior taxa de empreendedorismo por necessidade também ha menores taxas
de crescimento econdomico. “Ao contrario do empreendedor inovador que fareja uma
oportunidade de negocio, o empreendedor por necessidade pouco contribui para o dinamismo
da economia local. Obviamente que sua atividade, mesmo quando de baixa produtividade e
renda, constitui uma ocupacao alternativa ao desemprego” (BARROS; PEREIRA, 2008,
p- 989).

Canever, Carraro, Kohls e Teles (2010) estudam a relacdo entre a taxa de
empreendedorismo e desenvolvimento humano e econdmico no Rio Grande do Sul. Neste caso,
assim como nos anteriores, o resultado aponta uma associacdo positiva entre a taxa de
empreendedorismo e o desenvolvimento econdmico e humano. De forma complementar,
conclui-se que a existéncia de politicas objetivando impulsionar e melhorar a qualidade do
empreendedorismo tem impactos sigificativos no bem estar da populacdo. Os autores ainda
destacam o papel fundamental da educacdo local e investimentos em educagdo para novos
empreendimentos, uma vez que entendem que a estratégia mais assertiva ¢ melhorar os
antecedentes do empreendedorismo e ndo simplesmente estimular mais pessoas a iniciar novos

negocios.
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3 PROCEDIMENTOS METODOLOGICOS

Primeiramente foi realizada uma etapa de pesquisa bibliografica, iniciando com
conceitos de empreendedorismo, abordando posteriormente o empreendedorismo no contexto
brasileiro e, em seguida, apresentando aspectos relevantes do empreendedorismo social. Apos
esta explanacdo preliminar, a revisdo da literatura buscou de maneira mais extensa estudos de
caso onde fossem sugeridas as relagdes entre o empreendedorismo e aspectos do
desenvolvimento econdmico. Nesta etapa o objetivo foi buscar indicios e apontamentos da
relagdo existente entre o empreendedorismo e o desenvolvimento econdmico, verificar as
limitagdes dos trabalhos ja realizados e obter uma expectativa inicial do resultado a ser esperado
nos testes econométricos, tendo em vista a restricao de dados coletado.

Para a realizag@o da analise econométrica, serdo utilizadas regressoes lineares simples.
De acordo com Downing (2000), uma reta de regressao tem a finalidade de estimar a relagao
entre duas grandezas, ou seja, a relacdo entre as variaveis independente e dependente. Também
se faz necessario escolher uma metodologia para estimacao dos pardmetros da reta de regressao.
O método mais amplamente utilizado ¢ o de minimos quadrados ordinérios (MQO), através do
qual se busca minimizar a soma dos quadrados das distancias verticais de cada ponto da amostra
em relacdo a reta estimada. De forma mais direta, segundo Morettin (2003) quanto menor for o
erro quadratico total melhor sera a estimativa, sugerindo assim, que devesse buscar uma
estimativa que torne minima a soma destes quadrados. Também serdo realizadas as analises de

inferéncia estatistica necessarias para a validagao do modelo.

3.1 LEVANTAMENTO DE DADOS

O indicador de empreendedorismo ¢ particularmente problemadtico, pois existe a
dificuldade de levantar uma base historica confidvel e de tamanho adequado. Ele ¢ o ponto de
partida para as andlises econométricas, no entanto os estudos sistematicos com o
acompanhamento de indicadores consistentes ainda sdo muito recentes, principalmente se
comparados com indicadores mais usuais como o PIB. Dessa forma ¢ possivel que o resultado
das regressdes nao seja solido, o que nao invalida totalmente o trabalho, apenas significa que

este ¢ um assunto que ainda precisara de atencao e pesquisas quantitativas por alguns anos.
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Outros indicadores que foram utilizados neste trabalho possuem falhas na coleta em
alguns anos pontuais, sendo eles o coeficiente de Gini e o percentual de pobreza. Estes espagos
na coleta de dados geram outliers, ou seja, um valor que ¢ muito afastado dos outros valores da
série podendo implicar em prejuizos para interpretacdo dos dados. Uma forma possivel de
manipular este tipo de dados, segundo Gujarati (2000), ¢ aplicando interpolagdo linear, sendo
assim, nos casos necessarios, esta técnica serd empregada com o intuito de suavizar estes pontos
anormais e refinar os resultados.

O orgao escolhido para o fim de fornecer os indicadores de empreendedorismo ¢ 0o GEM
(Global Entrepreneurship Monitor), pois ele pesquisa de forma séria a atividade
empreendedora em varios paises, apresentando dois principais diferenciais em relagao a outros
estudos sobre empreendedorismo. O primeiro ¢ que o foco no individuo empreendedor em
detrimento do empreendimento em si. Desta forma, o levantamento dos dados ¢ feito em fontes
primarias, com individuos, sendo assim, as conclusdes sempre sdo relacionadas aos individuos
empreendedores e seus respectivos empreendimentoS. Ja o segundo diferencial € a utilizacao
de um conceito abrangente de empreendedorismo cujo objetivo € incluir os diferentes tipos de
empreendedores, sejam eles formais ou informais, englobando desde os donos de negocios mais
simples até os mais sofisticados. Também foi verificada a presenca de indicadores ou defini¢des
do 6rgdo em muitos dos estudos realizados, atestando sua importancia no cenario do
empreendedorismo.

Para o GEM “o empreendedorismo consiste em qualquer tentativa de criagdo de um
novo empreendimento, como, por exemplo, uma atividade autbnoma, uma nova empresa ou a
expansdao de um empreendimento existente” (GEM, 2015, p. 8). As principais informagdes
produzidas pelo GEM sdo organizadas em dois grupos: o primeiro, alcancado a partir de
“pesquisa com populagdo adulta”, referem-se as atitudes, atividades e aspira¢des da populacao
com relagdo ao empreendedorismo; ja o segundo, obtido a partir de “pesquisa com
especialistas”, referem-se a avaliagdes sobre o ambiente para iniciar novos negocios no pais.

A pesquisa com a populacdo adulta ¢ baseada em uma coleta domiciliar de dados,
realizada anualmente com uma amostra representativa da populacdo com idade entre 18 e 64
anos. Com os dados deste levantamento obtém-se informagdes quantitativas sobre a parcela da
populacdo envolvida de alguma maneira com empreendedorismo no ano em questao. Os
resultados sao mostrados em forma de taxas gerais (calculada em relagao ao total da amostra)

e especificas (calculada em relagdo a subdivisdes da amostra total), apontando o percentual da
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populagdo considerada empreendedora. O indicador utilizado neste trabalho ¢ parte integrante
da pesquisa com populagdo adulta.
Posteriormente os empreendedores sao classificados em iniciais (nascentes € novos) ou
estabelecidos, sendo cada um deles definido como:
a) nascentes: fase de estrutura¢do do negocio, mas ainda ndo foi pago nenhum tipo de
remuneragdo (salario, pré-labore) aos proprietarios por mais de trés meses;
b) novos: donos de negocios que ja geraram alguma forma de remuneracao (salario ou
pré-labore) por mais de trés meses e menos de quarenta e dois meses, ¢;
c) estabelecidos: sdo proprietarios de negocios ja consolidados, que geraram algum tipo
de remuneragdo aos proprietarios por mais de quarenta e dois meses, ou seja, trés

anos € meio.

Os empreendedores iniciais (ou empreendedores em estigio inicial) sdo a soma dos
empreendedores nascentes com os novos. Com a soma dos empreendedores iniciais mais 0s
estabelecidos obtém-se os empreendedores totais.

Desta maneira, o relatério GEM 2015 separa os indices de empreendedorismo em TTE
(taxa total de empreendedorismo), TEE (taxa de empreendedorismo estabelecido) e TEA (taxa
de empreendedores iniciais). Para fins de exploracdo neste trabalho sera empregada a taxa de
empreendedores iniciais, pois a intengdo € avaliar a interacdo do empreendedorismo com os
outros indicadores e ndo a organizacdo ou a durabilidade destes negocios. Tendo em vista a
dificuldade exposta anteriormente, os dados levantados utilizando os relatdrios dos anos 2007,
2014 e 2015 do GEM, sao referentes aos anos de 2001 a 2015. Na tabela 2, abaixo, podemos

visualizar a evolucao deste indicador.

Tabela 2 - Evolu¢do empreendedorismo inicial

ANO TEA
2001 14,20
2002 13,53
2003 12,90
2004 13,55
2005 11,32
2006 11,65
2007 12,72
2008 12,00
2009 15,30
2010 17,50
2011 14,90

2012 15,40



34

ANO TEA
2013 17,30
2014 17,20
2015 21,00

Fonte: Elaborado pela autora, a partir de GEM (2007,2014 ¢ 2015).

Ja em relagdo ao crescimento econdmico a fonte escolhida para a pesquisa de dados foi
o Banco Mundial e serd utilizado o indice Gross Domestic Product (GDP - current USS$). Trata-
se do produto convertido em moeda americana (dodlar) possibilitando comparagdes e
classificagdes em nivel mundial (os dados estdo em dolares americanos atuais, os valores em
dolares do PIB sdo convertidos de moedas domésticas usando taxas de cambio oficiais de um
ano). Para fins de facilidade de leitura e entendimento serd adotada a sigla traduzida deste
indicador, ou seja, PIB. Dentre as divulga¢des do Banco Mundial, o Brasil apresenta dados
sobre o produto, de forma ininterrupta, desde 1960 e o dado mais atualizado ¢ de 2015. Na
tabela 3 ¢ apresentada a evolugdo do PIB brasileiro de 2001 a 2015, pois sdo os anos onde ha,

também, dados de empreendedorismo.

Tabela 3- Evolugdo PIB

ANO PIB (EM MI)
2001 559,37
2002 507,96
2003 558,32
2004 669,32
2005 891,63
2006 1107,64
2007 1397,08
2008 1695,82
2009 1667,02
2010 2208,87
2011 2616,20
2012 2465,19
2013 2472.81
2014 2455,99
2015 1803,65

Fonte: Elaborado pela autora, a partir do Banco Mundial.

Do Banco Mundial, também serd extraido o indicador referente a pobreza, com a
utilizagdo do indice Poverty headcount ratio at national poverty lines (% of population), que
expode o percentual da populagdo que vive abaixo da linha de pobreza. Este indicador, assim
como a TEA, também passou a ser divulgado em 2001 e nos anos de 2010 e 2015 ndo houve
divulgacdo. Na tabela 4 pode-se ver o historico do % de pobreza, ja com as lacunas na coleta

preenchidas via interpolacdo linear e destacados em negrito.



35

Tabela 4 - Evolugdo percentual de pobreza

ANO % POBREZA
2001 24,70
2002 23,30
2003 24,90
2004 22,40
2005 21,00
2006 17,30
2007 16,10
2008 14,10
2009 13,30
2010 11,875
2011 11,10
2012 9,00
2013 8,90
2014 7,40
2015 9,100

Fonte: Elaborado pela autora, a partir de Banco Mundial.

E, por fim, sobre a distribui¢ao de renda sera utilizado coeficiente de Gini extraido do
Ipeadata. Este indicador ¢ calculado com base nas respostas a Pesquisa Nacional por Amostra
de Domicilios, realizada pelo Pnad/IBGE e aponta o grau de desigualdade na distribui¢do da
renda domiciliar per capita entre os individuos. Seu valor varia de zero (cenério onde ndo ha
desigualdade) at¢ um (cenario onde toda a renda da sociedade pertence a um individuo enquanto
o restante tem renda nula). Este indice ¢ divulgado desde 1976 e apresenta algumas falhas no
seu histdrico nos anos de 1980, 1991, 1994, 2000, 2010 e 2015. Na tabela 5 sdo apresentados
os coeficientes de Gini de 2001 a 2015, novamente com os dados manipulados via interpolagado

linear destacados em negrito.

Tabela 5 - Evolugéo coeficiente de Gini

ANO GINI
2001 0,596
2002 0,589
2003 0,583
2004 0,572
2005 0,570
2006 0,563
2007 0,556
2008 0,546
2009 0,543
2010 0,5375
2011 0,531
2012 0,530
2013 0,527
2014 0,518
2015 0,5265

Fonte: Elaborado pela autora, a partir de Ipeadata.
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Pode-se reafirmar baseado nas tabelas apresentadas acima, a dificuldade de proceder
uma regressao confiavel, tendo em vista o historico muito limitado da maioria dos indicadores.
Para o preenchimento das falhas na coleta de dados e assim eliminar os outliers, foi feita a
interpolagdo linear, conforme esclarecido anteriormente que, neste caso, foi realizada a média

simples dos quatro valores mais proximos do entorno do ano sem coleta.

3.2 MODELO ECONOMETRICO

Assim, fazendo as regressdes a partir dos dados coletados nas fontes citadas acima,

teremos uma equagao genérica no seguinte apresentado a seguir:

Yi=B1+BXi+uy (D

Onde:
a) Pié o intercepto do eixo y;
b) Bi € o coeficiente angular da i-ésima variavel;
¢) 1 ¢ o numero de variaveis independentes ¢;

d) u ¢ o erro associado a esta regressao.

De acordo com Gujarati (2000), u € tecnicamente conhecido como erro estocastico,
sendo uma variavel ndo observavel que pode ser tanto negativa quanto positiva. Cabe salientar
a importancia da leitura que deve ser feita do valor do coeficiente angular. Na pratica ele
determina a influéncia da varidvel associada a ele na variavel dependente do modelo proposto,
ou seja, quanto uma mudanga na varidvel X; € percebida pela variavel Y.

Na avaliacdo da atividade empreendedora apresentada por Nogami, Medeiros e Faia
(2014) ¢ destacado que as regides que tem menor representatividade no PIB nacional também
possuem taxa empreendedora maior, o que nos leva a pensar que o empreendedorismo
influencia o produto e ndo o contrario. No entanto, esta hipotese serd avaliada com mais
profundidade com um levantamento mais extenso de estudos realizados, e ndo apenas para o
PIB, mas para as varidveis sociais propostas neste trabalho.

Tendo em vista as dificuldades ja citadas em relagao a disponibilidade de informagdes

consistentes cujo historico seja solido e as coletadas sejam sistematicas e, principalmente, ao
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fato da coleta dos dados sobre empreendedorismo ter sido iniciada a partir do ano de 2001, foi
gerado um problema de uma amostra muito pequena, dificultando a andlise dos indicadores de
forma agregada e resultando em alguns pontos de atencdo complementares, como o valor
relativamente pequeno dos graus de liberdade do modelo proposto. De acordo com Gujarati
(2000), os graus de liberdade representam o ntimero total de observa¢des da amostra subtraido
do nimero de restrigdes independentes impostas a ele. As formas de minimizar este problema
s30 ou aumentar a amostra, que no caso nao € possivel, ou minimizar os parametros propostos.
Assim, optou-se por realizar apenas analises simples entre os indicadores ndo comprometendo
em demasia as regressoes em funcdo de uma reducao significativa nos graus de liberdade.

Sendo assim, foram realizadas algumas regressdes simples que serdo didaticamente
trabalhadas de formas distintas, permitindo um leque maior de analises. A primeira etapa
consiste na andlise da relacdo dos indicadores PIB e GINI, pois estes dois indicadores possuem
a maior série historica e, consequentemente, poderao apresentar o resultado mais consistente da
regressdo. Esta etapa primaria tem duas finalidades bem definidas, inicialmente apontard a
relagdo entre os dois indicadores mais amplamente utilizados e, de forma secundaria, tera o
papel de validador do modelo. Para fins de atender ao objetivo de validador, seré realizada a
regressao mediante transformacao dos indicadores em logaritmo, pois esta técnica serd adotada
nas regressdes posteriores, como sera explicado a seguir. Dessa forma, sera possivel ter uma
analise mais profunda e ainda manter o padrao para uma analise do todo.

Ja para o desenvolvimento da etapa complementar, serdo realizadas as regressoes
buscando a relagdo do empreendedorismo diretamente nos outros indicadores propostos. Nesta
fase, onde o tamanho da amostra ¢ bem limitado, foi preferido transformar as variaveis em
logaritmos naturais. Esta manipulagdo dos dados possibilita a andlise através de elasticidades,
tornando o resultado mais familiar ao entendimento.

A ferramenta adotada para a realizag@o dos calculos das regressdes apresentados acima
sera o programa EViews, no entanto, como a finalidade deste trabalho € apenas a andlise das
relagdes entre os indicadores serdo apresentados diretamente os resultados obtidos através do

programa.
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3.3 AVALIACAO DAS REGRESSOES

ApOs fazer as regressoes ¢ imprescindivel fazer uma analise critica do resultado a fim
de descobrir se a equacao de reta estimada realmente exprime a realidade dos fatos observados.

Um dos resultados que precisa ser avaliado ¢ do coeficiente de determinagdo (R?). De
acordo com Anderson, Sweeney, Willians (2007) o coeficiente de determinagdo nos da a
medida da eficiéncia de ajuste da equacdo da regressao estimada, esclarecendo a quao
satisfatoria € o ajustamento da equagdo estimada com os dados reais. Ou seja, até que ponto a
variavel dependente ¢ explicada por alteragdes na variavel independente. O valor do R? varia
entre zero e um, significando, respectivamente, auséncia de ajustamento e ajustamento perfeito.
Mais especificamente, de acordo com Stevenson e Farias (2001) quando a variagdo ndo
explicada constitui uma grande porcentagem da variagdo total R? serd pequeno, ou seja,
proximo de zero.

Os outros dois testes que se fazem necessarios sdo os testes de hipotese t e F. Uma
hipotese, em estatistica, ¢ uma afirmagdo sobre um parametro de uma populagdo, podendo
referir-se, também, ao tipo ou natureza da populacdo (FREUND, 1997). Nos testes de hipdtese
temos uma hipotese nula e uma hipotese alternativa, e nos casos dos testes t € F, a hipotese nula
consiste nos coeficientes dos pardmetros serem iguais a zero. Ou seja, em ambos 0s casos
desejamos rejeitar a hipotese nula. O teste t tem o objetivo de verificar a significancia individual
dos parametros e, segundo Pindyck, Rubinfeld, Kume e Kai (2004) este teste se baseia na
distribui¢do de probabilidade t, sendo esta importante, pois, para fazer os testes estatisticos sera
necessario utilizar uma estimativa da variancia amostral dos erros ao invés do verdadeiro valor
desta variancia. Ja o teste F mede o grau de significancia de todos os pardmetros juntos, ou seja,
a significancia global do modelo. Este teste, segundo Hill, Griffiths e Judge (2010), é baseado
em uma comparacdo da soma dos quadrados dos erros do modelo de regressdo multipla nao
restrita original com a soma dos quadrados dos erros de um modelo de regressdao em que se
supde verdadeira a hipotese nula. Nos dois casos, a interpretagdo pratica das probabilidades
geradas pelo modelo ¢ que quanto menor a estatistica, ou seja, a probabilidade, mais
significativos sdo os parametros da regressao.

De forma complementar serd realizado o teste de raiz unitaria nas séries individualmente
(Dickey-Fuller aumentado) e, caso se mostre necessario, o0 mesmo teste sera realizado no

residuo das regressdes (Engle-Granger aumentado), com o intuito de examinar a
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estacionariedade e a cointegracdo. Segundo Gujarati (2000) se uma série temporal ¢ nao
estacionaria podemos estudar o seu comportamento apenas pelo periodo de tempo em questao
e, como consequéncia, nao ¢ possivel generaliza-lo para outros periodos, tendo pouco valor
pratico para fins de previsdo. O teste Dickey-Fuller ¢ um teste de hipdteses onde a hipotese nula
(HO) aponta a existéncia de raiz unitaria ou que a série temporal ndo € estaciondria, enquanto a
hipdtese alternativa (H1) aponta que a série temporal € estacionaria, possivelmente em torno de
uma tendéncia deterministica. No caso do teste aumentado entende-se que o erro ¢
correlacionado. De forma similar, o teste Engle-Granger consiste na aplicagdo do teste de raiz
unitaria nos residuos buscando entender se hé cointegragdo, neste caso a hipdtese nula (HO)
indica que as séries temporais nao cointegram e a hipdtese alternativa (H1) indica que ha
cointegragdo nas séries temporais. “Economicamente falando duas variaveis sao cointegradas
se tiverem uma relacdo de longo prazo ou de equilibrio entre elas” (GUJARATI, 2000, p.756).

Em suma, estes sdo os testes basicos a serem realizados para avaliar os parametros da
regressdo, a estacionariedade e a cointegracdo. Esta andlise critica deve ser realizada antes de

proceder com conclusdes ou previsoes baseadas no modelo, evitando erros de interpretagao.



40

4 RESULTADOS E DISCUSSOES

De maneira empirica o empreendedorismo vem sendo apresentado como um caminho a
ser seguido em busca da geracao de renda, inclusao social, crescimento econdmico e social. No
entanto, a revisdo de estudos onde o tema ¢ abordado nao aponta nesta direcao de forma taxativa
e imperativa, cabendo cautela para que a conclusdo nio seja equivocada.

O estudo do empreendedorismo e do empreendedor de forma ampla, com defini¢cdes de
conceitos e busca por caracteristicas importantes para a obtencao do sucesso tem seu valor do
ponto de vista histdorico e comportamental, apresentando a propria evolucdo do
empreendedorismo como area de estudo e interesse, no entanto, estas abordagens acabam por
ndo serem suficientes quando se busca resultados praticos do reflexo de novos negocios em
uma comunidade ou pais. Parece imprescindivel o refinamento da maneira como o
empreendedorismo ¢ abordado, quando se trata de um estudo de caso. Com base na literatura
ha diferengas significativas nos resultados quando se trata de empreendedorismo por
oportunidade ou por necessidade, por exemplo. Enquanto o primeiro se destaca como inovador
e gerador de desenvolvimento econdmico o segundo tem o papel plano B para desafortunados
sem outra op¢do a ndo ser criar um negdcio proprio como alternativa para garantir o sustento
de si e da sua familia, na auséncia de oportunidade no mercado de trabalho.

Ainda fica dificil concluir de maneira inquestionavel o papel do empreendedorismo para
o desenvolvimento econdmico, uma vez que os estudos ndo apresentam padronizagdo e tao
pouco apresentam resultados andlogos. O problema inicia no momento em que o proprio
indicador da taxa de empreendedorismo nao € unanime e absoluto. Enquanto na maioria dos
estudos globais os autores também optaram pelos dados do GEM, no contexto dos estudos
locais estes indicadores nao se mostravam aderentes a necessidade, fazendo-se mandatoria a
utilizagdo de indicadores especificos para cada caso e regido. Quanto aos indicadores de
desenvolvimento econdmico também cabem criticas, pois muitas vezes estes acabam sendo
tendenciosos. De forma analoga ao que ocorre com o empreendedorismo, o indice de
desenvolvimento humano (IDH), que talvez seja o indicador mais conhecido ndo ¢ uma
unanimidade entre os estudos, principalmente nos estudos locais, sendo necessaria a busca de
fontes também locais.

Apesar das consideragdes acima ¢ possivel perceber uma tendéncia quanto a alguns dos

resultados. Quando se trata de crescimento economico o empreendedorismo parece apresentar
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um reflexo positivo, uma vez que ele ¢ uma op¢do de renda para pessoas sem outras
oportunidades. Ja quando se trata de desenvolvimento econdmico, analisado em um contexto
amplo, os resultados apontam que apenas o empreendedorismo por oportunidade apresenta
influéncia positiva, enquanto o empreendedorismo por necessidade chega a apresentar uma
influéncia negativa. Outra conclusdo que se pode tirar, ¢ que o reflexo do empreendedorismo
também depende da maturidade da economia em questdo. Enquanto economias mais
desenvolvidas sdao palco para o empreendedorismo por oportunidade as economias menos
desenvolvidas e emergentes nao conseguem dar as mesmas condi¢cdes de amparo e suporte,
sendo mais propicias ao empreendedorismo por necessidade. Neste sentido € raso dizer que um
alto indice de empreendedorismo gera um bem-estar social mais elevado. Ja quando se trata de
empreendedorismo local ou mesmo empreendedorismo social o efeito parece ser um pouco
diferente uma vez que os resultados tendem a concluir que o empreendedorismo gera melhoria
no desenvolvimento econdmico.

Por outro lado, existem aspectos bastante citados na literatura, explicitando a sua
relevancia para o tema: a importancia da educagao e a necessidade de politicas publicas. Acerca
da educac¢do, se mostra imprescindivel possuir conhecimento para que um negdcio ndo morra
ainda no seu inicio ¢ venha a se tornar prospero. Entdo o empreendedor precisa buscar
informagao, fazer um plano de negocio, conhecer o seu produto ou servico, ter consciéncia dos
riscos e assim por diante. Atualmente existem varias organizagdes que se propde a auxiliar a
estruturacdo mais consciente de pequenos negocios, como ¢ o caso do SEBRAE, e o acesso a
informagao ¢ muito ampla, possibilitando a busca de apoio de maneira relativamente simples e
rapida. Através da profissionalizacdo seria possivel a criagdo de negdcios mais solidos,
aumentando a taxa de sobrevivéncia das empresas e, consequentemente, gerando renda de
forma consistente para seus idealizadores. J4 as politicas publicas foram ponto de convergéncia
de quase todos os autores, que destacaram a necessidade da cria¢do de politicas cujos objetivos
principais deveriam ser o estimulo ao empreendedorismo, a desburocratizagdao do sistema e a
facilitagdo do acesso ao crédito. Atentando as diferencas entre as regides e suas caréncias
especificas, boas politicas tornariam mais acessivel a criagdo de negdcios proprios

possibilitando perceber reflexos no crescimento econdomico.
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4.1 TESTES ECONOMETRICOS

A seguir serdo apresentados os resultados de todas as regressdes assim como uma
analise critica da mesma. Cabe ressaltar que os resultados do teste F, em sua maioria, foram
ocultados tendo em vista que todas as regressdes processadas sdo regressdes simples, entdo a
significancia conjunta de todos os pardmetros, medida pelo teste F, serd a mesma significancia
dos parametros individualmente, medidos pelo teste t.

Primeiramente foi realizada uma regressao simples, com os indicadores cuja série
histérica era mais extensa, com a inten¢ao de avaliar a influéncia do indicador econdmico em
um dos indicadores sociais que serdo utilizados mais adiante, o coeficiente de Gini.

Esta interacdo apresentou em um coeficiente de determinacdo R* de 0,784, ou seja, a
regressao explica 78,4% da variagdo do coeficiente de Gini. Ja os testes de hipoteses t e F
resultaram em um p-valor igual a zero, o que significa que o parametro estimado foi
estatisticamente diferente de zero a um nivel de significancia de 1%. Entdo, os parametros
estimados podem ser considerados individualmente significativos, assim como, o modelo de
maneira global estd bem ajustado aos dados. Abaixo, na equacdo 2, sdo apresentados os
resultados desta regressdo e na sequéncia, na tabela 6, sdo apresentadas as estatisticas

relevantes:

GINI = —3,58E~ PIB + 0,6132 (2)
Tabela 6 - Estatisticas relevantes — Regressdo PIB e GINI

ESTATISTICA t
PIB CONSTANTE

-11,745 180,064 0,784
Fonte: Elaborado pela autora.

R2

A partir da equagdo acima € possivel constatar que ha uma influéncia infima do PIB no
Coeficiente de Gini, apesar dos coeficientes estimados serem estatisticamente diferentes de
zero. O coeficiente € negativo e muito baixo (- 0,00000000000000358), ou seja, quanto maior
o produto menor serd o coeficiente de Gini. Entretanto, como o valor ¢ muito baixo, na pratica,

o aumento do PIB, por si s, ndo gera uma melhor distribui¢do de renda.
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Apos esta andlise inicial, serd apresentada a relagdo do produto interno bruto com o
coeficiente de Gini mediante transformagao em logaritmos naturais. Isto serd feito para manter
a unidade do trabalho, assim como tornar as comparagdes posteriores mais logicas. Abaixo ¢

apresentada a equagao e as estatisticas relevantes para este caso.

LnGINI = —0,0506LnPIB + 0,8309 3)
Tabela 7- Estatisticas relevantes — LnPIB e LnGINI

ESTATISTICA t R2
LnPIB CONSTANTE
-8,555 5,180 0,658

Fonte: Elaborado pela autora.

Como se pode perceber, o R? obteve um valor um pouco menor do que o caso anterior,
ficando em quase 0,66, entdo, esta regressdo tem um poder explicativo um pouco menor que a
anterior. De acordo com o teste t, os parametros do modelo sdo significativos estatisticamente.
Por fim, a interpretagdo converge para o resultado anteriormente exposto: uma variagdo 1% no
PIB reflete em uma variagdo (negativa) de 0,05% no coeficiente de Gini. Ou seja, existe
pouquissima interagdo entre estes dois indicadores. Ainda que o aumento do produto faga com
que a distribuicdo de renda melhore, isso acontece a uma taxa insignificante. Dessa forma, o
crescimento economico nao reflete de forma direta em uma renda uniformemente distribuida,
sendo entao impositiva a ado¢ao de outras medidas para a obtengao de reais efeitos na redugao
de desigualdades.

Na segunda etapa sdo apresentadas trés regressdes, nas quais os indicadores PIB,
coeficiente de Gini e percentual de pobreza serdo analisados individualmente com o
empreendedorismo inicial, e os resultados serdo apresentados nesta ordem. Conforme exposto
anteriormente, para o desenvolvimento destas regressdes as variaveis ndo foram utilizadas no
seu formato original, entdo os indicadores serdo apresentados com a letra “Ln” na frente,
indicando a utilizacao do logaritmo natural.

Inicialmente foi realizado o teste Dickey-Fuller aumentado para os quatro indicadores
que serdo relacionados posteriormente tanto em nivel quanto em primeira diferenca. O resultado
em todos os casos foi aceitagdo da hipdtese nula, ou seja, a existéncia de raiz unitaria a 1% de

significancia em todas as séries em nivel, e a rejeicdo de Ho a 5% na primeira diferenca das
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séries LnGini e LnPOB . Tendo em vista este resultado ndo conclusivo havera a necessidade
da aplicacdo do teste no residuo das regressdes, mas para estes casos os resultados serdo
apresentados juntamente com a analise da regressao. Abaixo, na Tabela 8, ¢ possivel ver as

estatisticas relacionadas com este teste de Dickey-Fuller aumentado nos indicadores.

Tabela 8 - Teste Dickey-Fuller aumentado

NIVEL . SIGFICANCIA TESTE DE
INDICADOR DEFASAGENS ESTATISTICA t :
TESTE 1% 5% HIPOTESE
Nivel 0 -2,0369 -4,8 -3,7911  Aceita HO
LnTEA
1 diferenca 3 -3,3913 -5,2953  -4,0081 Aceita HO
Nivel 2 1,2555 -4,9922 -3,8753  Aceita HO
LnPIB
1 diferenca 0 -2,3934 -4,8864 -3,8289  Aceita HO
Nivel 2 0,942 -4,9922 -3,8753  Aceita HO
LnGINI
1 diferenca 1 -4,0708 -4,9922 -3,8753  Aceita HO
Nivel 2 -2,8177 -4,9922 -3,8753  Aceita HO
LnPOB
1 diferenca 0 -4,1397 -4,8864 -3,8289  Aceita HO

Fonte: Elaborado pela autora.

Em relacdo a interagdo produto ¢ empreendedorismo os resultados foram bem pouco
satisfatorios. O coeficiente de determinacdo R? foi de apenas 0,2985, bem abaixo do que seria
considerado razoavel, apontando que uma varia¢ao no empreendedorismo inicial € responsavel
por uma variagdo de menos de 30% no produto. Esse resultado, possivelmente, deve-se a
omissao de varidveis que possam explicar o comportamento do PIB. Entretanto, como
mencionado anteriormente, quando se tem uma amostra pequena a inclusdo de regressores
adicionais implica em perda de graus de liberdade, tornando os coeficientes estimados nao
significativos. De forma analoga, as probabilidades dos testes t ¢ F foram de 0,0351 para ambos
os testes. Ou seja, para um nivel de significancia de 1% os parametros estimados seriam nulos,
tornando a regressdo sem significancia.

Para os parametros estimados serem considerados estatisticamente diferentes de zero,
seria necessario aumentar o percentual do nivel de significancia. Trabalhando com uma
significancia de 5% ao invés de 1% seria possivel a rejeicao da hipdtese nula. Ja o teste de
Engle-Granger para os residuos da regressdo obteve como resposta uma estatistica t igual a -
0,377 (valores criticos de -4,800 e -3,791 a 1% e 5% de significancia, respectivamente), entao

ficou constatado que ndo ha cointegracao, ou seja, ndo ha equilibrio de longo prazo.
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A seguir ¢ apresentada a equagdo desta regressao:

LnPIB = 1,9011LnTEA + 22,8267 (4)
Tabela 9- Estatisticas relevantes — LnTEA e LnPIB
ESTATISTICA t o
LTEA CONSTANTE
2,351 10,542 0,298

Fonte: Elaborado pela autora.

Analisando a equacgao ¢ possivel verificar que existe uma relacdo positiva entre a TEA
e o PIB. Assim, a cada ponto percentual que se aumenta o indicador de empreendedorismo ¢
gerado um aumento de mais 1,9% no produto interno bruto. Este resultado parece bastante
coerente, uma vez que os empreendedores iniciais muitas vezes buscam formas de sobreviver
movimentando a economia através do fator consumo. Porém, como muitos dos negdcios sao
iniciados com o objetivo de suprir uma necessidade imediata acabam por ter o foco em servigos
direto ao publico e, dessa forma, estes empreendimentos acabam por refletir muito pouco no
crescimento econdmico.

Em relacao a interacdo do indicador de distribuicao de renda e o de empreendedorismo
os resultados sdo mais promissores. O valor encontrado para o R? foi de 0,4271 enquanto o teste
t obteve o valor -3,113, a uma significancia de 1%. Abaixo ¢ apresentada a equacdo desta

regressao:

LnGINI = —0,1691LnTEA — 0,1422 (5)
Tabela 10 - Estatisticas relevantes — LnTEA e LnGINI
ESTATISTICA t e
LTEA CONSTANTE
3,113 -0,977 0,427

Fonte: Elaborado pela autora.

Como apresentado acima existe uma relacao inversa entre a TEA e o coeficiente de Gini.
Entdo, a cada ponto percentual de aumento no empreendedorismo inicial, existe uma redugao
de 0,1691% na distribuicdo de renda. Uma vez que o coeficiente de Gini exprime uma melhor
distribuicao de renda quanto menor for torna este resultado, apesar de timido, plausivel como

representacao da realidade, tendo em vista que os empreendimentos criados por necessidade
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podem ter o papel de criar renda para quem esta fora do mercado de trabalho, possibilitando
assim uma melhor distribuicao de renda. Neste caso, assim como no anterior, o teste de Engle-
Granger apontou qua nao ha cointegracao e o resultado do teste t foi igual a -1,518 (valores
criticos de -4,800 e -3,791 a 1% e 5% de significancia, respectivamente).

Ja a interacdo entre o percentual de pobreza e o empreendedorismo obtiveram melhores
resultados, se comparado as regressdes anteriores, onde a regressao apresentou uma capacidade
explicativa de 51,2%. De forma andloga as outras regressoes o modelo foi significativo a um
nivel de significancia de 1%. Quanto ao teste de cointegragdo o valor da estatistica t foi de -
1,8768, entdo o resultado se mostrou idéntico aos casos anteriores, onde ha a aceitacao da
hipdtese nula consequentemente ndo havendo cointegragao (valores criticos de -4,800 ¢ -3,791
a 1% e 5% de significancia, respectivamente).

Abaixo, ¢ apresentada a equacdo desta regressdo e a tabela com suas estatisticas.

InPOB = —1,7081LnTEA + 7,2369 (6)
Tabela 11- Estatisticas relevantes — LnTEA e LnPOB

ESTATISTICA t
LTEA CONSTANTE

-3,696 5,847 0,512
Fonte: Elaborado pela autora.

R2

Com base na analise da equacdo acima, pode-se perceber a existéncia de uma relacao
inversa entre o indicador de empreendedorismo inicial e o percentual de pobreza. De forma
analoga ao coeficiente de Gini, este indicador também ¢ do tipo menor ¢ melhor, pois indica o
percentual da populagdo que vive abaixo da linha de pobreza. Analisando o resultado € possivel
concluir que o aumento de um ponto percentual na atividade empreendedora reduz em 1,7081%
o indicador percentual de pobreza. Este resultado ¢ convergente ao anterior, pois uma parcela
significativa dos novos empreendimentos emergem de necessidades latentes da populagdo nao
inserida no mercado de trabalho formal e, sendo estes novos negdcios em sua maioria pequenos
e baseados no consumo, muitas vezes ndo chegam a gerar empregos, mas possibilitam renda
para aquela familia. Assim, ao se langar no empreendedorismo esta familia consegue sair da
pobreza, no entanto isto ndo reflete em uma melhora da distribuicao de renda do pais como um

todo tdo pouco em um aumento significativo no produto interno bruto.
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5 CONSIDERACOES FINAIS

Revisando a bibliografia foi possivel perceber que a area do empreendedorismo foi
bastante intensa em trabalhos no que tange a definicdo do termo assim como a defini¢cao de
quem ¢ o empreendedor e suas caracteristicas, no entanto ela se mostrou uma area que ainda
pode ser aprofundada, uma vez que os estudos com um enfoque mais quantitativo apontam
resultados diferentes dependendo da abordagem. Distingdes e classificagdes que pareciam ser
apenas de ordem tedrica ganham destaque e importancia quando analisados os resultados dos
estudos relacionados. A propria contabiliza¢do da taxa de empreendedorismo parece fragil, pois
nao ha uma entidade que forneca este dado de forma confiavel e comparavel, desde as esferas
municipais até as nacionais. De forma andloga os indicadores do desenvolvimento econdomico
também foram variados, tornando a comparacdo passivel de criticas. Entende-se como
necessaria a segregacao da motivagdo tendo em vista que o empreendedorismo por necessidade
ou por oportunidade podem apresentar reflexos opostos em alguns indicadores, principalmente
de cunho social, dependendo ainda de outros fatores como a maturidade da economia em
questdo. “Ao contrario do que normalmente se imagina, tanto o PIB per capita quanto o IDH
tém relacdo negativa com o desenvolvimento dos paises. Pode-se entender como isso ocorre
quando se analisam as motivagdes dos empreendedores por necessidade versus dos
empreendedores por oportunidade, principalmente em relacao a TEA, que considera a empresa
em estagio inicial” (MOTA et al., 2017, p. 166). Porém, quando se trata de estudos locais,
aparentemente o empreendedorismo tem uma relagdo positiva com o desenvolvimento
econdmico, mas o universo de comparagdo deste trabalho ¢ muito limitado para possibilitar
uma conclusao final.

Por outro lado, dois fatores foram apontados pela grande maioria dos autores como
pontos chave para o sucesso da atividade empreendedora: educagdo empreendedora e politicas
publicas. Enquanto o primeiro tem o objetivo de ampliacao do capital humano, permitindo ao
empresario 0 embasamento necessario para gerenciar bem seus negodcios e garantir a
sobrevivéncia da sua empresa, o segundo tem o papel de criar um cenario propicio a criagdo de
novos negocios, facilitando a legalizacdo de pequenos empreendimentos e permitindo acesso
ao crédito.

Conforme foi explicitado no decorrer deste trabalho, ainda ¢ bastante incipiente a coleta

bem estruturada e reconhecida de dados no que diz respeito ao empreendedorismo. A busca de
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indicadores baseado em pesquisa formal e mundial, possibilitando comparagdes e
acompanhamentos de reflexos de novas iniciativas, com critérios bem estabelecidos foi iniciada
apenas por volta do ano 2000 pelo GEM, o que gera um historico pouco extenso de dados. E
ainda, caso o objetivo seja uma comparagdo em um nivel local, este indicador ndo sera
compativel com a necessidade. De forma idéntica, indicadores com viés social, muitas vezes
também nao possuem o histdrico ideal, uma vez que habitualmente existe mais preocupacao e
interesse pelo crescimento econdomico do que pelo desenvolvimento econdémico. As duas
regressoes iniciais validam o modelo tanto de regressao quanto de analise de resultados apesar
das conclusdes baseadas nelas sejam pouco construtivas. J4 as regressdes cujos objetivos eram
apresentar a interagdo do empreendedorismo com os indicadores de desenvolvimento
econdmico, geraram resultados esperancgosos, apesar da base fragil que se apoiam, convergindo
na mesma dire¢do que alguns estudos de casos relacionados apontam. Do ponto de vista
estatistico, embora as regressdes tenham apresentando significancia estatistica, elas podem ser
questionaveis, tendo em vista que em todas as regressdes ndo houve cointegragao.
Provavelmente, isso deve-se a amostra bastante limitada que serviu de apoio para as evidéncias
economeétricas.

O levantamento de estudos relacionando o empreendedorismo e o empreendedorismo social
com o aumento de renda familiar, superacdo de situagdes de pobreza e desigualdade aponta na
direcao de uma melhoria nas condi¢des das pessoas com a introdugao da iniciativa empreendedora
nas suas vidas ou comunidades, mesmo que seja um empreendedorismo por necessidade advindo
da mais pura falta de op¢do de inclusdo social. Assim, continua-se com a ideia tacita de que
investindo em empreendedorismo, através de educagao, apoio governamental com leis e incentivos,
facilitagcao de acesso ao crédito e desburocratizagdo do sistema de regularizacdo das empresas, se
esta investindo, de forma indireta, em desenvolvimento econdmico, aumentando renda e
diminuindo injusticas sociais como a pobreza ou a ma distribuicdo de renda. Entretanto a busca
desta relagdo de forma numérica, definitiva e explicita ainda ndo serd possivel, pelo menos ndo com
os indicadores utilizados nesse trabalho e nem com a revisao de outros estudos realizados, uma vez
que os resultados sdo ambiguos.

Como sugestdo para proximos trabalhos fica a possibilidade de estressar ainda mais os
indicadores de empreendedorismos existentes, na expectativa de encontrar novos dados que nao
tenham sido obtidos para a realiza¢ao do presente estudo, assim como continuar este trabalho assim

que houver um historico mais amplo dos indicadores propostos.
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