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A TEORIA ECONOMICA DO
CASAMENTO E DO DIVORCIO

Giacomo Balbinotto Neto*

SINOPSE

O objetivo deste artigo € fazer uma breve resenha sobre a teoria econdmica do casamento ¢ do divércio,
apresentando seus principais pressupostos e conclusdes, bem como as criticas a ela dirigida.

1. INTRODUGAO

O objetivo deste artigo € o de fazer uma breve resenha sobre & teoria
econdmica do casamento e do divércio.

A andlise econdmica do casamento e do divércio surge e se desenvolve
principalmente a partir da primeira metade dos anos 70, em torno dos trabalhos
pioneiros de Becker (1973,1974), quando os economistas passam a utilizar a
analise econdmica para explicar a familia,! procurando analisar, a partir de um
enfoque essencialmente econdmico, por que as pessoas se casam, Com quem se
casam, quando se casam, se vale a pena casar-se, quando € por que se separam, 0s
aspectos econdmicos do namoro, do noivado e do amor, as formas de casamento,
bem como 2= implicag¢des dc tais fatos sobre o crescimento populacional, as taxas
de crescimento econdmico, a demanda por bebés, por exemplo.

*  Mestre em Economia (JEPE/UFRGS). Professor do Departamento de Ciéncias Econdmicas da UFRGS e
Assessor Econfmico da FIERGS.
O autor agradece aos professores Jodo Rogério Sanson (IEPE/UFRGS) e Edvardo Zimmermann (ESEADE e
Universidade de Santo Andrés - Buenos Aires), bem como aos participantes dos semindrios realizados na
ESEADE e no IEPE/UFRGS pelas criticas e sugestdes a versoes preliminares deste artigo. Contudo, como de
praxe, os erros, deficiéncias e possiveis omissdes, bem como as idéias aqui expustas sao de minha exclusiva
responsabilidade. O trabalho contou com o apoio financeiro do Instituto Liberal do Rio Grande do Suf.

1 Segundo Blaug (1980,p.267-268), nesta abordagem - * a familia € vista como uma unidade de produgio
multipessoal que maximiza uma fungéo de producao cujos fatores de produgao sao mercadorias que o mercado
oferece, o tempo, as habilidades e os conhecimentos dos diferentes membros da famflia.”
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SegundoBecker(1973,p.814; 1988,p.1), aabordagem econ6mica da familia
contribui para explicar uma série de fatos que se observaram recentemente, como
o declinio das taxas de nascimento, a rdpida expansio da participacéo da forga de
trabalho feminina no mercado de trabalho, o explosivo avanco nas taxas de
divércio e as implicagOes sobre o crescimento econdmico. Além disso, este novo
enfoque, também chamado a nova economia da familia (cf. Blaug,1980,p.297 ¢
Ekelund e Hebert,1990,p.612), ndo seria apenas uma aplicagdo da teoria
microecondmica tradicional a questdes antes vistas principalmente pela sociolo-
gia, antropologia e psicologia social, mas também um novo enfoque sobre o
comportamento do consumidor. Segundo Becker (1986,p.169):

A teoria tradicional do consumidor é essencialmente uma teoria do consumidor individual, e
é quase estéril, ainda que ndo seja totalmente (0 importante teorema das curvas de demanda
negativamente inclinadas a salva da esterilidade total). Em contraste, a nova teoria do
consumidor é uma teoria referente a uma familia de vérios membros com uma fungio de
utilidade independente, e que se centra sobre a coordenagio e interagio entre os membros a
respeito das decisdes referentes aos fithos, ao casamento, a divisdo do trabalho relativa a< horas
trabalhadas e ac inversOes em capacitag@o para atividades extramercado, a prevengao dos seus
membros contra o azar. as transferéncias intergeragdes de seus membros etc... Os economistas
se encontram, portanto, no inicio de sua tarefa de atribuir 2 familia esse papel dominante na
sociedade que tradicionalmente foi atribuido aos sociolégos, antropdlogos e psicélogos.

Segundo McKenzie e Tullock (1980,p.139), o enfoque econdmico do
casamento e do divorcio encara a familia como uma unidade de produgdo, como
uma empresa que utiliza determinados insumos - que sdo comprados tanto dentro
como fora dos mercados para satisfazer as necessidades dos seus membros. Ainda
segundoeles - “ o objetivo explicito destaabordagem é o de destacar aimportancia
docontrato matrimonial, dos problemas dodivércio e das implicages econdmicas
do amor, bem como dos principios organizativos da familia.”

Ainda segundo eles, 0 enfoque econdmico ndo tem a pretensio de fornecer
um conhecimento completo daqueles problemas, mas sim de ser um entre 0s
possiveis pontos de vista que podem ser complementados por outras disciplinas.

A mesma opinido € expressa por Becker (1986,p.110) quando nos diz que
- embora a abordagem econdmica possa prover uma estrutura de andlise bastante
Gtil para entender todo o comportamento humang, outras varidveis ndo econdmi-
cas poderiam afetar tal comportamento. Entretanto, segundo ele, a abordagem
econdmica prové uma estrutura unificada para a compreensio do comportamento
humano em sua totalidade.

O artigo estd dividido em mais trés se¢oes além desta introducdo. Na secdo
dois apresentamos um resumo da abordagem econdmica do comportamento
humano baseado principalmente nos trabalhos de Becker (1986) e McKenzie e
Tullock (1980). Na se¢io trés, apresentamos a teoria econdmica do casamento e
do divércio, destacando os pontos principais e algumas de suas implicagdes. Por
fim na secio quatro, apresentamos as conclusdes do artigo tecendo breves
consideragdes com base no que foi visto nas se¢oes precedentes.
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2. A ABORDAGEM ECONOMICA DO COMPORTAMENTO
HUMANO

Nesta secdo apresentamos um resumo da abordagem econdmica do compor-
tamento humano, baseando-nos principalmente em Becker (1986) e McKenzie e
Tullock (1980).

Segundo Becker (1986,p.108), geralmente tem-se argumentado que o objeto
deestudodaeconomia seriao estudo daalocagiio dos bens materiais para satisfazer
as necessidades materiais do setor mercado e da alocagio dos recursos escassos
entre fins alternativos. Contudo elas nada nos dizem sobre o que vem a ser a
abordagem econdmica em si mesma. Para ele, este seria o principal fator que
diferenciaria a Economia das outras disciplinas nas ciéncias sociais, além de ser
a tnica poderosa, no sentido de que pode integrar sobre uma mesma abordagem
€ com um mesmo instrumental uma séries de comportamentos, desde a demanda
por bebés (cf. McKenzie e Tullock, 1980) até o suicidio (cf. Hamermesch e Soss,
1974). Além disso, ainda segundo ele:

... a abordagem econdmica € uma abordagem compreensiva que 4 aplicdvel a todo o
comportamento humano, seja este comportamento envolvendo pregos monetérios ou pregos-
sombra imputados, decisdes repetidas ou infrequentes, decisdes fundamentais ou de menor
importincia, com fins emocionais ou mecanicos, & pessoas ricas ou pobres, homens ou
mulheres, adultos. ou criangas, pessoas brilhantes ou estipidas, pacientes ou terapeutas,
homens de negécio ou politicos, professores ou estudantes (cf.Becker,1986,p.112).

No que diz respeito aos pressupostos fundamentais da abordagem econdmi-
ca ao comportamento humano, é assumido que:

(i) os individuos maximizam sua utilidade;

(ii) existem mercados que coordenam as a¢des dos diferentes participantes,
de modo que seus comportamentos sejam consistentes;

(iii) as preferencias dos individuos sio estdveis, isto €, elas nao mudam de
maneira significativa em curtos periodos de tempo.

Segundo Becker (1986,p.110), a combinagio destes trés pressupostos
configurariam os aspectos fundamentais da abordagem econdmica. Resumindo
sua posica@o a respeito, ele nos diz que:

O ponto central do meu argumento € que o comportamento humano nio é compartimentalizado,
algumas ve~es baseado sobre a maximizago, algumas vezes nio, algumas vezes motivado por
preferéncias estdveis, algumas vezes motivado por preferéncias voldteis, algumas vezes
resultando numa acumulagio 6tima de informagfio, algumas vezes ndo. Em vez, todo o
comportamento humano pode ser visto como envolvendo participantes que maximizam sua
utilidade de um conjunto de preferéncias e que acumulam uma quantidade 6tima de informa-
¢do e de outros insumos numa variedade de mercados.
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Outro pressuposto que estd implicito é que os individuos que agem e que
tomam decisdes sdoracionais. A este respeito McKenzie e Tullock (1980,p.18) nos
dizem:

Do ponto de vista da anélise econdmica € irrelevante que os sujeitos tomem decises livres ou
que estejam “programados” para tomd-las. Somente necessitamos dar-nos conta de que,
efetivamente, tomam decisdes. Tal postura tém algumas implicag¢es. Primeiro, em economia
se supde que as pessoas sio “racionais” no sentido de que sio capazes de determinar aquiloque
querem, dentro de seus limites, e que lutarfo por conseguir tanto daqueles desejos quanto seja
possivel. As pessoas sdo capazes de compensar as forgas biolégicas e ambientais que, do
contrério, determinariam suas a¢cdes. Na medida em que sio capazes de fazé-lo depende dos
recursos a sua disposicao e de seu desejo de vencer aquelas forgas.

Quanto & questdo da incerteza, resultante principalmente da informacao
imperfeita, € suposto que quando o individuo tiver que optar entre um conjunto de
alternativas, escolhera aquela que resultar num maior valor esperado.

Por fim, é suposto que toda ag¢io humana envolve custos e beneficios,
podendo estes ser monetérios ou ndo. Os custos referem-se ao valor da melhor
alternativa qucse abriu mio quando se efetuou determinada escolha, ou seja, ao
custo de oportunidade.

Na anilise do comportamento humano, o enfoque econdmico utiliza prin-
cipalmente modelos que procuram representar os aspectos essenciais da conduta
humana. Neste sentido McKenzie e Tullock (1980,p.12) argumentam que, para
compreender alguns fendmenos sociais, primeiro € preciso entender por que as
pessoas se comportam de determinada maneira e ndo de outra qualquer. Para tal
énecessario que se tenha um modelo que dé contadas motivagdes e da organizacdo
da conduta humana, a partir da qual seja possivel interpretar os fatos observados.
Assim, a teoria econdmica utiliza 0 método hipotético dedutivo para interpretar
os fendmenos relacionados ao comportamento humano.

Outro aspecto metodolégico referente a teoria econdmica do comjportamen-
to humano € seu individualismo metodolGgico, isto é, todas as implicagdes e
hipéteses tém por base as agdes e interagdes dos individuos. A este respeito
McKenzie e Tullock (1980) sdo enfiticos:

O ponto principal do estudo da teoria econdmica é o individuo. £ o individuo que tem valores,
quem elege, se as liberdades se tomam como dadas, que rege suas agdes. Todas as decisdes e
atuagdes de grupo sdo consideradas em termos de decisdes coletivas e de agSes dos individuos.
Os objetivos sociais sdo tomados em conta somente na medida em que refletem os valores
coletivos ou as agdes dos individuos. ’

Por fim, é dito que a abordagem econdmica do comportamento hurmano é
amoral, no sentido de que ela ndo se ocupa do que deveria ser, ou de como os
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individuos deveriam se comportar, ela procura de explicar por que se comportam
e agem de determinada mareira e como e quando o fazem.

As principais criticas dirigidas a teoria econdmica do comportamento
humano sdo as seguintes:

(i) a teoria econbmica do comportamento humano teria a pretensdo de
fornecer um conhecimento completo do comportamento humano. Tal critica ndo
tem razdo de ser, visto que os economistas reconhecem as limita¢es do seu
enfoque e ndo desprezam as contribui¢des de outros campos do conhecimento
cientifico. Segundo McKenzie e Tullock (1980,p.12), a teoria econdémica do
comportamento humano nfio tem a pretensio de fornecer um conhecimento
completo de todo o comportamento humano, mas sim de ser um entre os possiveis
pontos de vista que podem ser complementados por outros campos. Além disso,
segundo Becker (1986,p.110), a abordagem econdmica, mesmo para aqueles que
acham que ela seja aplicdvel a todo o comportamento humano, reconhecem que
muitas varidveis ndo econdmicas também afetam ocomportamento humano, e que
tais varidveis, bem como as técnicas e descobertas de outros campos cientificos,
como a Antropologia, Psicologia e Sociologia, podem contribuir para o seu
entendimento. Contudo a abordagem econdmicaseria atinica que poderiaintegrar
todos 0s comportamentos;

(ii) aabordagem econdmica do comportamento humano traz implicita uma
visdo extremamente materialista do ser humano. Segundo McKenzie e Tullock
(1980,p.19), tal critica seria completamente injustificada, visto que, o que se
postulou foi que, simplesmente, os individuos tém desejos, e que estes podem ser
incorporados tanto a coisas materiais, como alimentos, eletrodomésticos, carros
etc, como a objetos de natureza estética, intelectual e espiritual;

(iii) os modelos utilizados pelos economistas seriam “irrealistas” no sentido
dequenio espelham o que realmente ocorre nomundo real. Embora reconhecendo
que, idealmente, numa andlise do cor:portamento humano mais “completa” se
levasse em conta “todos” os aspectos que influenciassem tal comportamento, isto
seria impossivel do ponto de vista prético, visto que, o ser humano tem uma
capacidade limitada para armazenar e relacionar os milhdes, quando ndo bilhdes
de dados e interrelagdes que estdo envol vidos em seu comportamento. Assim, para
chegar a dedugdes e predigdes que sejam significativas, eles restringem
deliberadamente suas informagdes, abstraindo da realidade os aspectos conside-
rados relevantes, de modo que possam tornar seus trabalhos manejéveis ¢ obterem
resultados satisfatérios. Isto também tem importantes implicages para as predi-
¢Oes derivadas dos modelos, ja que, por sua prépria natureza, eles niio “reprodu-
zem” a realidade tal como ela é, a sua utilidade e aceitabilidade derivam da sua
utilidade na explicagdo dos fenmenos que ocorrem e na elaboragio de predigoes
corretas (cf. Friedman, 1953). Além disso, como destacam McKenzie e Tullock
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(1980,p.12), para compreender determinados fendmenos sociais, o passo prévio
€ entender por que as pessoas se comportam de determinada maneira e, para tal,
€& necessério que se tenha um modelo sobre as motivagdes e a organizagio de sua
conduta, a partir da qual seja possivel interpretar os fatos observados;

(iv) a teoria econdmica do comportamento humano seria amoral e isenta de

qualquer jufzo de valor. A este respeito a resposta de McKenzie e Tullock
(1980,p.16) nos parece exemplar:

O enfoque do economista é amoral. A anflise econbmica ndo se ocupa do que deveria ser, ou
de como deveriam se comportar os individuos, mas do conhecimento sobre o porqué as pessoas
se comportam e como o fazem. De acordo com isto, nossa anélise est4 vacinada (na medidaem
que isto for possivel) dos nossos préprios valores pessoais. Tratamos cada tema como algoque
deve ser analisado e entendido e para fazé-lo devemos evitar a tentagfio de julgar uma forma
determinada de comportamento como menosprezivel, imoral, boa ou m4

(v) por fim, o ponto que tem levado as maiores controvérsias é o suposto da
racionalidade e sua maximizagdo. Por exemplo, Hunt (1982,p.494-495) critica
Mckenzie e Tullock (1980) pela adogdo de tal pressuposto, questionando se eles
realmente acreditam que os seres humanos sejam maquinas racionais e calcula-
doras de prazer, considerando o seu trabalho confo uma simples banalidade do
triunfo do utilitarismo individualista. Contudo os economistas que advogam a
validade de tais pressupostos nos dizem que o requisito da racionalidade é muito
suave e ndo ¢ fundamental na andlise econdmica, pois como argumentou Becker
(1962), ndo é essencial que as pessoas sejam “racionai<” para que se cumpram os
postulados basicos da andlise econdmica. J4 McKenzie e Tullock (1980,p.66-78)
v3o mais além, salientando que a racionalidade, no sentido em que € utilizada na
anélise econdmica, nao caracterizaria somente o ser humano considerado “nor-
mal”, mas também os “loucus” , aves, ratos e outros animais. Suas evidéncias
indicam que tanto os individuos como os animais se comportam de modo
consistente com os pressupostos do comportamento racional, quais sejam -
apresentam curvas de demanda negativamente inclinadas, procuram comprar no
mercado mais barato e ajustam o seu consume cm termos de preco. O que eles
procuraram demonstrar, através daqueles exemplos, é que a exigéncia da
racionalidadc atilizada na andlise econdmica é muito modesta, ¢ que ndo se estd
dizendo nada de especial ou lisonjeiro, quando se diz que os seres humanos sao
racionais. Contudo, quando se afirma que os seres humanos ndo sdoracionais, esid-
sedizendo algo ofensivo, estd-se dizendo que até os animais uniceluiares sdo mais
brilhantes e mais capazes de formular decisdes de consumo inteligentes que a
média dos seres humanos.

Na se¢do seguinte, veremos uma aplicagdo da abordagem econdmica do
comportamento humano, qual seja, a teoria econdmica da formagao e da dissolu-
¢do da familia, procurando ver como a teoria econdmica pode oferecer interessan-
tes “insights” para seu entendimento.
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3. A TEORIA ECONOMICA DO CASAMENTO E DO DIVORCIO

O objetivo desta se¢do ¢ o de fazer uma breve apresentagio dos principais
resultados obtidos pela teoria econdmica do casamento e do divércio, tomando por
base principalmente os trabalhos de Becker (1973,1974,1981) e McKenzie e
Tullock (1980).

Segundo Becker (1981,p.10-11), a abordagem econdémica nio se limita
apenas a andlise dos bens e os desejos materiais ou do mercado, em que se efetuam
transagGes monetdrias e que, conceptualmente, ndo se pode distinguir entre
transagGes de méximo interesse e decisdes emocionais. Para ele, a abordagem
econdmica proporciona um marco te6rico que pode ser aplicado a todo o
comportamento humano. Assim, visto que a andlise foi aplicada com relativo
sucesso para explicar o comportamento humano fora do setor mercado na andlise
da demanda por filhos (cf. Becker, 1981 e Mckenzie e Tullock, 1980), crime (cf.
Ehrlich 1975) e suicidio (cf. Hammermesh e Soss, 1974), ele procurou aplicar a
analise econdmica ao comportamento dos individuos na formagdo e dissolugio da
familia e, mais especificamente, ao casamento, divércio, procura do conjuge e
formas de casamento.

A teoria econdmica do casamento e do divércio surge e se desenvolve na
primeira metade dos anos 70, a partir dos trabathos pioneiros de Becker (1973,1 974),
bem como de outros que se produzem principalmente no Departamento de
Economia da Universidade de Chicago. Becker (1973,1974) procura mostrar
comoamodernaandlise econbmica pode ser utilizada para analisar as decisées dos
individuos na formagio e dissolugio da famflia. Além disso, a anélise econdmica
do casamento pode proporcionar importantes implicagdes no que se refere ao
nimero de nascimentos, crescimento populacional, da participagdo da mulher no
mercado de trabalho. Jd paraMcKenzie e Tullock (1980), 0 objetivo da abordagem
econdmica seria o de destacar a importincia do casamento, dos problemas
suscitados pelo divércio e das implica¢bes econdmicas do amor, bem como dos
principios organizativos da familia.

A seguir procuramos expor os principais pontos e implicagdes derivadas da
andlise 2condémica do casamento ¢ do divércio.

3.1 A Definicao de Casamento

Do ponto de vista econdmico, o casamento ¢ visto como uma relagio
contratual estabelecida entre um homem e uma mulher (casamento monogamico),
entre um homem ¢ duas ou mais mulheres (casamento poligénico), entre uma
mulher e dois ou mais homens (casamento polidndrico) ou mesmo entre individuos
do mesmo sexo (casamento homossexual). Mesmo que tais contratos nio estejam
“escritos”, eles sdo fundamentais em toda e qualquer sociedade, pois como
salientou Stigler (1991,p.197), eles forneceriam a base institucional para a
perpetuagdo da raga humana. Para Becker (1973,1981), o casamenio pode ser
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definido como um contrato de longo prazo entre um homem e uma mulher (no caso
damonogamia), o qual implica que eles irdo viver juntos e dividirdo amesma casa.
Além disso, ele assume que o casamento ird ocorrer se, e somente se, ambos
estiverem numa situagio melhor, isto &, se aumentarem sua renda total (cf.Becker,
1981,p.62-66 e Freiden, 1974). Entretanto, como ele ressalta, tal decisdo baseia-
senarendaou utilidade total esperada, jd que o futuronéio é conhecido comcerteza,

McKenzie e Tullock (1980) também definem o casamento em termos
contratuais entre os membros do mesmo sexo ou de sexos diferentes, onde é
assumido, implicita ou explicitamente, que ambas as partes aceitem as cldusulas
do contrato e que o respeitem, bem como se estabelecam regras que regerdo as
decisGes familiares e as possiveis modificagdes no contrato, visto que ndo é

possivel prever todas as questdes referentes a vida familiar que irfio ocorrer durante
0 casamento.

3.2 Os Aspectos Econémicos da Busca do Cénjuge e do Namoro

A teoria econdmica da busca do conjuge e do namoro estd baseada
fundamentalmente na teoria econdmica da informagdo, como desenvolvida por
Stigler (1961). Vejamos primeiro a questiio da busca do conjuge.

Para Becker (1974,p.21) - “ a decisdio de casar pode ser vista inicialmente
como uma atitude de uma pessoa de quando entrar no mercado de casamcato e
procurar o conjuge apropriado™.?

Dada a decisdo de entrar no mercado de casamento, ela passaré a procurar
o cdnjuge que considere ideal, dadas as suas limitagdes de recursos. Como é
assumido que os individuos sdo racionais, a procura ird continuar até que o valor
esperado de qualquer melhora no par que possa encontrar nio seja maior que os
custos do seu tempo e de outros insumos gastos nesta procura adicional. Desta
teoria econdmica da busca do c6njuge deviram interessantes “insights”, entre os
quais pode-se destacar os seguintes:

(i) aprocura serd mais longa quanto maiores forem os beneficios da procura
adicional (cf. Becker, 1974,p.522);

(ii) a procura serd mais longa quanto mais varidveis forem os pretendentes
potenciais devido aos ganhos esperados de uma experimentagio adicional. Isto
implica que, ceteris paribus, o casamento tender4 a ser mais tarde em sociedades

dindmicas, méveis e diversificadas, doque em sociedades estéticase homogéneas
(cf. Becker, 1974, p.522);

2 Segundo Becker (1981,p.61), a expressio mercado matrimonial é empregada num sentido metaférico,
implicando que o mesmo estd, em grande parte, sistematizado e estruturado,
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(iii) quanto mais raras forem as caracteristicas desejadas, mais altos tendem
ser os custos da procura, para umdado beneficio e, portanto, mais tempo demorara
a se encontrar o conjuge considerado adequado (cf. Becker et alli, 1977,p.522);

(iv} quanto maiores forem os beneficios do casamento, maiores serdo os
custos que os cOnjuges estardo dispostos a incorrer na selecio, o que implica que,
quanto maiores forem os beneficios em termos de eficiéncia obtida na produgio
familiar e quanto maior seja o “amor” que se sente pela pessoa com quem se casa,
maiores seriio 0s custos, em termos de tempo e esforgo que um individuo dedicara
abusca. Isto ndo implica que ndo se cometam erros, mas somente que se incorrerd
em maiores custos para evitd-los (cf. McKenzie e Tullock, 1980,p.151);

(v} quanto maiores forem os custos e dificuldades para a obtengdo do
divércio, maiores serdo os custos incorridos na busca do conjuge, pois a impos-
sibilidade do mesmo implica que a escolha equivocada lhe acarretard um custo
muito maior do que no caso em que fosse possivel a dissolugdo (cf. Becker,
1974,p.22).
™ Tal andlise pode ser vista na Figura 1 abaixo. No eixo das abcissas temos a
quantidade de informag¢fio e no eixo das ordenadas os custos € o beneficios
derivados da obtengio de uma informagio adicional. A curva BB1 representa os
beneficios da obten¢io de uma informagdo adicional. A inclinago da curva é
negativa, indicando que, quanto maior o nivel de informag&o demandada, menores

CMg, BMg * 8

B C1

EY

B1

Figura 1
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serdo os beneficios marginais desta informagfo e dos recursos invertidos na sua
obteng#o. A curva CC1 representa os custos marginais da obtengdo de informagio.
Quanto maior for a quantidade de informag3o desejada, maiores serfio os custos
de sua obtengdo. A quantidade 6tima de informagao € dada pelo ponto E, onde os
custos e beneficios marginais s3o iguais.

No caso em que ocorraum aumento dos beneficios do casamento, maior serd
o valor atribuido a uma informagdo adicional, a fim de se evitar um possivel
engano. Assim, teremos um deslocamento da curva BB1 para BB2. O novo 6timo
é dado pelo ponto El. Isto implica que os individuos estardo dispostos a incorrer
emmaiores custos a fim de obteruma maior e melhor informago sobre o seu futuro
cOnjuge.

Agora supondo que o individuo tenha encontrado o cdnjuge adequado
segundo suas preferéncias, ele deve decidir se aceita aquele cOnjuge ou continua
aprocurar outro melhor. Para tomar tal decisio ele pondera os custos e beneficios
detal atitude. Segundo Beckeret alli (1977,p.1147), o custo de continuar a procura
é dado pela soma dos custos da procura e qualquer renda perdida ou informagdo
desperdicada por permanecer solteiro, em vez da renda ganha e da informagao
obtida duragte o namoroounoivado. Jiobeneficio esperado de continuar a procura
€ igual ao produto da probabilidade de encontrar um cOnjuge preferivel vezes o
aumento esperado na riqueza de t€-lo encontrado.

No que diz respeito aos aspectos econdmicos do namoro e do noivado, ele
é visto como um periodo no qual os cOnjuges procuram obter informagdes
adicionais e formular as cldusulas do contrato de casamento. Tal aspecto é

destacado principalmente por McKenzie e Tullock (1980,p.141), que nos dizem
o seguinte:

O objetive fundamental do noivado e do namoro pode consistir em proporcionar ao casal uma
oportunidade para elaborar aquelas cldusulas e para dar corpo ao contrato conforme o qual itdo
viver. O contrato pode incluir, por exemplo, uma cldusula em relagdo ao nimero de filhos,
quem ird fazer os trabathos domésticos, quemn ir cortar a grama, quais as decisdes que irdo ser
tomadas demotraticamente numa assembléia familiar e quais as que serio tomadas
institucionalmente.

Assim, 0 namero e o noivado t&m um papel econdmico fundamental na
constitui¢do do casamento, pois ele implica tanto a utilizagae de determinados
recursos na obtengdo de informagao adicioiial sobre o conjuge, bem como no
estabelecimento de normas que regerao o casamento. Os beneficios-do namoro e
do noivado refletem-se num casamento mais estavel e duradouro, supondo que
durante aquele periodo se tenha obtido todas as informages relevantes sobre o
cOnjuge e se firmado, implicita ou explicitamente, o maior nimero de clausulas
que regulardo a vida conjugal.
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3.3 A Teoria Econdomica do Casamento

Vejamos agora a andlise econdmica do casamento, baseando-nos principal-
mente nos trabalhos de Becker (1973,1974,1981), McKenzie € Tullock (1980). O
casamento € visto como uma atitude racional que tomam-os individuos no sentido
de maximizarem suarenda e utilidade. Segundo Becker (1973,p.816), o casamen-
to ocorre se, e somente se, ambos 0s conjuges estiverem numa situagdo melhor do
que permanecerem solteiros, isto é, se ambos aumentarem suarenda como mesmo.

O conceito de renda adotado por Becker € bastantc amplo, ndo se limitando
apenas a renda monetaria obtida no setor mercado, ela abrange todo um estilo de
vida, incluindo os filhos, a produg@o de bens e servigos domésticos e uma vida
social agradével; neste sentido, como observou Stigler (1991,p.197), - “arenda é
muito mais que ddlares”. Contudo deve-se ressaltar, que tal decisdo deve-se basear
na utilidade esperada, visto que o futuro nao € conhecido com certeza.

O gne se estd na realidade procurando fazer na anélise econdémica do
casamento ¢ ir além das explicagdes 6bvias para o casamento, tais como a atracio
fisica e sexual e o desejo de ter filhos. Para isto, deve-se comparar os custos € os
beneficios do casamento. Entre os custos podemos destacar os seguintes:

(i) aperdade independéncia. Segundo McKenzie e Tullock (1980,p.143),
este seria um dos mais importantes custos do casamento, visto que, depois dele,
ndo se estd mais completamente livre para fazer o que se deseja, pois deve-se
considerar os efeitos que as agdes de um dos cénjuges acarretaria sobre os demais
membros da familia;

(ii) os custos da tomada de decisdo. Visto que uma familia € composta por
mais de um membro, ha o custo das tomadas de decisdo referentes ao tempo e ao
desgaste requerido para chegar a elas. Some-se a isto, o fato de que tais custos
aumentam significativamente quando o nidmero de pessoas na familia aumenta.
Contudo, embora possam ser estabzlecidos alguns dispositivos que visem reduzir
tais custos, 0s mesmos nac deixam de existir;

(iif) ao custo de oportunidade referente as oportunidades perdidas de casar-
se com outra pessoa que nio se conhece até o momento, mas que teria proporci-
onado um nivel de satisfagdo mais elevado da satisfagdo;

(iv) os custos de ndo conseguir os bens e servi¢os que melhor satisfagam suas
preferéncias em quantidade e qualidade.

No que diz respeito aos beneficios do casamento, eles referem-se principal-
mente a capacidade que tem a familia de produzir os bens e servigos desejados
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pelos conjuges e pela redugio dos custos proporcionados pelo casamento e pela
convivéncia. Entre estes podemos destacar os seguintes:

(i) aproducdo de bens e servigos que, em situages diferentes do casamento,
ndo t€m um substituto perfeito, tais como bebés, o prestigio € o “status”
proporcionado por ele, a vida sexual no “plano familiar”, etc. Entretanto, como
salientaram McKenzie e Tullock (1980,p.146), estes bens, embora possam ser
produzidos fora do casamento, sugere-se que, no ambiente familiar, eles adquirem
caracteristicas especiais que passam a ser valorizados por isto;

(ii) as economias de escala que s3o obtidas na produgio familiar, isto é, é
possivel produzirumamaior quantidade de bens e servigos ao nivel familiar doque
vérias unidades familiares compostas de uma s6 pessoa;

(iii) ao intercimbio e especializa¢io obtido na produgfo naunidade familiar,
de modo que cada membro possa maximizar o uso de seus recursos e aptiddes.

. Além destes, hd ainda outros fatores nfio econémicos que afetam os ganhos
do casamento. Segundo Becker (1980,p.822), a beleza, inteligéncia e educagio
afetariam a produtividade e as oportunidades de mercado. Isto explicaria, segundo
ele, por que as pessoas menos atraentes, inteligentes e educadas t8m menos
probabilidade de se casar. Assim, quanto maiores forem os ganhos do casamento,

em relagdo aos custos, maior tenderd a ser a fragdo das pessoas que estardo
dispostas a casar.

No que se refere especificamente as taxas salariais e a renda nio mercado,
segundo Freiden (1974,p.s38), se tanto o tempo dos homens como das mutheres
sdo substitutos perfeitos, tanto na produgio familiar como no mercado, nio haveria
ganhos relativos no casamento e ambos tenderiam a permanecer solteiros.
Contudo, no caso em que aqueles fatores forem diferentes, como por exemplo,
quando o saldrio do homem for superior ao da mulher, 0 homem ird se especializar
na produgio para o mercado e a mulher na produgiio doméstica. Ainda segundo
ele, os ganhos do casamento e a propor¢do de mulhercs casadas devem estar
positivamente relacionados com a taxa salarial relativa entre homens e mulheres,
de modo que, quanto maior for a diferenga naquela taxa, maiores serdo os
incentivos para se casar € maior tender4 a ser a taxa de casamento.

3.4 0s Aspectos Econdmicos do Amor

Segundo Becker (1974,p.12), os economistas nada teriama dizer ou explicar
por que uma pessoa ama outra. Contudo, desde que amar implica preocupar-se
sobre o que acontece com o outro, a anilise econdmica tem algo a dizer sobre os
seus efeitos no casamento.
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O modo pelo qual o amor ou a preocupagio com 0 que acontece com 0
conjuge € visto € através do nivel de satisfagio ou de utilidade de outra pessoa,
sendo medida através de sna fungdo utilidade. Assim, se M ama F, a utilidade de
Mirddepender tanto do seu préprio nivel de utilidade como do nivel de F. De modo
que quanto maior for o nivel de utilidade obtido por F, maior serd autilidade obtida
por M.

No que diz respeito especificamente aos efeitos do amor sobre o casamento,
ele se reflete nos efeitos sobre a renda total e o produto gerado no casamento, via
aredugio dos custos de policiamento do contrato de casamento e pela importincia
dos bens produzidos pela familia.

Segundo Becker (1974,p.14), o amor reduz a probabilidade de que o outro
cOnjuge furte-se de uma tarefa ou de se apropriar da produgio familiar além do
estabelecido no contrato matrimonial. Assim, dado que o amor e a preocupagio
com o cOnjuge agem no sentido de reduzir ou eliminar a necessidade de
policiamento, teremos um aumento da renda do casamento. De modo que quanto
mais “apaixonado” estiver o casal, maior tendera a ser a sua renda e maiores serido
os beneficios advindos do casamento.

3.5 As Formas de Casamento

A questio fundamental formulada por Becker (1974), no que diz respeito as
formas de casamento, € saber por que, embora as formas monogimicas predomi-
nam hodiernamente, ainda se pratica a poligamia? e por que ¢la foi mais comum
no passado que nos dias atuais?

Sobre os casamentos poligimicos - poliandristas (uma mulher casada com
dois -ou mais homens) e poligenistas (um homem casado com duas ou mais
mulheres) - Becker (1974,p.817-818) nos diz que esta dltima forma de casamento
foi a mais comum devido ao fato de que a identidade do pai era conhecida e
determinada.

Na poliandria, poderia existir o problema do “free-rider”, no qual o marido
desfrutaria dos beneficios do casamento, mas poderia eximir-se de contribuir para
o sustento da prole ¢ de outras obrigagdes, esperando que outros o fizesseii, visto
que ndo teria 0 mesmo incentivo para fazé-lo, se comparado com a poligamia ou
a monogamia. Contudo tal andlise deve ser qualificada no sentido de definir o
ndmero de participantes desta familia, bem como as formas encontradas para que
ele cumprisse o contrato naquela forma de casamento. Assim, € possivel explicar,
em parte, por que as unides poligenistas predominaram e foram mais comuns que
as poliandristas, pois foram mais eficientes, no sentido de implicarem em menores
custos de fazer cumprir (“enforcement”) do contrato matrimonial.

Quanto a questdo do predominio da forma monogimica em retagio a forma
poligdmica, quando mantida a hipdtese de retornos decrescentes devido a incor-
poragdo de uma nova esposa a familia, Becker (1974,p.18) refere-se as diferengas
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quanto ao niimero de homens e mulheres na populagio e as diferengas de
“produtividade” do homem. Quanto & primeira hipdtese, quando hd uma marcante
diferenca na taxa de sexos, a poligdmia tende a ser estimulada. Tal fato ocorre
geralmente ap6s as guerras, onde a populagio masculina é drasticamente reduzida.
Na segunda hipétese, temos que o produto total referente a todos os casamentos
poderia ser maior se fosse permitido o casamento de um homem mais “produtivo”
com uma segunda ou terceira esposa. Esta andlise explica, portanto, por que a
poligénia tende a ser mais frequente naquelas sociedades marcadas por grandes
diferengas econdmicas, de prestigio e poder politico.

3.6 Teoria Econdémica do Divorcio

A teoria econdmica do divércio foi desenvolvida por Becker et alli (1977).
Eles assumem que as pessoas se casam quando a utilidade esperada do casamento
excede a utilidade esperada de permanecer solteiro. Assim, em decorréncia desta
hipéStese, € assumido que o casal se separa quando a utilidade esperada do divércio
edeum possivel casamento com outra pessoa for maior do que permanecer casada
com a atual (cf. Becker, 1981,p.294-298).

A teoria econdmica do divércio € desenvolvida dentro de uma estrutura
estocistica onde est4 presente a incerteza e a informacao incompleta. Segundo
Beckeretalli (1977,p.1143), aincerteza estd presente emtodas as decisOes €, entre
estas estd o casamento. Mesmo depois de um namoro prolongado, as pessoas
recém-casadas enfrentam uma tremenda incerteza sobre as suas necessidades € as
de seu cOnjuge, da capacidade de ficar juntos, da fecundidade etc. Assim, quando
o divércio é analisado dentro de uma estrutura estocéstica, ele seria fungdo,
basicamente, de dois fatores: (i) dos ganhos esperados do casamento e da (ii)
distribni¢io de uma varidvel que descreva o< eventos inesperados; de modo que:
quanto maiores forem os ganhos esperados do casamento e menor a variancia dos
ganhos inesperados, menor serd a probabilidade de ocorréncia do divércio. Deste
modo, com a infrodugio da incerteza e dos desvios entre as utilidades esperadas,
eles reconciliam o fato de que hd uma elevada utilidade esperada do casamento
“ex-ante”, mas uma baixa utilidade esperada “ex-post”, quando da dissolug@o do
mesmo.

JaMcKenziee Tullock (1980,p.141),enfatizam o fato deque odivércio pode
ser resultado de um “investimento insuficiente” na relagdo conjugal, tendo em
vista uma avaliagio equivocada dos recursos que deveriam ser investidos na sua
continuidade, ou por que os custos de rever as cldusulas do contrato de casamento
ndo compensariam os custos de permanecer casado.

Freiden (1974) destaca que o divércio poderia ser interpretado como uma
tentativa de corre¢io de um “erro” cometido na escolha do conjuge, estando esta
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corre¢do sujeita a determinados custos, podendo ser estes institucionais, religio-
s0s, psicolégicos e econdmicos.

Os principais resultados da teoria econdmica do divércio, seriam segundo
Becker et alli (1977,p.1156-1157) os seguintes:

(i) um aumento no valor esperado das varidveis relacionadas na escolha do
conjuge, tais como a renda dos homens e a atratividade da mulher, reduz a
probabilidade da ocorréncia do divércio e/ou aumenta a probabilidade do
recasamento se dissolvido. A razdo disto decorre de que os ganhos esperados do
casamento irdo aumentar na ocorréncia daquelas varidveis;

(if) um grande desvio entre o valor atual e o esperado, tais como as rendas
¢ a fecundidade, aumenta a probabilidade do divércio. A razdo é que o ganho de
tornar-se divorciado ou casar-se com outra pessoa aumenta mais que os ganhos de
permanecer casado com o mesmo conjuge;

(iif) um aumento na idade de casar tende a reduzir a probabilidade da
ocorréncia do divorcio. A razdo € que, quando as pessoas se casam comuma idade
considerada avancada, os custos de procura sio reduzidos, estando as mesmas
relativamente bem informadas sobre si mesmas e sobre o mercado de casamentos;

(iv) um aumento no capital especifico ao casamento, como as criangas ¢ as
praticas sexuais do conjuge reduzem a probabilidade de dissolugio do casamento.
A razdo € que os mesmos sdo considerados um capital especifico tendo um valor
menor em qualquer outro casamento ou quando divorciado;

(v) uma grande diferenga entre as caracteristicas dos cOnjuges, tais como
inteligéncia, classe social, religido e raca, aumentam a probabilidade de ocorréncia
do divércio e diminuem a probabilidade de recasamento quando divorciado. A
razdo € que tais diferencas tende a reduzir os ganhos do casamciito;

(vi) a probabilidade do divorcio tende a declinar com a duragdo do
casamento. A razio € que o capital especifico ao casamento aumenta com a
duragdo do mesmo.

3.7 As Criticas a Teoria Economica do Casamento e do Divércio

Nesta subse¢fo, apresentamos as principais criticas dirigidas 2 teoria
econdmica do casamento e do divorcio.

Uma primeira critica que é dirigida a abordagem econdmica do casamento
e do divorcio € que ela, em grande parte, ignora o “amor”, que seria o principal
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motivo pelo qual as pessoas se casam. Como vimos na subseg@o 3.4, realmente os
economistas nada teriam a dizer ou explicar por que uma pessoa ama a outra.
Contudo, através da abordagem econdmica do casamento e do divércio, pode-se
derivar implica¢des no que se refere aos seus efeitos sobre o casamento € o
divércio, que podem ser testadas empiricamente. Assim, embora oeconomistanéo
tenha realmente nada o que dizer sobre o porqué uma pessoa ama outra, ele pode
oferecer uma defini¢iio que € operacional do ponto de vista prético e oferecer
hipéteses que podem ser testadas, bem como implicagGes que delas derivam.

Umna outra critica é que a abordagem econdmica seria muito limitada, visto
que, muito mais que a maximizagdo racional estaria envolvida no namoro,
casamento e divércio. Na realidade, este tipo de critica reflete uma falta de
compreensio da abordagem metodoldgica utilizada por estes autores. Na verdade,
eles reconhecem que, realmente, muito mais estaria envolvido naquelas relages.
Entretanto, para que se possa explicar, de maneira considerada satisfatéria, tais
fatos, eles utilizam a abstrag#o, procurando evidenciar os aspectos mais relevantes
para chegar a conclusdes e previsdes que podem ser bastante realistas. Assim, ndo
seria intengfo da abordagem econdmica captar toda a complexidade e riqueza que
envolve a relagiio amorosa, o casamento e o divércio, mas sim de oferecer uma
expPlicac@o plausivel e que a mesma possa ser testada; portanto a auséncia de
“realismo” dos seus modelos nfo invalidariam tal enfoque, mas seria essencial a
ele (cf. Friedman, 1953).

Qutra critica dirigida a este enfoque € a de que, mesmo reconhecendo que
os economistas tenham conseguido explicar, em parte, entre outras coisas, 0
casamento, 0 namoro e o divércio, utilizando somente os instrumentos de analise
econdmica, tal enfoque ndo consegue gerar “implica¢bes surpreendentes ou
insuspeitas”, isto é, para fatos cuja predi¢do a teoria nao foi especificamente
elaborada, sendo, portanto, na linguagem de Lakatos, um programa de investiga-
¢do cientifico teoricamente regressivo, mesmo que possa ser empiricamente
progressivo. Isto até certo ponto pode ser verdade, contudo deve-se ponderar que
tal abordagem ¢ relativamente recente, sendo de se esperar que dentro de alguns
anos surjam novas predi¢des e implicagdes insuspeitas.

Por fim, é dito que tal teoria emprega um aparato tedrico sofisticado para
chegar a conclusdes que, na maioria das vezes, sdo bastante ébvias. Entretanto,
como pondera Becker (1981,p.11), o uso daquele instrumental é necessdrio a fim
de obter-se uma avaliagéo correta da abordagem econdmica. Além disso, mesmo
que tais proposi¢des sejam realmente triviais, aabordagem econdmicanio poderia
furtar-se de oferecer uma explica¢do para tal.

4. CONSIDERACOES FINAIS

O objetivo deste artigo foi o de fazeruma breve resenha da teoria econdmica
do casamento e do divércio, desenvolvida principalmente na segunda metade dos
anos 70, a partir dos trabalhos de Becker (1973, 1974). Esta teoria é uma aplicagio
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dos principais postulados da analise neocldssica a fatos que ocorrem fora do setor
mercado ¢ que ndo envolvem necessariamente pregos monetdrios, aplicados a
formac@o e a dissoluc@o da familia.

Pelo que foi visto nas segdes precedentes, pode-se concluir que tal aborda-
gemé capazde oferecer interessantes “insights” e umaestruturade andlise bastante
satisfatéria para a andlise do casamento e do divércio, além de oferecer uma série
dehipéteses e implicagdes que podem ser refutadas, comoevidenciam os trabalhos
de Freiden (1974) e Keeley (1977), entre outros.

BIBLIOGRAFIA

BECKER,G. Irrational Behaviour and Economic Theory. Journal, of Politiczl Econemy, v.70.n.1, p. 1-13, 1962.
. A Teory of Marriage: Part I, Journal of Political Economy, v.81, n 4, p. 813-884, 1973.

. A Teory of Marriage: Part I. Journal of Political Economy, v.82.n.2, p.11-26, 1974.

. Tratado Sobre la Familia. Madri: Alianza, 1981.

. The Economic Approach to Human Behaviour. In: Ester, J. Rational Choice. Oxford: Basil Blackwell,

I

1986.

. Family. In: EATWELL, I; MILGATE, M & NEWMAN, P. The New Palgrave Dictionary of
Economics. London: Macmillan, 1992.

. Family Economics and the Macro Behaviour. American Economic Review, v.78, n.1, p. 1-13, 1988.

BECKER,G.: LANDES,E.M. e MITCHAEL,R.T. An Economic Analisys of Marital Instability. Journal of Political
Economy, v.85, n.6, p.141-1187, 1977.

BEN-PORATH.Y. Economics and the Family - Math- or Mismatch? A Review of Becker’s A Trcatise on the Family.
Journal of Economic Literature, v.20, n.1 ,p. 52-64, 1982.

BLAUG,M. The Methodology of Economics. Cambridge: Cambridge University Press, 1980.

EHRLICH,I. The Deterrement Effect of Capital Punishment: A Question of Live and Death. American Economic
Review, v.65, n.1, p. 397-417, 1975.

EKELUND.R.B. e HEBERT,R F. A History of Economic Theory and Method. McGraw Hill, 1990.
FREIDEN.A. The United States Marriage Market. Journat of Political Economy, v.8.n.2, p. $34-553, 1974.

FRIEDMAN M. The Methodology of Positive Economic. In: FRIEDMAN M Essay in Positive Economics.
Chicago: University of Chicago Press, 1953.

HAMERMESH.D. e SOSS.N.M. An Economic Teory of Suicide. Jounal of Political Economy, v84, n.1, p 83-
89,1974

HANNAN,M. Families. Markets, and Social Structures: An Essay on Becker’s A Treatise on the Family. Journal
of Economic Literature, v.20, n.1,p.65-72, 1982.

HUNT, E.K. Histéria do Pensamento Econdmico. Rio de Janeiro: Campus, 1982

KEELEY M.C. The Economic of Family Formation. Economic Inquirs. v.15, n.2, p.238-250, 1977.
McKENZIE,R.B. ¢ TULLOCK,G. La Nueva Frontera de ia Economia. Madri: Espasa-Calpe,1980.
STIGLER,G.J. (1961). The Economics of Information. Journal of Pelitical Economy, v.65,1.3,p 213-255, 1961.
_____ Memérias de um Economista de Chicago. Porto Alegre, Ortiz, 1991.

ABSTRACT
THE ECONOMIC THEORY OF MARRIAGE AND DIVORCE

The objetive of this article is to doa brief survey about the economic theory of marriage and divorce, showing
their main assumptions, conclusions and critics.
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